
水まわりリフォーム中心の
総合リフォーム店が業態転換！
高単価リフォームに特化したことで1年で

売上0.5億円→1.8億円を達成！

工務店・リフォーム会社の経営者様へ

特別ゲスト①
新築会社からの参入事例

PC・スマホで
どこでも参加可能 2022年

6月8日

無料

水

経営者様限定

無料オンライン開催

増改築ビジネス研究会説明会
13:00～16:30
(ログイン開始12:30～)

特別ゲスト②
リフォーム会社からの

参入事例

株式会社 エコ・ビータ
代表取締役
下野 邦夫 氏

二度とないチャンスです！

増改築ビジネス研究会説明会 お問合せNo.：S087290/K112693

申し込みに関するお問合わせ 碓井志歩（ウスイシホ）

03-6212-2931 03-6212-2203

〒100-0005 東京都千代田区丸の内1-6-6 日本生命丸の内ビル21Ｆ

株式会社 前広
代表取締役社長
前之園 満 氏

新築で培った技術力を活かした
客単価1,000万円超の
高単価リフォームを受注！

参入1年で売上2.0億円を達成！

新 型 コ ロ ナ ウ イ ル ス 感 染 症 に 罹 患 さ れ た 皆 さ ま 、 お よ び 関 係 者 の 皆 さ ま に 心 よ り お 見 舞 い 申 し 上 げ ま す 。

WEBページから
研究会情報をご覧いただけます。



ウッドショック時代の新たな収益の柱となる

理由❶ 需要拡大＆競合不在 理由❷ 高収益・低リスクビジネス

今、「戸建てリノベーション」 ビジネスが伸びる理由

これからも増え続ける
築35年以上の築古戸建。

万戸超の
リフォーム需要を狙う！

建築年代別戸建ストック数

理由❸ ウッドショックの影響少 理由❹ 高い成功確率！

無料説明会にご参加いただくと・・・

全国の成功事例を知ることができます!

新築事業に比べて、
ウッドショックの
影響を受けづらい。

そのため、
販売価格はそのままで、
粗利も確保できる。

出典：総務省



エリア別・規模別事例

S社様（建設会社）

売上

商圏

18億円＋リノベ売上2億円

佐賀県鳥栖市（人口：約7.2万人）

M社様（住宅・リフォーム会社）

売上

商圏

24億円＋リノベ売上3.3億円

岐阜県岐阜市（人口：約40万人）

コロナ禍の事業立ち上げから

わずか4ヵ月で1億円受注達成！
リノベモデルハウスで100組集客し

初年度3.3億円受注達成!

F社様（住宅会社）

売上

商圏

15億円＋リノベ売上3.6億円

岐阜県高山市（人口：約8.8万人）

T社様（住宅・不動産会社）

売上

商圏

13億円＋リノベ売上3.2億円

福井県福井市（人口：約27万人）

積極的モデルハウス展開で

マーケットシェア20％超を達成!
断熱リノベモデルハウスで

営業設計兼任1名で1.4億円達成!

K社様（住宅会社）

売上

商圏

9億円＋リノベ売上2億円

三重県松阪市（人口：約16万人）

N社様（住宅会社）

売上

商圏

６億円（リノベーション事業４億円）

新潟県新潟市（人口：約80万人）

リノベ事業立ち上げ初年度に

未経験営業だけで2億円受注!

新築と兼任での立ち上げで

初年度4億円を受注！



株式会社船井総合研究所
リフォーム支援部リーダー

吉川顕

住宅会社・リフォーム会社からの新規参入で

リフォーム経験０＆知識０でも

初年度３億円を達成するコツを

全国の事例をもとにご紹介いたします。

エリア別・規模別事例

ゲスト講師以外の事例満載!

E社様（太陽光・蓄電池会社）

売上

商圏

2億円＋リノベ設計契約1億円

兵庫県加古川市（人口：約26万人）

M社様（リフォーム会社）

売上

商圏

5,000万円→リノベ売上1.8億円

京都府向日市＋長岡京市（人口：約13万人）

E社様（住宅会社）

売上

商圏

2億円＋リノベ売上2.4億円

京都府舞鶴市（人口：約8万人）

S社様（リフォーム会社）

売上

商圏

5.6億円（内リノベ売上1.8億円）

青森県八戸市（人口：約23万人）

人口8万人の狭小商圏で

年間2.4億円受注を達成！

モデルハウスOPENから2ヵ月で

2,500万円のスピード受注を達成！

建築未経験からリノベ事業参入で

半年で設計契約1億円達成!
客単価70万円が1,500万円に!

リノベ事業で業績が3.6倍!



次回、2022年6月8日(水)にぜひご参加ください。

❶ 驚異の30％超高粗利商品戦略

❷非競合ブルーオーシャン市場の集客戦略

❸ 採用ゼロ・未経験でも売れる営業戦略

標準仕様の定額制リノベパックだからできる
スピード営業！

高品質なのに粗利がしっかりとれる

フルリノベ商品設計！

見積時間を80％削減！

定時に帰れるリノベ積算システム！

リノベーション常設モデルハウスで

年間300組集客！

リノベ専門サイトで

安定的に大型案件をHPから集客！

潜在客を顕在客に変える

魔法のハガキDMで案件化率アップ！

勉強会営業の導入で現調対成約率65％！

初回面談から1ヵ月で設計契約に持ち込める

スケジューリング営業！

建築知識不要の

現場調査システム！



リノベ専門コンサルタント

先着 社様
無料ご招待会

※2020年研究会の当日の様子です。

講師 下野 邦夫 氏

講師 吉川 顕

講師 前之園 満 氏

当日の講座スケジュール

第1講座 リフォーム業界時流予測

第2講座
リノベーションビジネス
新規参入ノウハウ

第3講座 小さな会社の成功の軌跡

第4講座
新築会社がリノベ参入
初年度2億円の秘話

第5講座 まとめ

株式会社 前広
代表取締役社長

株式会社 エコ・ビータ
代表取締役

株式会社 船井総合研究所
Renovationビジネスグループ

リノベビジネスチーム
リーダー

講師 吉川 顕
株式会社 船井総合研究所
Renovationビジネスグループ

リノベビジネスチーム リーダー



会
員
数 社

５社様

７社様

３社様

15社様
５社様

８社様

13社様

５社様

２０２２年３月末時点

四国地方



※１社１名様に限り、無料でご招待いたします。
※本講座はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。
※経営者・事業責任者向けの研究会ですので、経営者・事業責任者様のみのご参加とさせていただきます。
※既存会員様、または先に参加をお申し込みの企業様と商圏バッティングしている場合、ご参加をお断りすることがご
ざいますので、あらかじめご了承くださいませ。
※お申込みいただいたにも関わらずメールがお手元に届かない場合は、開催4営業日前までにご連絡ください。
※ご参加を取り消される場合は、開催3日前まではマイページよりキャンセルをお願い致します。
それ以降は事務局宛にメールまたはお電話にてご連絡ください。

日時・会場のご案内

日時：2022年6月8日（水）13：00～16：30
（ログイン開始:12：30～）※当日はオンラインでの開催となります。

増改築ビジネス研究会お試し参加
お問い合わせNo.K112693増改築ビジネス研究会説明会

お申し込み用紙

お申し込みの流れ 締切日：2022年6月4日（土）

下記QRコードを読み込むと、
WEBページからお申込みいただけます。


