
主
催

143549

お申込み方法

【QRコードからのお申込み】
右記QRコードから
お申込みください。

※よくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください。※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。

E-mail

船井総研ホームページ 右上検索マークに「143549」をご入力し検索ください。

【PCからのお申込み】

0120-964-000（平日9:30～17:30）TEL

セミナー開催概要

開
催
日
時

開催場所 オンライン開催

受講料
一般
価格

税込5,500円/1名様
（税抜5,000円）

●会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へご入会中のお客様のお申込みに適用となります。

セミナー講演内容

第1講座

【2026年最新】解体市場について徹底解説

昨今の空き家問題や、高度経済成長期に建てられた建物の解体などで需要が高まる
解体業界。今後も需要が伸びると予測される解体業界の動向と、異業種からの参入
が期待される領域について詳しく解説します。

株式会社船井総合研究所公共インフラ支援部 リーダー山本雄河

2026年

7月14日(火) 16日(木) 24日(金)

全日程：13:00～15:00
※ログイン開始は開催時刻の30分前から

株式会社船井総合研究所 〒104-0028 東京都中央区八重洲二丁目2番1号 東京ミッドタウン八重洲 八重洲セントラルタワー35階

【全業種向け】解体事業新規参入セミナー

お申込み期日
銀行振込み  :開催日6日前まで
クレジットカード :開催日4日前まで
※祝日や連休により変動する場合もございます。

会員
価格

税込4,400円/1名様
（税抜4,000円）

第2講座

【多数の参入事例から学ぶ】解体ビジネスモデルの成功法則

今、多くの会社が注目している解体業界。そんな解体業界に一足早く参入し、業績を
伸ばしている企業の成功事例をもとに、事業戦略や集客・営業戦術など船井流解体
ビジネスモデルを詳しく解説します。

株式会社船井総合研究所公共インフラ支援部 チーフコンサルタント 加藤篤

第3講座

まとめ講座

本業を支える新事業の確立に向けて、明日から取り組むべきことを提言します。

株式会社船井総合研究所公共インフラ支援部 リーダー山本雄河

お問い合わせNo. S143549

オンライン開催

ナフサショック対策

初期投資 立ち上げ営業人員

1名 300万 4か月
資格要件を満たせばすぐにできる
空き家問題で市場は急成長中!!

解体工事

新規参入



ナフサショックを乗り越えよう！未経験でも上手くいく船井総合研究所流解体ビジネスモデルナフサショックを乗り越えよう！未経験でも上手くいく船井総合研究所流解体ビジネスモデル
解体工事参入の魅力大公開!解体工事参入の魅力大公開!

全国の空き家は900万戸を超え、今後も増え続ける

元請けでの住宅解体を積極的に取りに行く会社はまだ少ない

補助金や空き家税などで、行政も解体を後押しをしている
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資格要件を満たせばすぐに取得できる「解体事業者登録」

工事は外注体制で、自社の重機や職人は不要

全国で成功事例多数の船井総合研究所流の集客営業ノウハウ

初期投資300万円で、4ヶ月後には事業が開始できる

業界未経験の営業人員1名だけで初年度売上1億円を目指す

実は、前入金がもらえる。完工後でも、即日～7日で入金される。

このような皆様にオススメこのような皆様にオススメこのような皆様にオススメ資材高騰で本体事業の利益が出ず、粗利率を改善したい皆様

資材不足で工事が止まり、手元の現金化を急ぎたい皆様

大きな投資をせず、低リスクですぐに新規事業を作りたい皆様

仕入れ価格に左右されない、ぶれない事業の柱を作りたい皆様

既存事業の周辺で、市場が堅く伸びている事業をお探しの皆様

続々
参入!!

新規参入の事例を一部公開!!新規参入の事例を一部公開!!

「本業が大変で、この先どうなるかとても不安…」
「解体事業良いって聞くけど、自分にもできるの？」
「事業が上手くいく成功ノウハウを知りたい！」

ナフサショックだからこそ、
解体工事業に挑戦する方が増えています。

新潟県 住宅会社A 売上30億円
参入理由）①単価が100万円を超える、②壊すだけなので

設計業務や事務業務が少なく済む、③資格の取得や、必要

な知識・ノウハウが少ない、という観点から解体事業に参入。

岩手県 土木会社B 売上25億円
参入理由）既存の土木・舗装・農機具事業の、人員や機

材等のリソースを有効活用でき、商圏内でBtoC解体事業を

積極的に展開する競合がいなかったため、新規参入。

三重県 測量会社C 売上2億円
参入理由）地元の空き家問題を解決したという想いから、解

体事業参入を検討。資格要件も満たしている、かつ既存の

測量・登記の業務も一緒に受注できることから参入を決意。

新規参入3年目で、

売上8000万円
新規参入初年度で、

粗利率44％
自社施工化
にも成功!!

粗利率21％
小商圏で
達成!!

売上8900万円
新規参入初年度で、

粗利率19％
未経験
営業1名

売上1.8億円
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