


こんなイメージにピンときたみなさま、こんな悩みはありませんか？

たった4年で売上3億円に成長！
介護ロボット販売で急成長事例を大公開！

病院や介護施設向けの法人営業、なかでも介護

ロボットやICT機器を活用したAI見守りシステ

ムなどの提案に専門性をもつ。

福祉用具貸与としての利用者数は500名にも満

たない規模ながら、法人営業で業績を伸ばし、

2020年の創業から短期間で売上3億円を突破す

る規模にまで成長している。

株式会社エクセレントケアサポート
代表取締役社長 大川寛正 氏

施設の生産性向上を実現するアイテムラインナップがズラリ！

施設営業は補助金活用がカギ！各都道府県の旬の
補助金情報をタイムリーに提供！

ICT化で施設スタッフの時間を生み出し空いた時間
で収益付加の提案！

「低い利益率」「価格競争」 「新規顧客開拓が困難」

豊富な商品群から貴施設に「正解」の1台を完全セレクト

夜間巡回の負担を68%削減！スタッフの心身を守る業務改革

手元で全室の状況を把握！スマート介護化で生産性を劇的に改善

国策で加速する補助金の追い風を掴み、介護ロボット導入を加速

最新の助成金情報を自社サイトで発信！

「補助金情報」自体を価値に案件創出する方法とは？

単なる「時短」で終わらせない、革新の施設経営モデルを提案

厳しさを増す報酬改定を逆手に！新次元の収益システムを実現

「省力化」は当たり前、その先の「収益付加」こそが真の差別化

消耗品に頼った薄利多
売から脱却したい

施設のキーパーソンに
効果的な営業ができて
いない・・・

介護ロボットを販売で
きても実際に施設で効
果が出せない・・・

「補助金が使えます」
「加算が取れます」
以上の踏み込んだ提案
ができない

激化する病院・施設営業競争での勝ち方をズバリ提言！事例企業に学ぶ革新的営業手法とは？

介護ロボット販売を加速させて売上アップ・高利益率化を実現したい！でも・・・

特別ゲスト講師

すぐに営業ツール
として使える！

「介護テクノロジー導入支援事業」等、公的な補助金の他にも
「丸紅基金」「JKA（競輪・オートレース）」等民間系補助金情報も！
施設への営業ツールとしてすぐにお使いいただけます！


