
※ログイン開始は講座開始時間の30分前　 ※講座内容はすべて同じです。ご都合のよい⽇程をお選びください。
※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研　FAQ」と検索してご確認ください。

※祝日や連休により変動する場合も
ございます

　     日  ・

※ログイン開始は講座開始時間の30分前　 ※講座内容はすべて同じです。ご都合のよい⽇程をお選びください。
※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研　FAQ」と検索してご確認ください。

【セミナー情報を当社ホームページからもご確認いただけます】
https://www.funaisoken.co.jp/seminar/000000

船井総研セミナー事務局　
E-mail:seminar271@funaisoken.co.jp
TEL:0120-964-000（平日9:30〜17:30）
※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。

【年末年始休業のお知らせ】
2025年12月26日正午～2026年1月6日まで※休業期間
中は電話がつながらなくなっております。※Webから
のお問い合わせには1月7日以降順次ご回答させてい
ただきます。※なお、受講申込はWebより24時間受け
付けております。ご不便をお掛けいたしますが、何卒
ご了承くださいますようお願い申し上げます。
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特別ゲスト講師

●院内処方の仕入れルート見直しで

●医科特有の精度を活用し、

●経費の支払をカードに集約し、

オンライン無料セミナー

医科に強い税理士で変わる！「⾼収益」医院経営セミナー
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当社ホームページからお申込みいただけます。（船井総研ホームページ[www.funaisoken.co.jp]右上検索マークから[お問合せNo.]を入⼒ください）→

138505

13:00～14:00 13:00～14:00

株式会社船井総合研究所
〒104-0028　東京都中央区⼋重洲⼆丁⽬2番1号
東京ミッドタウン八重洲�⼋重洲セントラルタワー�35階

小林眼科医院 院長

小林寛   

医科に強い税理士からのサポート

年間　　　 万円仕入れ削減！修正申告で    　万円還付！300 80
ここがここが
違う‼違う‼
ここが
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年間　　　万円削減300

毎月慣習的に⾏っていた⾼額仕⼊れ先を⾒直すサポート

　　　万円還付80

以前の税理士が使えていなかった制度を活⽤し、修正申告
年間約　　万円還元50

ポイント還元を活用したお得な⽀払い⽅法最適化を提案

なぜ今、顧問税理士の専門性が問われるのか？無料で解説！

5   8　　 月       日　   ・金 11     日  ・12     日  ・13     日  月 火 水

141294

氏



医科に強い税理士事務所であれば、会計監査や申告書作成のみならず、医院が成長するために必要なプラスαのサポートを
してくれます。

※ログイン開始は講座開始時間の30分前　 ※講座内容はすべて同じです。ご都合のよい⽇程をお選びください。
※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研　FAQ」と検索してご確認ください。

※祝日や連休により変動する場合も
ございます

 1  27 28 29　     日  ・30 お申込みの期限
各日程の4⽇前まで

●診療報酬改定など、医科特有の最新情報の共有、対策
●手間のかかる経理・労務業務のクラウド化＆効率化提案 
●医療法人化のメリット・デメリットを可視化する数値シミュレーション 
●医師向けの資産形成のアドバイスやパートナーの紹介 

※祝日や連休により変動する場合もございます

医科に強い税理士で変わる！院内処方の仕入れを1割削減し、
年間300万円の原資捻出や、支払方法の最適化などにより利益率を向上させた事例
小林眼科医院　院長　小林寛 �
株式会社船井総合研究所　税理士セレクションユニット シニアエキスパート 石原 佑哉 

2026年の診療報酬改定は、物価高騰や賃上げへの対応が「生存条件」となる歴史的転換点です。人件費や医薬品・消耗品費
の上昇が続く中、従来のコスト構造のままでは収益性が悪化するリスクが極めて高いのが現実です。
医科業界に疎い税理士への依頼は、知らない間に「機会損失」を招いているかもしれません。 

「一般業種向け税理士」に任せ続ける3つの経営リスクと、
2026年診療報酬改定を勝ち抜く「利益最大化」戦略
、

株式会社船井総合研究所　税理⼠セレクションユニット ⾚澤�勇樹
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初めての税理士変更を徹底攻略！
失敗しない税理士の変え方
株式会社船井総合研究所　
税理士セレクションユニット ⾼橋�孝介
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税理士を「企業成長のパートナー」に
するために…
株式会社 船井総合研究所 
税理士セレクションユニット マネージャー 坂⽥�知加

「一般業種向け税理士」に任せ続ける3つの経営リスクとは？
2026年診療改定を勝ち抜く、医科に強い税理士と進める『利益最大化』戦略

セミナー参加特典 「顧問税理士診断」＠無料Web相談（30～60分）
「今の顧問税理士からのサポートは、コストに見合っているか？」
「クリニックの成長ステージに合わせて、受けるべきサポートは？」
「法人・個⼈ともに利益を最⼤化するために、どのような提案をしてもらえるのか？」

院内処方の仕入れを1割削減し、年間300万円の原資捻出や、支払方法を
カードに集約し年間約50万円分ポイント還元など、利益率を向上させた事例

セミナー日程の都合が合わない⽅、個別相談をご希望の⽅はこちら TEL:0120-958-270 （平日9:45〜17:30対応）担当：坂⽥

※ログイン開始は講座開始時間の30分前　 ※講座内容はすべて同じです。ご都合のよい⽇程をお選びください。
※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研　FAQ」と検索してご確認ください。

【セミナー情報を当社ホームページからもご確認いただけます】
https://www.funaisoken.co.jp/seminar/141294

船井総研セミナー事務局　
E-mail:seminar271@funaisoken.co.jp
TEL:0120-964-000（平日9:30〜17:30）
※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。

オンライン無料セミナー
お申込み
はコチラ
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月 火5    8　　 月     　日　   ・金 11     日  ・12     日  ・13     日  水
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お申込みの期限：各日程の4⽇前まで

☑� 他院と⽐較できず、薬や材料の仕⼊れ値の異常に気づけない
☑� 診療報酬改定の意図を理解できず、算定チャンスを逃す�
☑� ⼀般企業のルールで⼀律に処理され、医院特有の税務特例を⾒落とす

クリニック成長のために税理士から受けるべき「攻めの提案」とは？

「あれ？そんな話を税理士としたことないな」
と思うものが1つでもある場合、本セミナーで
税理士の選び⽅＆活⽤術を学んでいただければ
幸いです。

小林眼科医院（眼科／年商1.5億円／山梨県）は、以前の税理士が医療業界の特殊性に疎く、記帳代行のみで具体的な提案が
なかった為、税理士変更を決意し、下記変化がありました。

●院内処方の仕入れルート見直しで年間300万円削減！ 
●支払いをカードに集約し、年間約50万円分還元！
●過去の決算を見直し、修正申告で80万円還付！

●院長が診療に専念できるようクラウド活用など業務効率化を実現！
●ベースアップ評価料の活用し、スタッフの給与UP！ 
●医師向けの資産運用のアドバイスももらえるように！

年商規模・科目・お悩みに合った
受けるべき税理士のサポートを⽐較！

当セミナーでは、小林眼科医院　院長　小林寛 氏に、実際に税理士を変更してどのような変化
があったのかをお話いただきます。

氏

お申込みの期限
各日程の4⽇前まで
※祝日や連休により変動する場合も
ございます
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