
 

 

地域トップクラスの社労士事務所を目指す成長戦略公開セミナー 

オンライン開催のご案内 

 

「選ばれ続ける事務所」と「価格競争に沈む事務所」の分岐点 

～2026 年、私たちはどのような旗を掲げるべきか～ 

 

時下ますますご清栄のこととお慶び申し上げます。 日々、顧問先の発展と職員様の成長と発展のため、

最前線で采配を振るわれている皆様に心より敬意を表します。 

今、社労士業界は大きな転換期にあります。 AI や自動化の波、そして激化する価格競争。「これまで通

り」の延長線上では、知らず知らずのうちに消耗戦の渦中に飲み込まれてしまう……そんな漠然とした不

安を抱えてはいらっしゃいませんか。 

「顧問料値上げも進められず、安請け合いをしている」 「日々のルーチン業務、特に給与計算に追わ

れ、職員が疲弊している」 「10 年後、この事務所を誇りを持って次世代に引き継げるだろうか」 

もし、一度でもそう感じたことがあるのなら、それは皆様が「次なるステージ」へ脱皮すべき重要なサイ

ンです。 

本セミナーは、全国数百の社労士事務所をご支援してきた船井総合研究所が、2026 年以降を勝ち抜くた

めの方向感、時流をご提示させていただく時間です。 

皆様が「地域でトップクラスの存在」となり、職員が誇りを持って働ける場所であり続けるために、今、

私たちがお伝えできる最大限の戦略を、この時間に凝縮いたしました。 

 

株式会社船井総合研究所 

士業ビジネス支援本部 

▼開催概要 

・タイトル：地域トップクラスの社労士事務所を目指す成長戦略公開セミナー 

・日時： ①2026 年 6 月 10 日（水） ②6 月 12 日（金）  

   13：00～14：30 （ログイン開始：開始時刻 30 分前～） 

・会場：オンライン開催 

・内容：裏面をご覧ください 

・受講料： 一般価格 税抜 5,000 円（税込 5,500 円）/会員価格 税抜 4,000 円（税込 4,400 円）
会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長 online プレミアムプラン（旧：FUNAI メンバーズ Plus）へご入会

中のお客様のお申込みに適用となります。 

 

 

 



講座 

第1 講座 

【最新】社労士業界時流解説 

①2026 年の社労士業界の動向、主となる商品や販促 

②なぜ今、地域一番店を目指さないと生き残れないのか？  

 株式会社船井総合研究所 社労士グループ  マネージャー 岩本和真 

第2 講座 

「顧問料の価格競争」から脱却し、 

地域で選ばれる社労士事務所になるための差別化戦略 

①差別化の8要素からひも解く生き残る手法   ②「選ばれる理由」を作る強みの言語化 

③「安売り」しないための価格表再設計      ④安定して案件を増やす集客手法の解説 

株式会社船井総合研究所 社労士グループ  チーフコンサルタント 飛田聖陽 

第3 講座 

明日から取り組むこと 

①本日から取り組むべきこと   ②3 年ロードマップを考える 

株式会社船井総合研究所 社労士グループ  マネージャー 岩本和真 

 

下記 QR コードよりお申込みください。 

また、船井総研ホームページ（https://www.funaisoken.co.jp/seminar/141289）を検索ください。 

 

株式会社船井総合研究所 

船井総研セミナー事務局 E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp 

【TEL】0120-964-0000（平日 9:30～17:30） 

※お申込みに関してのよくある質問は「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください。 ※お電話・メールでのセミナーお申し込みは承っておりません。 

 

 

 

日程：2026 年 6 月 10 日（水）・6 月 12 日（金） 

13：00～14：30 （ログイン開始：開始時刻 30 分前～） 

＜お申込み期限＞ 銀行振込み：開催日 6 日前まで 

   クレジットカード：開催日 4 日前まで 

当社ホームページからお申込みいただけます。 

(船井総研ホームページ https://www.funaisoken.co.jp)右上検索マークから「141289」をご入力下さい。 

グラム 
講座のご案内 

お申込み 

方法 

お問い合わせ 

お申込みはこちらからお願いいたします。 


