




【2026年6月】Instagramで太陽光・蓄電池を月15件集客する方法

講座 講座内容

第１講座
13:00~13:50

太陽光・蓄電池販売の時流予測と次の⼀⼿とは

Instagramで太陽光・蓄電池を月15件集客する方法

株式会社船井総合研究所 専門工事支援部 リーダー　佐野 幹太　　　　　　　　　　

明日から取り組んでいただきたいこと

第２講座
13:50~14:40

第３講座
14:40~15:00

https://www.funaisoken.co.jp/seminar/136512

13:00～15:00
 (ログイン開始:開始時間30分前～)

税抜10,000円(税込11,000円)/1名様一般価格 会員価格

お申し込み方法

受講料

株式会社船井総合研究所 専門工事支援部　長谷川 大貴　　　　　　　　　　

2026年下半期、国の政策的支援を背景に拡大が見込まれ
る一方で、競争は激化しています。このような状況で勝ち
残るためには、変化の兆候を捉える「時流」の理解が不可
欠です。その上で、実際に業績を伸ばし続ける企業が実践
している具体的な戦略を公開いたします。

seminar271@funaisoken.co.jp 0120-964-000(平日9:30～17:30)

株式会社船井総合研究所 専門工事支援部　長谷川 大貴　　　　　　　　　　

太陽光・蓄電池業界に置きまして、電気代高騰や防災意識
の向上で市場が拡大する中 、本質が「嗜好品（Wants）」
である本商材。改めて業界のマーケット構造を理解し、要
素分解したうえでの最適かつ、安定的に反響を生み出して
いく集客手法を事例を元に解説します。

本勉強会の総括をいたします。2025年から時流も変わ
り、住宅用太陽光業界にとっては分かれ目になる年になり
ます。勝ち続けるためには、とにかく「時流適応」です。
2026年上半期から取り組んでいただきたいことを本講座
ではお伝えいたします。

2026年 銀行振込み         ：開催日6日前まで
クレジットカード：開催日4日前まで
※祝日や連休により変動する場合もございます。

税抜8,000円(税込8,800円)/1名様
●会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン(旧:FUNAIメンバーズPlus)へご入会中のお客
様のお申込みに適応となります。

※よくあるご質問は「船井総研　FAQ」と検索し、ご確認ください。　※お電話、メールでのセミナーお申し込みは承っておりません。

開
催
日
時

お
申
込
み
期
日

6月3日
6月5日
6月8日

（水）
（金）
（月）

TELE-mail【お問い合わせ】
船井総研セミナー事務局

【QRコードからのお申込み】

【QRコードからのお申込み】
  https://www.funaisoken.co.jp/seminar/141160

船井総研ホームページ(https://www.funaisoken.co.jp)に右上検索マークから
「141160」をご入力し検索ください。

右記QRコードから
お申し込みください。
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