


日土 日日

第1回 第2回 第3回 第4回

オンラインセミナー

2026年4 26月 日2026年4 12月 日 2026年4 18月 日 2026年4 19月 日

10:00~12:00 13:00~15:00

WEB配信

（ログイン開始：開始時刻30分前～） （ログイン開始：開始時刻30分前～）

10:00~12:00
（ログイン開始：開始時刻30分前～）

10:00~12:00
（ログイン開始：開始時刻30分前～）

WEB配信 WEB配信WEB配信

本セミナーで本セミナーで お伝えしたいポイント

講 座 講 座 内 容 講 師

第 　 講 座1

第 　 講 座2

第 　 講 座3

本質的な人気向上を実現する方法

スタッフが接遇に力を振り切れる体制づくり

スタッフ主導で成長する組織マネジメント

まだ遅くない!でも早いものが勝つ!集患施策

タイパ世代に選ばれる医院づくり

お子さんが嫌がらない工夫と親御さんの心をつかむ接遇強化

DX化とWEB問診活用で1名分の省人化を実現

院長依存を脱却し、スタッフ主導型の組織作り

SNS・HP・口コミ対策で"選ばれる導線"作り

予約システムとマルチ診察体制で"待たせない受診"を設計

株式会社船井総合研究所

マネージャー

井上
駿

株式会社船井総合研究所

マネージャー

井上
駿

株式会社船井総合研究所

鄭
健一

時流予測講座

実践事例講座

まとめ講座

出生数減少・競合増加・人件費高騰。外部環境が変わる中で、これまでの

「自然増」から「戦略的集患」への転換が求められています。
データをもとに、

これからの小児科クリニックが成長を維持するための方向性を整理します。

かかりつけとして選ばれ続ける小児科クリニックになるために押さえておきたい

戦略を解説いたします。

集患、オペレーションDX、診療オペレーション、採用、マネジメントなど

様々な内容を事例も踏まえてお伝えいたします。

セミナーの内容を振り返りながら、クリニック経営に生かしていただくための

手法をお伝えいたします。

139421

8，8008，000

11，00010，000

※会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン

（旧：FUNAIメンバーズPlus）へ
ご入会中のお客様のお申込みに適用となります。



