




「ポータルサイトの物件反響が、明らかに落ちている」

「物件の価格を下げても反響が来ない…これ以上値引きができない」

「営業が動いていない、接客にかける時間が明らかに減っている…」

初めまして。株式会社船井総合研究所の井上雄太と申します。

最近、住宅・不動産会社の経営者・幹部の皆さまとお話しする中で、

必ずと言っていい程 、自社物件を扱う会社様からこんな言葉を耳にします。

もし、あなたも同じ感覚をお持ちなら、

それは経営努力が足りないからではありません。

今、市場で起きている本質的な変化はーー

お客様の意思決定が、来店前にほぼ終わっているという事実です

つまり、「来店してもらってから営業する」

この前提そのものが崩れ始めているのです。

にもかかわらず多くの会社が、

大阪トップクラスの分譲会社のノウハウ公開

「反響が減った」のではない。
「集め方」が時代遅れになっただけです。

株式会社船井総合研究所 住宅・リフォーム支援部

シニアコンサルタント 井上雄太
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この構造が続く限り、反響も、来店も、安定しません。

反響数の減少に怯え

ポータルサイトに依存し

営業の頑張りで何とかしようとしている



■突破口は「会員型の土地サイト」にあります

反響を５倍以上・来場を３倍以上に伸ばしている住宅・分譲会社には

実は共通点があります。

それが、

土地を起点にした「会員型土地サイト」を持っていること、です。

また、会員登録型の不動産サイト・土地サイトの話か...

もう一昔前の高額なオールドメディアを投資して作る意味なんて...

と、思われている方も多いかもしれません。

ただ、今本紙をお読みいただいている貴社のように、

自社で物件仕入れを行い、売主として販売を実施されている会社こそ、

今このビジネスモデルがピッタリなのです。

ポイントはお分かりかもしれませんが、シンプルです。

・ 未公開土地をフックに会員登録を促す

・ 会員限定で自社の物件情報を「段階的に」開示する

・ メール・物件通知で自動的に追客する

これにより、何が起きるのか。

 名簿数が爆発的に増加する

 お客様の温度感が勝手に上がる

 来店時には「ほぼ決まっている」状態になる

つまりーー

営業マンの工数を増やさずに来店数だけが増えていく。

2

広告費はそのまま。
それでも、反響の「量」と「質」が同時に改善されていく。
これがポータル依存・反響減少から脱却した企業が取り入れているモデルです。



■ 再現性のある「型」だけをお伝えします

本セミナー

『反響5倍を実現する！会員型土地サイト構築セミナー』では、

理論や概念論ではなく、現場で成果が出た“実践ノウハウ”をお伝えします。

また本来、高額で作らなければならない土地サイトを、

本セミナー用で協力業者様にご協力いただき、

比較的かなり安価にご用意することができました。

ぜひオンラインセミナーでのご紹介を楽しみにしていてください。

▼本セミナーで得られる内容

 テンプレート型の会員型土地サイトの作成手法

 会員登録が集まる未公開土地の出し方

 来店率を高めるメールシナリオ設計

 問い合わせの「山」を作る導線構築

 営業任せにしない自動ナーチャリングの仕組み

▼開催日程

2026年 3月25日(水)・26日(木)・27日(金) 13時～15時オンライン開催
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【成功事例企業】大阪府A社様

土地サイトから会員登録500件・呼び込み300件以上を獲得！

実際の事例からそのノウハウを余すことなくお伝えします。



■ 1年後、反響が安定している会社はどこか？
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少し、想像してみてください。

・ポータルの反響に一喜一憂しない

・広告費を増やさなくても、名簿が増えていく

・営業が「追う」のではなく「選ばれる」

そんな状態を。

会員型土地サイトは、一度作って終わりではありません。

土地×物件量×会員数が積み上がり、反響・名簿が“資産”として増え

続けるモデルです。また、大手ポータルサイトや不動産のメインシステムと

も連動しているため、日々の仕入・営業活動にも役立つツールです。

もし今、

「このままでは厳しい」

「何かを変えなければならない」

そう感じているならーー

動くべきタイミングは、今です。

反響を伸ばす会社は、そう気づいてからすぐに行動しています。

ぜひ、このセミナーで自社主導の集客モデルを手に入れてください。

オンラインで少しだけお時間を下さい。

お会いできることを、楽しみにしています。


