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催

東京進出で年商2倍！銀行から選ばれる財務戦略

60分で

攻めの財務入門

東京進出 倍で、
年商2
縮小する地方市場

年商100億円達成

成否を分ける
金融機関開拓、資金調達

ここでしか聞けない！！

売上2倍、年商100億円を実現する
「東京進出＆超速成長」

たった1日で、これら全てを学べます!!

③東京進出・事業規模を踏まえた
　最適なバンクフォーメーションとその構築手法

②東京エリアの銀行との取引「０」から
　新規取引を開始するための資金調達術

①東京への拠点進出・物件購入を実現するために必要である
　金融機関との接点の創出方法・注意ポイント



攻めの財務入門

【QRコードからのお申込み】

【PCからのお申込み】

右記QRコードからお申込みください。

https://www.funaisoken.co.jp/seminar/138930

お申込み方法

船井総研ホームページ（https://www.funaisoken.co.jp）の右上検索マークから『138930』をご入力し検索ください。

※よくあるご質問は「船井総研　FAQ」と検索しご確認ください。　※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。
E-mail seminar271@funaisoken.co.jp TEL 0120-964-000（平日9:30～17:30）

開
催
日
時

受講料 税抜5,000円（税込5,500円）／一名様 税抜4,000円（税込4,400円）／一名様
※会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へ ご入会中のお客様のお申込みに適用となります。

※祝日や連休により変動する場合もございます。

一般価格 会員価格

開催方法

10：00～11：30（ログイン開始：開始時刻30分前～）
13：00～14：30（ログイン開始：開始時刻30分前～）

10：00～11：30（ログイン開始：開始時刻30分前～）
13：00～14：30（ログイン開始：開始時刻30分前～）

オンライン開催 お申込み期日 銀行振込み
クレジットカード

：開催日6日前まで
：開催日4日前まで

2026年4月23日木
2026年4月21日火

【お問い合わせ先】船井総研セミナー事務局

にあったを実現する鍵は、

セ
ミ
ナ
ー
内
容

第1講座
地方市場の限界を突破する東京進出の勝ち筋
縮小する地方市場を背景に、成長企業にとって東京進出が今なぜ必然なのかを解説

株式会社船井総合研究所　補助金･ファイナンス支援部　マネージング･ディレクター　石田 武裕

第2講座
東京進出で成功する新規の資金調達方法
銀行融資から補助金まで。東京進出を成功させる、地方企業が知るべき資金調達の手法

株式会社船井総合研究所　補助金･ファイナンス支援部　マネージング･ディレクター　石田 武裕

第3講座
まとめ講座
社長が現場を離れても会社は成長する。明日からやるべきことを解説

株式会社船井総合研究所　補助金･ファイナンス支援部　マネージング･ディレクター　石田 武裕

年商2倍への最短距離！
東京進出の「必然性」と「成功の軌跡」

地方企業のための

東京エリアでの
継続的な取引開始戦略

と

「新規資金調達メソッド」と財務戦略

「新規金融機関」開拓

縮小する地方市場を背景に、成長企業にとって東京進出が今なぜ「不
可避の戦略」なのかを解説します。年商10億円の壁を突破し、2倍、3
倍へとステージを変えるための最短ルートを提示。単なる拠点開設では
なく、マーケットの規模を活かして企業の成長スピードを劇的に加速さ
せる「勝ち筋」を学びます。

東京進出を成功させるために不可欠な、銀行融資や補助金をフル活用し
た資金調達の全手法を公開します。進出に伴う初期投資や運転資金を、
いかに有利な条件で確保するか。地方企業が直面する資金の壁を打破
し、攻めの投資を支える強固な「財務基盤」を構築するための実践的なメ
ソッドを伝授します。

社長自身が現場の仕事から脱却し、経営に専念できる体制を構築するた
めの具体的な方法を習得します。東京進出を組織変革のテコとし、社長
が現場を離れても成長が加速し続ける「自走する企業」のモデルを解説。
年商10億円から50億円、さらにはその先を見据えた次世代型の経営スタ
イルを学びます。

このような皆様におすすめのセミナーです
年商30億円の壁が目前に迫っており、次の成長戦略を模索している
地方市場の縮小や人口減少に、将来的な危機感を感じている
金融機関や投資家から、より有利な条件で資金調達をしたい
東京で拠点を出したい、物件を購入したい
東京で新規の金融機関を開拓したい


