


補助金に頼らず売れる

４つのポイント

Google
クチコミ数

269
評価4.9 ★★★★★

お客様から選ばれる仕組み作りができいるから補助金頼らずとも売れるのです

全契約における
既存顧客・紹介率

32%

営業の

30のルール

の徹底

商談の

7つのツール

の準備

その結果 兵庫県で3.1億円/2人、アポからの成約率50%を確保する営業組織へ！

補助金があれば当然活用しますが、ない
からといって成約率や単価が下がること
はありません。なぜなら、我々は「価
格」で勝負をしていないからです。徹底
しているのは、設備を入れた後の「お客
様の生活」をイメージさせること。この
「未来」を売る提案があるからこそ、市
況に左右されず高単価・高成約率を維持
できるのです。

Point❶

Point❷

Point❸

セミナーの概要とお申込み方法は裏表紙をチェック！

価格競争を無効化する「クチコミ・信頼獲得」の仕組み
相見積もりになっても負けない理由は、会う前から
「信頼」ができているからです。「売り込み」ではなく、
Googleクチコミや紹介制度を強化することで、
「あなたから買いたい」という人で選ばれているのです。
だから、補助金がなくても、価格が他社より高くても選ば
れるのです。OB顧客へも毎月のニュースレターを送付し
ており、追加受注・紹介を促進しています。

補助金頼らず即決！粗利42%を叩き出す「クロージング」

属人性を完全排除！でも売れる「営業の30ルールと7つ道具」

株式会社エコプラスワンでは徹底的に営
業フローを標準化しました。
「何を話すか」「どう見せるか」を定め
た『30の営業ルール』と『7つの道具』を
完備。アポ獲得から商談前後、契約後に
至るまで、全てのフェーズに会社として
の明確なルールがあります。お客様から
の信頼を誰もが獲得できる仕組み作り。

エコロジーコンサルタント事業部
事業部売上
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営業の7つのツール

営業の30のルール

このルールがあるからこそ、アポ
からの商談化率87%、商談成約率
57%という高い水準を維持できる
のです。セミナー当日は、これら
の実物ツールを会場にお持ちしま
す。ぜひその目でご覧ください。
当日は、代表の渡邊と菅原部長で
会場に伺います。皆様にお会いで
きることを楽しみにしております。
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