




無料で
プレゼント！！

小冊子のダウンロードはこちら！
※メールマガジンご登録後にダウンロードいただけます。

小冊子の内容一覧
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経営ノウハウ小冊子

メルマガ登録をすると…

脳神経外科・脳神経内科業界向け

担当者：内科支援部　　今 勝彦株式会社 船井総合研究所
経営相談【TEL】：0120-958-270（平日9:45~17:30対応）

導入のメリット

導入に向けて準備すべきこと

クラーク(シュライバー)育成のポイント
クラーク(シュライバー)の抜擢or採用

院長が取り組むべきスタッフ向け

      チェックリストとは
スタッフ向け接遇チェックリストとは
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脳神経外科・脳神経内科クリニックの集患

Web集患の基本的な考え方
導線戦略とは

受皿戦略とは

よくあるお悩み

医師採用に向けたアクション3選
院長先生のビジョンを明確にする

成長ステージごとの組織計画策定

採用戦略の立案



＜研究会の特徴＞ 
アウトプット・継続性を重視した勉強会 

会員企業同士の交流と情報交換をメインに据え、実践的な勉強会です。

2ヵ月に一度、丸一日をかけて例会を開催し、
経営や取り組みを徹底的に振り返っていただきます。

一次情報が集まるここでしか聞けない事例 
会員企業が一同に経営の取り組みを振り返ることで、

全国各地から様々な成功・失敗事例が集まります。

最新かつ最先端の事例を収集する情報インフラとしてご活用ください。

内科経営研究会 脳神経分科会のご案内
全国の脳神経クリニック院長が集う、

“師”と“友”が見つかる会員制の継続型勉強会 
 皆様のクリニック経営に、このようなお悩みはありませんか？ 

・競合が増えて売上が伸び悩んでいる 
・患者数やMRI検査数を増やしたいが集患方法がわからない 
・経営者としてのモチベーションやスキルアップに繋がる場がない 
・経営判断の孤独さを感じている 
・具体的な経営アドバイスや成功・失敗事例を学びたい 

会員特典 
・30分Zoomコンサルティング 
・過去例会のテキストの閲覧、動画の視聴 
・組織力診断（組織SANBŌ） 
・財務診断（CASHFLOW SANBŌ） 
・セミナー受講料 会員価格適用  

　　初回お試し参加無料
内科経営研究会 脳神経分科会お試し参加のお申込みはこちら！

開催時期

2ヵ月に1度のペースで年6回の定期開催

全国の経営者との出会いが、あなたを待っています

開催場所

船井総研グループ 東京本社
サステナグローススクエア TOKYO


