




地方屋根会社が年商5億、粗利率40%を目指す経営戦略セミナー
【問合せNo.S136984】

開催要項

講座 セミナー内容

14：00

15：00

～

第１講座 下請け脱却と高収益化のポイント

地方の屋根会社が年商5億円を突破するための集客・営業・採用戦略を
お伝えします。さらに、安定した受注体制と高収益を両立させる“仕組みづ
くり”や地域で選ばれるブランド構築法もお伝えします。

開
催
日
時

2026年 2月24日(火)
14:00~17:00

お
申
込
み
期
日

(受付開始：開始時間30分前～)

会場 船井総研グループ大阪本社 サステナグローススクエア OSAKA

〒530-0001 大阪府大阪市北区梅田三丁目2番123号イノゲート大阪 21階
JR大阪駅の直上、西口改札口に直結

銀行振込み
：開催日6日前まで

クレジットカード ：開催日4日前まで

※祝日や連休により変動する場合もございます。

諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場はマイページにてご確認ください。また最小催行人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。
尚、中止の際、交通費の払戻し手数料等のお支払いはいたしかねますので、ご了承ください。
※2026年1月1日よりイノゲート大阪(梅田)に移転し開催いたします。ご来場の際はご注意ください。

地方企業が年商5億を達成するための実践ロードマップ

全講座の内容を体系的にまとめ、地方市場で持続的に利益を拡大する
ロードマップを提示。自社の現状分析から行動計画の立案、
数値目標設定まで、明日から実践できる経営戦略を明確化します。

第４講座
16：30

17：00

～

株式会社船井総合研究所
公共インフラ支援部
リーダー

上仁 友輝

右記のQRコードを読み取っていただ
き,セミナーページよりお申し込みくださ
いませ。

Webで申し込み

船井総研 136984

船井総合研究所セミナー事務局
【E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp】
TEL:0120-964-000（平日9:30～17:30）
※お電話・メールでのセミナーお申し込みをうけたまわっておりません。

お問い合わせ先

お申込み方法
右のQRコードよりお申込みください。クレジット決済が可能です。
船井総合研究所ホームページ(www.funaisoken.co.jp）、右上検索マークにお問合せNo.136984を入力、
検索してください。お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総合研究所 FAQ」と検索しご確認ください。

受講料
zzzzzz

一 般 価 格

税抜 20,000円 (税込22,000円)/一名様

会 員 価 格

税抜 16,000円 (税込17,600円)/一名様

●会員価格は各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へご入会中のお客様のお申込みに適用となります。

15：00

16：00

～

第２講座 地域の屋根会社が年商5億・粗利40％を実現した
再現性のある経営モデル

地域顧客との信頼関係をベースに、高い契約率を実現する営業手法を公
開。現場対応から提案トーク、見積もり提示の工夫、アフターフォローまで、
地元密着企業だからこそ可能な“選ばれる営業力”を体系的に紹介します。 株式会社金子ルーフ工業

代表取締役

金子正勝 氏

16：00

16：30

第３講座 地域1番店の売上を実現した具体的な事例解説

地域密着型の屋根会社が、競合他社との差別化に成功し、圧倒的シェア
を獲得した成功事例を徹底分析。どのように価格競争から脱却し、“選ば
れる会社”になったのかをリアルに紹介します。

～

株式会社船井総合研究所
公共インフラ支援部

本倉 想大

株式会社船井総合研究所
公共インフラ支援部
リーダー

上仁 友輝
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