


＼繁忙期の悩みの解決策がたった2時間半でわかるセミナー／＼繁忙期の悩みの解決策がたった2時間半でわかるセミナー／

休みが取れない状況は、退職
リスクに直結します。施行件
数が1.5倍に増加しても、月に
8日間の休みを確保できる具
体的な方法を解説します。

忙しくなると家族葬の平均単価が
5万円〜10万円下がってしまいま
す。本セミナーでは、短い打ち合
わせ時間でも、葬儀単価を100万
円超えに導く秘訣を伝授します。

既存店の施行件数を伸ばすた
めの方法について最新事例を
公開！出店せずに１会館売り
上げが1年で1,000万上がった
事例などをご紹介します。

たった1つのポイントを抑え
たオペレーションを行うだ
けで、閑散期と同じ人員で
の葬儀の回し方を動画で解
説します。

1日1組限定の式場でも、安置
室出棺・葬儀出棺の組み合わ
せで、1日2件出棺を実現し効
率化する手法をご紹介します。
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1日1組限定の家族葬式場の稼働率を上げるための方法に
ついて実際の現場の様子をお見せしながら解説します。

株式会社幸成社部長 佐藤太一氏

回転率の高い葬儀社の
現場のオペレーションを動画で解説

1日葬の比率を50%まで高
め、残業時間を削減しつつ、
売上を1.2倍に向上させた
成功事例をご紹介します。

□打ち合わせをリモート化することで単価が20万円アップに成功
□ 1日1組の家族葬式場の月売り上げが180%アップ・月2,000万円超え達成
□ 1日葬・直葬の比率が30%UPでも、平均単価を10万円上げるための商品設計
□安置室を作るだけで年間100件の施行を増やすことに成功
□出店をせずに1会館当たりの施行件数が年間12件アップした方法
□ 1会館当たり月30件超えても月8日休みを取ることができる葬儀社の取り組み
□時間制のパートを活用し、外注費を年間2,000万円削減
□タイミーの有効活用で、残業時間を減らすことに成功
□繁忙期の電話対応を変えるだけで、施行件数を月5件増やすことに成功
□繁忙期にもできる！たった3時間・販促費1万円で入会10件獲得する店頭営業
□ AIを活用することで受注後の入力業務が2時間→30分に大幅削減に成功
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