
産業用コンポーネント メーカー・商社　経営セミナー
月30件以上の引合を優良企業の生技・設計開発部門から入手し、自社の持続的成長を実現！

お問い合わせNo. S134403

講　座 内　容

セミナー内容抜粋① なぜあの会社には、優良な新規顧客からの案件がどんどん舞い込むのか？
中小の産業用コンポーネントメーカーが、事業ドメインの深化と拡大を同時に行う方法
商社／代理店こそ実施すべき、ソリューション営業の進め方
産業用コンポーネントメーカー・商社のモデル企業はもう始めている、このビジネスモデル

セミナー内容抜粋②

セミナー内容抜粋③

セミナー内容抜粋④

業績を伸ばし続けている産業用コンポーネントメーカー・商社は、
何に取り組んでいるのか？

第1 講座
14：00～14：30

 株式会社船井総合研究所 製造業商社支援部 製造業商社グループ 製造業商社チーム リーダー 生駒 宏武

セミナー内容抜粋① 生技・設計開発担当者を開拓するソリューション営業のポイント
毎月30件以上の問い合わせを生む自社サイト戦略
成果を出すために必要な全社横断型のマーケティング体制

セミナー内容抜粋②

セミナー内容抜粋③

毎月30件以上の問い合わせを獲得し、生技・設計開発部門を攻略する、
丸紅エレネクストの営業・マーケティング戦略

第2 講座
14：30～15：00

丸紅エレネクスト株式会社 鈴木 晶雄 氏

セミナー内容抜粋① たった3ヶ月で構築！新規優良顧客から案件を獲得し、リピート顧客化させる仕組み
少ない人員でも市場ニーズを収集し、ソリューション営業に活かす方法
産業用コンポーネントメーカー・商社が最新ビジネスモデルを成功させるための5つのステップ

セミナー内容抜粋②

セミナー内容抜粋③

【新規優良顧客の生技・設計開発開拓】【市場・顧客ニーズ収集／展開】を
実現する方法を大公開

第3 講座
15：10～16：00

株式会社船井総合研究所 製造業商社支援部 製造業商社グループ 製造業商社チーム 黒木 賢雄

セミナー内容抜粋① 自社および製品・サービスの「真の魅力」を伝えることこそ、持続的経営を実現する近道
自社ソリューションの磨き込みこそが、最大の不況対策セミナー内容抜粋②

産業用コンポーネントメーカー・商社の社長に、
今すぐ取り組んで欲しいこと

第4 講座
16：10～16：30

株式会社船井総合研究所 製造業商社支援部 製造業商社グループ マネージャー 中小企業診断士 髙野 雄輔

産業用コンポーネント
メーカー･商社

船井総合研究所主催 経営戦略セミナー

当社ホームページからお申込みいただけます。 船井総研ホームページ［www.funaisoken.co.jp］右上検索マークから『お問い合わせNo.』を入力ください。 134403

株式会社船井総合研究所　〒541-0041 大阪市中央区北浜4-4-10 船井総研大阪本社ビル

お問い合わせNo.S134403
主  

催

産業用コンポーネント メーカー・商社 経営セミナー

ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ
ン
営
業
で

生
技・設
計
開
発
担
当
者
を
開
拓
！

顧
客
ニ
ー
ズ
を
正
確
に
察
知
し

新
商
品・新
規
事
業
へ
展
開
！

船井総研グループ 東京本社 サステナグローススクエア TOKYO
〒104-0028　東京都中央区八重洲二丁目2番1号 東京ミッドタウン八重洲 八重洲セントラルタワー35階

JR「東京」駅　地下直結（八重洲地下街経由）

【QRコードからのお申込み】

【PCからのお申込み】

右記QRコードからお申込みください。

https://www.funaisoken.co.jp/seminar/134403

お申込み方法

開
催
日
時

受講料

お申込み期日

税抜20,000円（税込22,000円）／一名様 税抜16,000円（税込17,600円）／一名様
※会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へ ご入会中のお客様のお申込みに適用となります。

※祝日や連休により変動する場合もございます。

一般価格 会員価格

14：00～16：30（受付開始：開始時刻30分前～）

銀行振込み：開催日6日前まで　クレジットカード：開催日4日前まで

2025年12月9日火

船井総研ホームページ（https://www.funaisoken.co.jp）の右上検索窓に『134403』をご入力し検索ください。

※よくあるご質問は「船井総研　FAQ」と検索しご確認ください。
※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。

E-mail E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp TEL 0120-964-000（平日9:30～17:30）

東京会場

諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場はマイページにてご確認ください。また最少催行人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。
尚、中止の際、交通費の払戻し手数料等のお支払いはいたしかねますので、ご了承ください。

2025年12月9日㈫

コネクタ センサ スイッチ 計  器 ケーブル

2019年

47億円
2025年

60億円
東京会場

成長を続ける企業が
明かす成功のストーリー



産
業
用
コ
ン
ポ
ー
ネ
ン
ト 

メ
ー
カ
ー・商
社
の
成
長
の
カ
ギ
は
こ
れ
だ
！

特別ゲスト講師
丸紅エレネクスト株式会社

鈴木 晶雄 氏

会
社
概
要・事
業
内
容
に
つ
い
て

Q1丸
紅
エ
レ
ネ
ク
ス
ト
株
式
会
社
は
、１
９
７
２
年
に
大
阪
で
創
業
し
、５０
年
以
上
の

歴
史
を
持
つ
企
業
で
す
。主
な
事
業
と
し
て
、コ
ネ
ク
タ
、カ
ッ
プ
リ
ン
グ
、ス
イ
ッ
チ

と
いっ
た
電
子
コ
ン
ポ
ー
ネ
ン
ツ
の
販
売
を
手
掛
け
て
い
ま
す
。事
業
体
制
は
、汎
用

的
な
部
品
を
扱
う「
汎
用
部
品
カ
ン
パ
ニ
ー
」と
、ハ
イ
ス
ペッ
ク
で
特
殊
な
製
品
を

中
心
に
取
り
扱
う「
特
殊
部
品
カ
ン
パ
ニ
ー
」と
い
う
２
つ
の
カ
ン
パ
ニ
ー
制
で
運
営

さ
れ
て
い
ま
す
。特
殊
部
品
カ
ン
パ
ニ
ー
は
、欧
米
の
高
性
能
な
コ
ネ
ク
タ
関
連
部
品

を
扱
う
専
門
商
社
で
あ
っ
た
旧
株
式
会
社
ソ
ル
ト
ン
を
母
体
と
し
て
い
ま
す
。

具
体
的
に
ど
の
よ
う
な
成
果
が

上
が
っ
た
の
で
す
か
？

Q3ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ
ン
営
業
を
推
し
進
め
た
結
果
、営
業
活
動
の「
質
」が
劇
的
に
向
上

し
、そ
れ
が「
量
」の
成
果
と
な
っ
て
表
れ
た
こ
と
が
最
大
の
成
果
で
す
。ま
ず
、営

業
担
当
の
役
割
が
、製
品
を
売
り
込
む「
セ
ー
ル
ス
」か
ら
、お
客
様
の
課
題
を
解

決
す
る「
コ
ン
サ
ル
タ
ン
ト
」へ
と
変
わ
り
ま
し
た
。非
効
率
な
テ
レ
ア
ポ
を
全
廃
し
、

お
客
様
の
具
体
的
な
お
困
り
事
に
向
き
合
う
時
間
に
１
０
０
％
注
力
で
き
る
よ
う

に
な
っ
た
の
で
す
。ま
た
、課
題
解
決
事
例
や
商
談
状
況
を
各
営
業
担
当
者
が
個

人
で
管
理
す
る
の
で
は
な
く
、全
社
の
デ
ー
タ
ベ
ー
ス
で
管
理
す
る
こ
と
で
、お

客
様
の
ニ
ー
ズ
や
商
談
情
報
を

見
え
る
化
・
共
有
し
、成
功
事

例
を
他
の
お
客
様
に
横
展
開

し
や
す
く
な
り
ま
し
た
。

こ
の
営
業
ス
タ
イ
ル
を
支
え
る

仕
組
み
が
機
能
し
、年
間
の
引

き
合
い
件
数
は
２
０
２
１
年
度

の
約
７０
件
か
ら
２
０
２
４
年
度

に
は
３
２
４
件
へ
と
、４
倍
以

上
に
増
加
し
ま
し
た
。こ
う
し

た
質
の
高
い
商
談
は
着
実
に
成

果
に
結
び
つ
い
て
お
り
、１
０
０

０
名
規
模
の
電
装
メ
ー
カ
ー
様

や
、従
業
員
数
５
０
０
名
規
模

の
ポ
ン
プ
メ
ー
カ
ー
様
な
ど
か

ら
の
新
規
受
注
を
獲
得
す
る
な

ど
、具
体
的
な
成
功
事
例
が
次

々
と
生
ま
れ
て
い
ま
す
。こ
の
好

循
環
こ
そ
が
、ソ
リ
ュ
ー
シ
ョン
営

業
が
も
た
ら
し
た
最
大
の
成
果

で
す
。

Q2当
社
の
成
長
の
原
動
力
は
、営
業
ス
タ
イ
ル
を「
製
品
を
売
り
込
む
」ス
タ
イ
ル
か

ら
、「
お
客
様
の
課
題
を
解
決
す
る
」ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ
ン
営
業
へ
と
完
全
に
転
換

し
た
こ
と
に
あ
り
ま
す
。２
０
１
９
年
当
時
、私
達
は
年
間
売
上
５０
億
円
と
い
う
壁

に
直
面
し
、既
存
の
手
法
だ
け
で
は
新
規
顧
客
の
開
拓
に
限
界
を
感
じ
て
い
ま
し

た
。そ
こ
で
ま
ず
、「
お
客
様
が
現
場
で
抱
え
る
お
困
り
事
と
は
何
か
」を
徹
底
的

に
洗
い
出
し
、そ
れ
ら
を
解
決
す
る
た
め
の
ノ
ウ
ハ
ウ
や
製
品
事
例
を
体
系
的
に
整

最
後
に
、今
後
の
ビ
ジ
ョ
ン
を
教
え
て
く
だ
さ
い

Q4私
達
が
目
指
す
の
は
、単
な
る
部
品
商
社
で
は
な
く
、お
客
様
が
何
か
困
っ
た
時
に

真
っ
先
に
声
を
か
け
て
い
た
だ
け
る「
コ
ネ
ク
タ
及
び
周
辺
部
品
の
フ
ァ
ー
ス
ト
コ
ー

ル
カ
ン
パ
ニ
ー
」で
す
。そ
の
た
め
に
、今
後
も
お
客
様
の
課
題
解
決
に
貢
献
す
る
有

益
な
情
報
を
発
信
し
続
け
る
と
同
時
に
、そ
こ
か
ら
生
ま
れ
る
ご
相
談
に
対
し
て
、

よ
り
深
く
、最
適
な
提
案
が
で
き
る
ソ
リ
ュ
ー
シ
ョン
営
業
体
制
を
さ
ら
に
強
化
し

て
い
き
ま
す
。Ｗｅ
ｂ
と
リ
ア
ル
の
両
輪
で
顧
客
接
点
を
最
大
化
し
、お
客
様
に
と
っ

て
の
唯
一無
二
の
パ
ー
ト
ナ
ー
と
な
る
こ
と
で
、２
０
２
５
年
度
の
売
上
目
標
６８
億
４

０
０
０
万
円
の
達
成
を
目
指
し
て
ま
い
り
ま
す
。

丸紅エレネクストが登壇するセミナーのご案内

セミナー開催概要

こんなお悩みをお持ちの場合はぜひご参加下さい
売上・利益を大幅に伸ばしたい。
次に打つべき一手を知りたい
大手の生技・設計開発部門を攻略する方法と
訴求すべき情報を知りたい
多くの需要を持つ企業・部門を開拓し、
さらに深掘りする方法を知りたい

開催日時：2025/12/9（火） 14:00~16:30
開催場所：船井総研グループ 東京本社 
             サステナグローススクエア TOKYO
お申込み：右記QRコードからお申込みください。

なぜ6年間で47億円➡60億円を達成できたのか？
テ
レ
ア
ポ
全
廃
で
も
年
間
３
２
４
件
の

新
規
問
い
合
わ
せ
を
獲
得
す
る
方
法

継
続
的
に
、売
上
を
伸
ば
さ
れ
て
い
ま
す
が
、

ど
の
よ
う
な
取
り
組
み
を
さ
れ
て
い
る
の
で
す
か
？

理
す
る
こ
と
か
ら
始
め
ま
し

た
。そ
し
て
、そ
の
商
品
ご
と

の
課
題
解
決
事
例
を
基
に
し

た
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
活
動
を

積
極
的
に
展
開
し
た
の
で
す
。

こ
れ
に
よ
り
、お
客
様
は
購
入

す
る
メ
リ
ッ
ト
を
具
体
的
に
イ

メ
ー
ジ
で
き
、興
味
を
持
っ
て
い

た
だ
き
や
す
く
な
り
ま
し
た
。

結
果
と
し
て
、明
確
な
課
題
を

お
持
ち
の
お
客
様
か
ら
直
接

ご
相
談
を
い
た
だ
く
機
会
が

大
幅
に
増
え
、営
業
担
当
は

初
め
か
ら
お
客
様
の
課
題
を

深
く
理
解
し
た
状
態
で
商
談

を
開
始
で
き
ま
す
。こ
の
ア
プ

ロ
ー
チ
が
、お
客
様
に
寄
り
添

っ
て
解
決
策
を
提
案
す
る
、現

在
の
効
率
的
な
ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ

ン
営
業
体
制
の
基
盤
と
な
っ
て

い
ま
す
。


