


①価格競争に巻き込まれ、利益が出ない...
単価アップのための差別化を知りたい

②新規顧客が中々獲得が出来ず
今後の住宅塗装業界に不安がある・・・

③新たな商品や事業を探しているが、
手法や戦略がわからない・・・

新規商品の付加を
検討している方

すでに付加してい
るが、うまく提案
できていない方

新たな集客ルート、
マーケット開拓を

したい方

住宅塗装業界の
未来に不安を
感じている方

客単価・利益率
を上げたい方

このようなお悩み
お持ちではありませんか？

出典：令和５年住宅・土地統計調査 住宅数概数集計（速報集計）結果

採用0人・追加販促費0円で＋1億円を実現！！

手法

戦略

本業とのシナジー効果の高い新規事業の選定基準
と具体的なアクション・ノウハウをお伝えします。

住宅塗装を核としつつ、新規商品をいかに組み合わせ、
収益の多角化を図るのか、全体像をお伝えします。

時流

ご参加
特典①

ご参加
特典②

無料
経営相談

変化する市場と顧客ニーズを把握し、今後も住宅塗装
業界で成長し続けるためのポイントをお伝えします。

塗料の性能比較や施工事例、保証内容などを
見える化し、提案力を向上。不安を先回りして
解消する営業トークで、契約率と単価アップを同
時に実現します。

このセミナーで学べる事

施工パートナー開拓 2 営業トークと資料準備 商品設計31

地域密着の協力業者と信頼関係を築くことで
施工体制を強化。信頼できる施工パートナーに
任せることで事業拡大のスピードがあがります。

新規商品を顧客に届け、成約に繋げるためには
営業ツールと営業トークの連携が不可欠です。

一つひとつの商品設計が市場やニーズに沿っ
ていることが必要です。曖昧な場合、その
商品が売れる可能性は低くなっていきます。

成功のカギは「伝え方」新規商品の成功を加速させる 長期的な成功を左右する！



講座 セミナー内容

右記のQRコードを読み取っていただ
き,セミナーページよりお申し込みくだ
さいませ。

⚫ 会員価格は各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン
（旧：FUNAIメンバーズPlus）へご入会中のお客様のお申込みに適用となります。

Webで申し込み

船井総研 130654

船井総合研究所セミナー事務局
【E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp】
TEL:0120-964-000（平日9:30～17:30）
※お電話・メールでのセミナーお申し込みを承っておりません。

お問い合わせ先

お申込み方法
右のQRコードよりお申込みください。クレジット決済が可能です。
船井総合研究所ホームページ(www.funaisoken.co.jp）、右上検索窓にお問合せNo.130654を入力、
検索してください。お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総合研究所 FAQ」と検索しご確認ください。

16：00

16：45

～

第１講座 塗装業界の未来とは！？業界時流予測

競合の増加や大手企業の参入が続く塗装業界の
未来とは！？
塗装業界の時流予測をお伝えします。

【塗装会社向け】業界をリードする！未来型経営戦略セミナー 【問合せNo.S130654】

16：45

17：30

～

第２講座 塗装会社が”今”取り組むべき事業戦略

塗装業界の時流予測から、塗装会社が今後3年
～5年を見据えて“今”取り組むべき内容をお伝えし
ます。

17：30

18：00

～

第３講座
まとめ講座

今後も塗装事業を伸ばすために戦略～戦術面
までをまとめてお伝えいたします。

開催要項

日時・会場

オンライン開催

お申し込み期限

【銀行振込の場合】
開催日6日前まで

【クレジットカードの場合】
開催日4日前まで
※祝日や連休により変動する
場合もございます

ログイン開始は開始時刻30分前～

※ 全日程とも内容は同じです。

ご都合のよい日程をお選びください。
※ 本講座はオンライン受講となっております。

諸事情により受講いただけない場合がござ
います。ご了承ください。

18:00
終了開始

16:00

全日程共通の開催時間

受講料

税抜 10,000円 (税込11,000円)/1名様

税抜 8,000円 (税込 8,800円)/1名様

2025年8月26日(火)

2025年8月27日(水)

2025年8月28日(木)

2025年8月29日(金)

株式会社船井総合研究所
専門工事支援部

リーダー 上仁 友輝

株式会社船井総合研究所
専門工事支援部

リーダー 上仁 友輝

株式会社船井総合研究所
専門工事支援部

植田 貴哉

http://www.funaisoken.co.jp/

