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【注文住宅会社向け】新築も伸びる！高単価リノベ参入セミナー

2025年 237月 ・水日 ・24木日 ・30水日 31木日
（ログイン開始：開始時刻30分前～）10：00～12：00

全日程
Web
開 催

お申込み方法

一般価格 会員価格

講座内容
&

スケジュール

受 講 料 税抜10,000円（税込11,000円）／一名様 税抜8,000円（税込8,800円）／一名様

オンライン開催 ※講座内容はすべて同じです。ご都合のよい日時をおひとつお選びください。

※会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へ ご入会中のお客様のお申込みに適用となります。
本講座はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。セミナーご参加方法の詳細は「船井総研 Web 参加」で検索。

（ログイン開始：開始時刻30分前～）10：00～12：00
※祝日や連休により変動する場合もございます。

銀行振込み：開催日6日前まで　クレジットカード：開催日4日前まで

【QRコードからのお申込み】右記のQRコードを読み取りいただき、セミナーページよりお申込みください。

【PCからのお申込み】下記セミナーページからお申込みください
※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研  FAQ」と検索しご確認ください。

https://www.funaisoken.co.jp/seminar/130130
船井総研セミナー事務局 E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp　
【ＴＥＬ】 0120-964-000（平日9:30～17:30）　※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。

講座 講師・内容紹介

第
一
講
座

住宅・リフォーム業界時流予測
新築市場の現状と、拡大を続けるリフォーム・リノベーション市場の最新トレンド、
そして今後の予測を詳細に解説します。法改正、技術動向、
そして最も重要な「顧客ニーズの変化」を深く掘り下げ、
貴社が今後、どのような市場でどのようなサービスを提供していくべきか、
戦略立案の基盤となる「時流」を明確に把握していただきます。

株式会社船井総合研究所 住宅・リフォーム支援部 リフォームチーム リーダー 阪口 和輝

第
二
講
座

新築も伸びるリフォーム業のつくり方
リフォーム・リノベーション事業を、新築事業と切り離して考えるのではなく、
「新築事業の強化・拡大に繋がる」視点で構築する方法を具体的に解説します。
リフォーム顧客が将来の建替え・新築顧客となる導線の設計、新築で培ったノウハウのリノベーションへの応用、
両事業で最大限の成果を出すための組織・体制づくりなど、
新築との相乗効果を生むリフォーム事業の「つくり方」を実践的に学びます。

株式会社船井総合研究所 住宅・リフォーム支援部 リフォームチーム 堂野 宗一郎

第
三
講
座

高単価リノベ事業で業績を伸ばす成功事例紹介
既に高単価リノベーション事業に成功し、業績を大きく伸ばしている住宅会社・工務店の具体的な事例を複数ご紹介します。
どのような戦略で高額案件を獲得しているのか？どのようなターゲットに、どのような価値を提供しているのか？
成功企業のリアルな声や具体的な取り組みから、貴社の事業に活かせるヒントや成功への道筋を明確に描いていただきます。

株式会社船井総合研究所 住宅・リフォーム支援部 リフォームチーム 堂野 宗一郎

第
四
講
座

本日のまとめ
「時流予測」「新築連携型リフォーム事業構築法」「成功事例」といった要素を統合し、
貴社が今後、高単価リノベーション事業を通じて業績を伸ばし続けるための実践的なアクションプランを提示します。
本日から具体的な一歩を踏み出すための準備を万全に整えます。

株式会社船井総合研究所 住宅・リフォーム支援部 リフォームチーム リーダー 阪口 和輝
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高単価リノベ参入セミナー 新築単価 以上の
高単価・注文住宅業界向け

いま、ハイグレード注文住宅会社が取り組む

セ
ミ
ナ
ー

平均単価 新築兼任粗利率
万円 ％

23 ・水日 ・24木日 ・30水日 31木日

3,000万円



なぜ今、注文住宅会社の
リノベーション事業参入が伸びるのか？

注文住宅会社が
高単価リノベ参入で成功する3つの理由

「新築は高すぎて買えない」お客様が急増！ 新築社員の兼任やコンバートで始められる1

「土地あり客」を集めることで得られる相乗効果！2

顧客予算

ハイレンジ

ミドルレンジ

ローレンジ

世帯年収

600万円～

中古・リフォーム

1,800万円～

建売・ローコスト住宅

2,200万円～

規格住宅

2,800万円～

注文住宅（建替え）

3,400万円～

世帯年収
～400万円

世帯年収

400～
600万円

コロナ前の
商品単価

コロナ後の
商品単価

建売・ローコスト住宅

1,800万円～

坪60万円で
このモデルハウスの
ようになります。

リノベーション客の約70％は住宅ローンを組む。
新築の営業フローと同様に、
資金計画・事前審査が重要になる。

つまり、新築の売り方に非常に近い。

持ち家や相続した空き家の改装を検討している「土地あり客」を集客する
リノベーションビジネス。

新築集客ではなかなか集められない「土地あり客」に
アプローチできることも高単価リノベを始めるメリット！

注文住宅会社であれば、お客様のご要望や物件の状態によっては

「リノベ」ではなく「建替え」の提案も可能となる。

モデルハウスと定額制商品で未経験でも売れる3

当セミナーでは、契約率20％を実現する
リノベーション営業フローをお伝えします。

定額制の坪単価を採用し、
それをモデルハウスで再現することで、
建築知識がない未経験でも
接客が可能となる。

当セミナーでは、
具体的な定額制商品の作り方をお伝えします。

ローン客

約70％

現金客

妥協

値上がり

妥協

値上がり

妥協

値上がり

規格住宅

2,400万円～

注文住宅（建替え）

3,000万円～

コロナショック前後で、住宅の値段は約1.1～1.2倍に上昇した。一方で、
顧客の予算（世帯年収）は変わっていないことから、顧客はワンランク下の商品を
購入する動きが活発になった。

新住宅会社がリノベーション事業に参入することで、どちらも提案することができ
るようになるため、自社での囲い込みが可能となり、成約率を上げる
ことができる。

新築や建替えを検討していた顧客が、中古住宅や実家・相続した空き家のリノベ
ーションを検討するようになったことで、リノベーション市場は急拡大している。

そこで登場したのが、新築を建てるのではなく、「実家や空き家をリノ
ベーションする」という選択肢。



真のリノベーションターゲット像とは

高単価リノベで業績を上げるための秘訣 本セミナーで知れる3つのポイント
秘訣
1 1Point

2Point

3Point

秘訣
3
未経験でも5分で作成できる
概算見積書！

秘訣
2
全国の
平均原価を
知る！

リノベーション客層が好む仕様やテ
イストを知ることで契約率を高める
ことができます。

やることは「坪数・㎡数」を入
力するだけ！

坪単価×坪数±オプションの概
算金額をたったの5分で算出
することができます。

適正な原価の基準を知ることで価格
交渉がしやすくなり、競合他社に負
けない見積を出すことができます。

「本当に2,０００万円もお金をかけ
てリフォームする人なんているの
？」という疑問に対して、全国のリ
ノベーション契約顧客から見える
客層分析データを包み隠さずお伝
えいたします。

平均単価2，7００万円のリノベ
ーション客のみを集めるため
の具体的な販促物や販促方法
について解説します。

たった1ヵ月で営業の基礎知識か
ら、リノベーションの基礎知識まで
を動画で学ぶことができます。

どのツールを使用して、どのような
トークを話せばよいかが一目で分か
るトークスクリプト！

セミナー＆個別相談にご参加で
上記3点セットをプレゼント！

参加者様
限定

客単価2,000万円超のリノベ客の集め方

未経験でも売れる営業のポイント

全国の標準仕様と
よく出る
オプション一覧



新築も伸びる「高単価リノベ」参入で 売上を伸ばす企業が続出！

圧倒的事例企業の
F社（住宅会社）

売 上 商 圏15億円 ＋ リノベ売上5.2億円 岐阜県 高山市（人口：13万人）

積極的モデルハウス展開で
マーケットシェア
20％超を達成!
注文住宅・定額制デザイン住宅・ローコスト住宅を
展開する住宅会社が商圏人口13万人の超閉鎖
商圏の田舎町でリノベーションだけで5.2億円
（シェア20％）を受注！

T社（住宅・不動産会社）
売 上 商 圏13億円 ＋ リノベ売上3.2億円 福井県 福井市（人口：35万人）

毎年、新卒を計画採用
ペア営業で契約率アップ
売上3億円を達成！
新築・分譲・不動産事業を手掛ける住宅会社が、リ
ノベ事業を展開。営業リーダーと新卒のペア営業
で若手を育成し、事業部を急拡大。

N社（住宅会社）
売 上 商 圏６億円（リノベーション事業４億円） 新潟県 新潟市（人口：３０万人）

新築と兼任での立ち上げで
初年度
4億円を受注！
新築事業を中心に6億円の実績をあげる注文住
宅系の工務店が、2019年にリノベーション事業
に参入し、初年度4億円の受注をあげる驚きの事
例に！

M社（住宅・リフォーム会社）
売 上 商 圏24億円 ＋ リノベ売上3.3億円 岐阜県 岐阜市（人口：40万人）

リノベモデルハウスで100組集客し
初年度
3.3億円受注達成!
新築事業とリフォーム事業を展開する住宅会社
が、リノベーション専門店を立ち上げ、既存事業
の売上をそのままにプラス3.3億円達成！多拠点
化で10億円を目指す！

E社（太陽光・蓄電池事業）
売 上 商 圏2億円 ＋ リノベ売上2億円 兵庫県 加古川市（人口26.7万人）

異業種からのリノベ事業参入で
未経験から
初年度2億円受注！
太陽光・蓄電池の販売事業の会社が、住宅業界に
異業種参入。業者・設計の体制づくりから始め、
社長と事務員のたった2名で初年度売上2億円
を達成！

S社（リフォーム会社）
売 上 商 圏5.6億円（内リノベ売上1.8億円） 青森県 八戸市（人口：26万人）

リノベモデルハウスで
客単価1,000万円超！
リフォーム売上5億円の地域一番店クラスのリフォーム会
社が、リノベーションモデルハウス集客で、1,000万円予
算集客が、10件/年⇨50件/3か月に増加！OPEN3か月
で受注5,400万円（5件）平均単価1,080万円。

客単価100万円規模のリフォーム会社が…


