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お問い合わせNo.S129995
主  

催

新築アフターリフォーム生産性向上ビジネスモデルセミナー

株式会社船井総合研究所　〒541-0041 大阪市中央区北浜4-4-10 船井総研大阪本社ビル

新築年間20棟以上の
住宅・工務店業界向け

引渡し後のクレームが増えている
やらなきゃ・・・思うけど人員が割けない
注力しても利益につながらないのでは？
何から手をつけて良いかわからない

未経験者を即戦力化して取り組める

高粗利の有償工事をアフター点検で受注する方法
新築顧客300件あたり営業利益＋500万円築10年

以上の

利益を生み出す
アフター部門づくり

★

2025年7月21 ・ ・22 23月
日

火
日

水
日

オンライン
開催

（ログイン開始：開始時刻30分前～）10：00～12：00

築10年以上の顧客が300棟を超えたら取り組み
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アフターメンテナンスを起点とした顧客との長期的な関係構築、収益性の高いリフォーム事業の構築、効率的な業
務体制と成功事例の紹介など、住宅会社のアフターメンテナンス部門を収益の柱に変えるリフォームビジネスモデル
を解説します。アフターメンテナンス部門の収益化に課題を持つ住宅会社は必見です。

講座 内容

新築OB顧客へのアフター対応を通じてリフォーム・有償工事で収益を上げている住宅会社の、アフターメンテナンス
部門の具体的な仕組みや体制について解説します。

アフターメンテナンス部門が年商4億円のリフォーム売上を作る住宅会社の仕組み

株式会社船井総合研究所 住宅・リフォーム支援部 1DayReformチーム チーフコンサルタント

谷 清
第2講座

築10年以上の新築オーナー300件から始められる、アフターリフォーム収益化実践論

福島県須賀川市生まれ早稲田大学法学部卒業後、2012年に株式会社船井総合研究所に入社。住宅リフォーム事業の新規参入および活
性化コンサルティングで2015年チームリーダー昇格、2017年グループマネージャーに昇格。現在は全国各地の地域1番店や有力リフォーム
会社において、成熟マーケットで勝ち残るためのビジネスモデル転換を数多くプロデュースしている。その他、異業種（住宅、不動産、建材卸、
専門工事業）からのリフォーム事業新規参入や、集客不振企業のマーケティング活性化（WEB）、営業組織マネジメント改善などの領域に
おいても多数の実績がある。

第1講座

新築アフターリフォーム生産性向上ビジネスセミナー

アフターメンテナンス部門の収益化に課題を持つ

住宅会社の方は必見です
顧客満足度向上と効率的な業務体制を両立させる方法
優良顧客を育成し、安定的な収益を確保する戦略

最新のITツールを活用した見込み案件づくり・成功事例から学ぶ実践的なノウハウ

日程
会場

一般価格：税抜 10,000円（税込 11,000円）／一名様
会員価格：税抜 8,000円（税込 8,800円）／一名様

・銀行振込み ：開催日6日前まで
・クレジットカード ：開催日4日前まで
申込期限:※祝日や連休により変動する場合もございます。

費用

※講座内容はすべて同じです。ご都合の良い日程をおひとつお選びください 【会場】
2025年

※会員価格は、各種研究会、経営フォーラム、および社長onⅼineプレミアムプラン、（旧:FUNAIメンバーズPlan）へご入会のお客様のお申込みに適応となります。

【セミナー参加者特典】 新築アフターリフォーム 無料経営相談
貴社の商圏や組織・人材の状況を基に、新築アフターリフォームの成功率や売り上げシミュレーションの算出を
含めた無料経営相談です。※ご希望の方はセミナー聴講後のアンケートにご回答ください

オンラインにて開催
※本講座はオンライン受講となっております。ご了承ください。
※セミナーご参加方法の詳細は
「船井総研 Web 参加」で検索ください
※諸事情により受講いただけない場合がございます。

株式会社船井総合研究所 住宅・リフォーム支援部 Reformビジネスグループ マネージャー

齋藤 勇人

7月21日(月) 22日(火) 23日(水) 
10:00～12:00（ログイン開始：開始時間30分前～）

東京都江戸川区生まれ。大学在学時は経営学を専攻し、マーケティングの研究に携わり、デジタル集客の手法を経験。大学卒業後、新卒
で株式会社船井総合研究所に入社。入社後一貫して住宅リフォーム業界の圧倒的地域一番店づくりのサポートを志し、新規参入および業
績向上のコンサルティングを行っている。なかでも超・小商圏でも参入可能な小商圏ビジネスモデルであるリフォーム・小工事専門店（１
Day Reform）におけるWEB・アナログ両面からの集客コンサルティングを得意としている。チラシ作成からSEO対策、WEB集客まで集
客を中心に幅広く業績アップのサポートを行っている。

【TEL】0120-964-000（平日9：30～17：30）
※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません
【船井総研セミナー事務局】
E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp

129995

https://www.funaisoken.co.jp/seminar/129995


