
葬儀・仏壇・墓石業界向け

樹木葬立ち上げ
成功事例大全
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全国100墓園以上の立ち上げ実績から厳選
宮城県 T社様

4坪の狭小スペースで
初月売上1,500万円

香川県 K社様
人口2.8万人、競合が2社いる中で
1か月売上2,000万円

福岡県 S社様
単拠点で累計6,000万円の売上！

様々な商品ラインナップで
競合を包み込む商品設計

埼玉県 A社様
お寺の遊休地活用で

3か月で売上3,000万円

滋賀県 I社様
県内５カ所に展開
7年間で

累計500区画の販売

山梨県 O社様
4年間で計9拠点開発
累計売上2億円

静岡県

専務取締役
株式会社伊東造花

古澤 隼人氏

6,300万円
初年度売上2,100万円
2拠点累計売上

�������������

各拠点の樹木葬霊園の詳細・イメージは中面でご覧いただけます！
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株式会社船井総合研究所　 
〒541-0041
大阪市中央区北浜4-4-10　船井総研大阪本社ビル

樹木葬立ち上げセミナー
S129895お問い合わせNo.

当社ホームページからお申込みいただけます。（船井総研ホームページ[www.funaisoken.co.jp]右上検索窓にお問い合わせ『No.』を入力ください。） 129895→



初年度売上2,100万円2拠点累計売上6,300万円
販促費0円、葬儀のアフターで年間約400万円の売上

成功事例1

わずか4坪のお寺の空き区画で
初月売上1,500万円

成功事例2

ゲスト講師 専務取締役
株式会社伊東造花 古澤 隼人氏

宮城県／T社様

静岡県／株式会社伊東造花

県内9拠点で樹木葬霊園を
開発スタートから
4年間で累計売上2億円

成功事例4 山梨県／O社様

地域最後発でも
1か月で売上2,000万円

成功事例6 香川県／K社様

お寺の遊休地活用で
3か月で売上3,000万円

成功事例3 埼玉県／A社様

成功事例5 滋賀県／I社様

単拠点で累計6,000万円の売上！
様々な商品ラインナップで
競合を包み込む商品設計

成功事例7 福岡県／S社様

3平米の狭小地～大規模霊園まで 県内５カ所に展開
7年間で累計500区画の販売

低投資・高収益を実現！全国各地で成功している樹木葬霊園

全国100霊園超の成功事例を基にした樹木葬立ち上げノウハウとは全国100霊園超の成功事例を基にした樹木葬立ち上げノウハウとは全国100霊園超の成功事例を基にした樹木葬立ち上げノウハウとは

熱海市/3.4万人
三島市/10.6万人行政人口

各拠点
350万円開発費

7.1万人行政人口 150万円開発費 6.9万人行政人口 1,000万円開発費

2.8万人行政人口 400万円開発費 7.6万人行政人口 500万円開発費

セミナーでは全国100霊園超の立ち上げ事例の中から
厳選した最新事例＆樹木葬立ち上げノウハウの詳細を大公開！

開発

事例1

寺院向けDMの集客でわずか1か月
の間に2拠点の提携先を獲得！

事例2

訪問営業×集客ツールの活用で、
1か月で提携先を獲得！

樹木葬の提携先をどのよ
うに探すのがよいか、成
功事例と具体的なツール
を交えてセミナーでお伝
えします。

商品
設計

事例1

競合との差別化を図ることで1か月で
2,000万円の売り上げ！

事例2

コンセプトに基づいた霊園づくりで
初年度販売上7,000万円達成！

霊園・区画作りを成功させるためのコン
セプト設計。そして価格設定など商品設
計に必要なポイントをお伝えさせていた
だきます。

集客

事例1

既存客を活かした広告活動と新規向
けの広告活動の組み合わせにより
3日間で126組集客！

事例2

折込チラシ×地域メディアの活用に
よって4日間で約97組の集客に成功

初月から集客に成功する販促手法を成
功事例を交えてお話しします。

営業

事例1

仕組み化された営業手法を大公開！
未経験のパートスタッフでも成約率は
80%超え！

事例2

誰でも臨めるだけ営業ができる
”紙芝居型営業ツール”を大公開

樹木葬販売未経験者でも売れる営業手
法とその仕組みをお伝えします。

1か月で2,000万円を売り上げる
樹木葬の商品設計ノウハウ

未経験の営業マンでも
成約率が80%超え！

最短1か月で樹木葬提携先を
見つける手法を大公開

3日間で126組を
集客できる広告宣伝の手法とは




