
講　座 内　容

自動機・省力機械メーカーを取り巻く市況と成長企業の特長

第1講座

★

自動機・省力機械メーカー経営者向け　事業戦略セミナー
国内外の自動車市場が不透明な今、売上を伸ばす経営者は何をしているのか？

外山 智大株式会社船井総合研究所　製造業商社支援部　製造業商社グループ　マネージャー

当社ホームページからお申込みいただけます。 船井総研ホームページ［www.funaisoken.co.jp］右上検索窓に『お問い合わせNo.』を入力ください。 129265

株式会社船井総合研究所　〒541-0041 大阪市中央区北浜4-4-10 船井総研大阪本社ビル

お問い合わせNo.S129265
主  

催

自動機・省力機械メーカー経営者向け 事業戦略セミナー
【QRコードからのお申込み】

【PCからのお申込み】

右記QRコードからお申込みください。

https://www.funaisoken.co.jp/seminar/129265

お申込み方法

船井総研ホームページ（https://www.funaisoken.co.jp）の右上検索窓に『129265』をご入力し検索ください。

※よくあるご質問は「船井総研　FAQ」と検索しご確認ください。
※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。

E-mail E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp TEL 0120-964-000（平日9:30～17:30）

受講料 税抜20,000円（税込22,000円）／一名様 税抜16,000円（税込17,600円）／一名様
※会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へ ご入会中のお客様のお申込みに適用となります。

一般価格 会員価格

2025年

2025年

6月27日金
7月 9日水

来 場 開 催
大阪
東京

国内外の自動車市場が不透明な今、売上を伸ばす経営者は何をしているのか？

自動機・省力機械・装置業向け
設計者の増員がなくとも実現できる！
自動機・省力機械の“お隣の事業”で、“非”自動車市場を開拓

新規
売上

億円
受注1 セ

ミ
ナ
ー

営業が“苦手な”わが社が・・・

社員数１９名、年間売上４億円の企業が
営業せずに新規顧客・売上獲得に成功した仕組みを解説

新規顧客から
1億円 受注達成！

株式会社船井総合研究所 大阪本社

地下鉄御堂筋線 「淀屋橋駅」⑩番出口より徒歩2分

※祝日や連休により変動する場合もございます。銀行振込み：開催日6日前まで　クレジットカード：開催日4日前まで

大阪会場

各日程 14：00～17：00

2025年6月27日金
東京会場

2025年7月 9日水
〒541-0041　大阪市中央区北浜4-4-10　船井総研大阪本社ビル

船井総研グループ 東京本社 サステナグローススクエア TOKYO

JR「東京」駅　地下直結（八重洲地下街経由）、東京メトロ丸の内線「東京」駅　地下直結（八重洲地下街経由）

〒104-0028　東京都中央区八重洲二丁目2番1号　東京ミッドタウン八重洲　八重洲セントラルタワー35階

開
催
日
時

お申込み期日

（受付開始：講座開始時刻30分前～）
諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場はマイページにてご確認ください。また最少催行人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。
尚、中止の際、交通費の払戻し手数料等のお支払いはいたしかねますので、ご了承ください。

2024年後半以降、生産財マーケットは不況期に入ったと言えます。自動機・省力機械メーカーの経営者に押さえていただ
きたい最新の市況と、今、現在伸びている企業の特長をお伝えいたします。

新規顧客から1億円受注を達成したわが社の事業戦略

第2講座
榊原 敏文 氏株式会社トライテクス　常務取締役桑山 裕章 氏株式会社トライテクス　代表取締役

自動機・省力機械メーカーの当社が、現業と親和性のある新規事業を始め、取り組み1年で新規顧客から1億円の受注を獲
得した取り組みについてお伝えいたします。 

自動機・省力機械メーカーだからこそ取り組める、新規事業戦略とは？～成功事例を基に事業推進の流れをご紹介～

第3講座
金岡 伸浩株式会社船井総合研究所　製造業商社支援部　製造業商社グループ

自動機・省力機械メーカーだからこそ、推進できる新規事業についてお伝えいたします。生産財マーケットの中で既存技術
を活かしながら、新たな顧客開拓と、売上の柱を作るビジネスモデルを成功事例とともにお伝えいたします。

本日のまとめ～自動機・省力機械メーカーの経営者に明日から取り組んでいただきたいこと～

第4講座
外山 智大株式会社船井総合研究所　製造業商社支援部　製造業商社グループ　マネージャー

本日の講座を基に、明日から自動機・省力機械メーカーの経営者に取り組んでいただきたい3つのことについてお伝えい
たします。

特別
ゲスト
講座

榊原 敏文 氏桑山 裕章 氏

株式会社トライテクス株式会社トライテクス
常務取締役代表取締役



★

営業が“苦手な”わが社が・・・

社員数１９名、年間売上４億円の企業が
営業せずに新規顧客・売上獲得に成功した仕組みを解説

新規顧客から1億円
受注達成！

創
業
以
来
、大
手
企
業
１
社
に
売
上
の
９５
％
以
上
を
依
存
し
て
い
た
企
業
が

新
規
顧
客
獲
得・自
社
商
品
開
発・新
規
事
業

立
ち
上
げ
ま
で
行
え
た
理
由
と
は
？

株
式
会
社
ト
ラ
イ
テ
ク
ス
は
、１
９
９
５
年（
平
成
７
年
）に
有

限
会
社
と
し
て
創
業
し
ま
し
た
。創
業
当
初
か
ら
、主
に
工

作
機
械
メ
ー
カ
ー
向
け
に
搬
送
装
置
な
ど
の
周
辺
装
置
の
受

託
製
造（
Ｏ
Ｅ
Ｍ・Ｏ
Ｄ
Ｍ
）を
行
っ
て
き
ま
し
た
。特
に
大
手

工
作
機
械
メ
ー
カ
ー
１
社
へ
の
売
上
依
存
度
が
高
く
、９０
％
以

上
を
占
め
る
、１
社
依
存
の
状
態
で
し
た
。創
業
当
初
は
、１０

名
以
下
の
小
規
模
な
体
制
な
が
ら
、設
計
か
ら
製
造
、塗
装
、

組
み
付
け
、電
気
制
御
ま
で一
貫
し
た
生
産
体
制
を
強
み
と

し
、顧
客
か
ら
の
短
納
期・低
価
格
の
要
求
に
応
え
て
い
ま
し

た
。現
在
で
は
社
員
数
２０
名
ま
で
拡
大
し
て
い
ま
す
。

あ
ま
り
新
規
向
け
の
営
業
活
動
に
積
極
的
で
は
な
か
っ
た
の

で
す
が
、新
規
顧
客
開
拓
を
す
る
べ
き
だ
と
い
う
状
況
は
理

解
し
て
お
り
、何
か
ら
始
め
る
か
考
え
て
い
た
時
で
し
た
。そ

の
時
に
、船
井
総
合
研
究
所
か
ら
ダ
イ
レ
ク
ト
メ
ー
ル
が
た
ま

た
ま
送
ら
れ
て
き
ま
し
た
。以
前
か
ら
ダ
イ
レ
ク
メ
ー
ル
は
た

ま
に
届
い
た
と
思
い
ま
す
。た
だ
そ
の
時
に
受
け
取
っ
た
ダ
イ

レ
ク
ト
メ
ー
ル
の
封
を
あ
け
て
み
る
と
、「
か
な
り
大
き
な
紙

面
」の
も
の
で
目
に
留
ま
り
、つ
い
つ
い
中
身
を
読
ん
で
し
ま
い

ま
し
た
。紙
面
の
イ
ン
パ
ク
ト
も
あ
り
ま
し
た
が
、中
身
も
興

味
深
く
、「
も
し
か
し
た
ら
、あ
、役
に
立
つ
か
な
」と
少
し
感

じ
た
の
で
、タ
イ
ミ
ン
グ
が
合
っ
た
こ
と
も
あ
り
、参
加
し
ま
し

た
。正
直
、参
加
す
る
ま
で
は「
半
信
半
疑
で
は
あ
り
ま
し
た

が
、覗
い
て
み
よ
う
」く
ら
い
の
気
持
ち
だ
っ
た
と
思
い
ま
す
。

当
時
、感
じ
て
い
た
こ
と
が
、１
社・１
業
界
に
依
存
し
た
経
営

体
制
に
あ
り
ま
し
た
。大
手
企
業
と
お
付
き
合
い
が
あ
る
こ

と
は
、自
動
機
メ
ー
カ
ー
と
し
て
は
、顧
客
の
仕
様
を
深
く
理

解
し
、担
当
者・現
場
の
状
況
も
把
握
で
き
る
た
め
、生
産
を

考
え
れ
ば
、非
常
に
効
率
が
良
く
、多
く
の
仕
事
を
い
た
だ
け

る
限
り
に
お
い
て
は
、収
益
性
の
確
保
も
し
や
す
い
体
制
で
し

た
。

　

し
か
し
、リ
ー
マ
ン
シ
ョッ
ク
の
時
に
は
大
き
く
売
上
が
落
ち

込
ん
で
し
ま
っ
た
こ
と
も
あ
り
、特
定
企
業
・
特
定
業
界
に

頼
っ
た
経
営
の
リ
ス
ク
も
感
じ
て
い
ま
し
た
。２
０
１
８
年
当

時
は
、工
作
機
械
受
注
高
の
過
去
の
推
移
を
見
て
も
分
か
る

通
り
、業
界
全
体
で
数
字
の
落
ち
込
み
が
あ
り
、当
社
も
追

従
す
る
よ
う
に
売
上
が
不
安
定
な
状
況
に
な
っ
て
い
た
こ
と

か
ら
、当
社
と
し
て
新
た
な
と
し
て
の
柱・売
上
の
確
保
を
進

め
て
行
き
た
い
と
考
え
て
い
た
と
こ
ろ
で
し
た
。

創
業
か
ら
現
在
の
事
業
内
容
を

教
え
て
く
だ
さ
い
。

新
規
顧
客
開
拓
を
始
め
る
に
至
っ
た
経
緯
を

教
え
て
く
だ
さ
い
。

マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
活
動
を
ス
タ
ー
ト
！

１
年
で
プ
ラ
イ
ム
上
場
企
業
の
開
拓
に
成
功

実
際
に
船
井
総
合
研
究
所
の
話
を
聞
い
て
、ゲ
ス
ト
講
師
の

中
小
企
業
の
経
営
者
が
、「
地
元
の
大
企
業
に
依
存
し
て
い
る

状
況
や
、忙
し
い
の
に
利
益
が
上
が
ら
な
い
、い
わ
ゆ
る「
便
利

屋
」の
よ
う
な
状
態
か
ら
抜
け
出
す
必
要
が
あ
る
」と
い
う

話
を
さ
れ
て
い
て
、ま
さ
に
自
社
の
今
の
状
況
を
言
わ
れ
て
い

る
と
感
じ
、「
な
る
ほ
ど
」と
非
常
に
納
得
感
の
あ
る
内
容
で

し
た
。セ
ミ
ナ
ー
参
加
後
、船
井
総
合
研
究
所
の
コ
ン
サ
ル
タ

ン
ト
と
話
を
す
る
機
会
が
あ
り
、自
社
の
状
況
も
説
明
を
し

て
、セ
ミ
ナ
ー
を
聞
い
た
上
で
の
自
社
の
課
題
感
も
伝
え
、提

案
を
受
け
る
こ
と
に
な
り
ま
し
た
。

最
終
的
に
船
井
総
合
研
究
所
に
依
頼
し
た
決
め
手
は
、コ
ン

サ
ル
タ
ン
ト
が「
一
緒
に
こ
う
や
っ
て
く
れ
る
感
じ
が
し
て
、行

動
し
て
く
れ
る
」と
い
う
姿
勢
を
見
せ
た
こ
と
で
し
た
。当
社

の
現
状
を
十
分
に
理
解
し
て
く
れ
て
、働
く
社
員
と
と
も
に
、

同
じ
目
線
で
考
え
て
く
れ
る
。一緒
に
な
っ
て
悩
ん
で
、行
動
し

て
く
れ
る
。」と
こ
ろ
に
魅
力
を
感
じ
、「
一
度
お
願
い
し
て
み

よ
う
か
な
」と
思
い
ま
し
た
。

船
井
総
合
研
究
所
の
サ
ポ
ー
ト
を
受
け
、集
客
媒
体
と
な

る
、Ｗｅ
ｂ
サ
イ
ト「
自
動
機・省
力
化
機
械 

受
託
製
造
．Ｃ

Ｏ
Ｍ
」と
い
う
サ
ー
ビ
ス
サ
イ
ト
を
立
ち
上
げ
、セ
ッ
シ
ョ
ン

数
を
意
識
し
た
改
善
を
継
続
し
た
結
果
、新
規
顧
客
か
ら

の
問
い
合
わ
せ
件
数
が
安
定
し
て
５
件
ほ
ど
毎
月
来
る
よ

う
に
な
り
ま
し
た
。す
べ
て
が
新
規
の
お
客
様
か
ら
の
問
い

合
わ
せ
の
為
、効
果
を
実
感
す
る
と
と
も
に
、驚
き
も
持
っ

て
い
ま
す
。具
体
的
な
成
果
と
し
て
は
、プ
ラ
イ
ム
上
場
企

業
と
の
新
規
口
座
開
設
が
で
き
、１
社
か
ら
１
年
間
で
、３

０
０
０
万
以
上
の
売
上
獲
得
に
つ
な
が
り
ま
し
た
。さ
ら

に
、同
社
以
外
に
も
、複
数
の
上
場
企
業
か
ら
搬
送
装
置
の

製
作
や
設
計
の
依
頼
が
あ
り
、ほ
ぼ
取
引
開
始
と
い
う
状

況
も
２
〜
３
社
で
き
て
い
ま
す
。取
り
組
み
か
ら
１
年
弱
で

こ
こ
ま
で
成
果
が
出
る
と
は
思
い
ま
せ
ん
で
し
た
。

当
初
、課
題
と
感
じ
て
い
た
１
社
へ
の
依
存
脱
却
は
こ
の
ま

ま
進
め
る
こ
と
で
改
善
さ
れ
て
い
く
未
来
も
見
え
て
い
ま

す
。今
後
は
、第
２・３
の
売
上
の
柱
と
な
る
企
業
を
が
っ
ち

り
と
捕
ま
え
て
、売
上・利
益
の
増
加
と
と
も
に
、

特
定
顧
客
依
存
度
を
下
げ
て
、景
気
変
動
に
強
い

会
社
を
目
指
し
て
い
き
た
い
と
考
え
て
い
ま
す
。

今
回
、成
果
が
出
た
こ
と
で
改
め
て
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン

グ
活
動
の
重
要
性
を
認
識
で
き
た
と
と
も
に
、飛

び
込
み
営
業
や
、訪
問
営
業
は
不
必
要
な
も
の
で

あ
る
と
実
感
で
き
ま
し
た
。今
後
は
新
た
な
顧
客

ニ
ー
ズ
を
集
め
な
が
ら
、売
込
を
せ
ず
と
も
、引
合

獲
得
が
で
き
、仕
事
を
依
頼
い
た
だ
け
る
技
術
・

サ
ー
ビ
ス
作
り
を
進
め
て
行
き
ま
す
。

セ
ミ
ナ
ー
に
参
加
し
た
感
想
を

聞
か
せ
て
く
だ
さ
い

船
井
総
合
研
究
所
の
サ
ポ
ー
ト
を
受
け
た

感
想
を
教
え
て
く
だ
さ
い
。

当
時
、感
じ
て
い
た
企
業
と
し
て
の
課
題
は

ど
の
よ
う
な
も
の
で
し
た
か
？

トライテクス社で運営する
自動機・省力化機械 受託製造.com

～マーケティング活動を始めてから１年後の成果と気づき～

新規顧客開拓の成功と売上実績 新規顧客開拓の成功と売上実績 
プライム上場企業と口座を開設し、初年度３，０００万円の受注を獲得。

１

顧客の声から、自社の差別化要素を再認識顧客の声から、自社の差別化要素を再認識
自動機・装置の機能性はもちろん、製品価格が他社比較で
圧倒的にリーズナブルであり、調達・購買力が競争力の源泉であることを顧客に教わる。

2

顧客ニーズに沿った、良い製品を作れば、“営業”は不要顧客ニーズに沿った、良い製品を作れば、“営業”は不要
顧客の課題を集め、解決するソリューションを提供することが装置メーカーの仕事。
マーケティング活動をすることで、売り込む営業は一切不要。

3



★

不
況
下
で
、自
動
機・省
力
機
械
メ
ー
カ
ー
が
考
え
る
べ
き
事
業
戦
略

企
業
の
業
績（
収
益
性
）は
、「
事
業
の
立
地
」で
決
ま
る
。

上
場
会
社
を
中
心
と
し
た
企
業
研
究
を
基
に
執
筆
さ
れ

た「
高
収
益
事
業
の
創
り
方（
経
営
戦
略
の
実
戦
⑴
）」

著
：
三
品 

和
広 

氏（
東
洋
経
済
新
報
社
）に
記
載
さ
れ
て

い
る
一
文
で
す
。で
は
、自
動
機・省
力
機
械
メ
ー
カ
ー
に
お

け
る
業
績
の一番
の
決
定
要
因
が
な
に
か
？
と
い
う
と
、ズ
バ

リ「
顧
客
」で
す
。受
託
型
製
造
業
全
般
に
言
え
る
こ
と
で

も
あ
り
ま
す
が
、「
自
社
の
強
み
や
技
術
だ
！
」と
言
わ
れ

て
い
た
も
の
は
企
業
の
歴
史
を
紐
解
く
と
、、技
術
が
先
行

企
業
の
業
績（
収
益
性
）は
、

「
事
業
の
立
地
」で
決
ま
る
。

顧
客
と
の
持
続
的
な
接
点
を
持
ち
仕
組
み
を

導
入
し
、事
業
戦
略
を
再
考
す
る

先
ほ
ど
ま
で
の
イ
ン
タ
ビ
ュ
ー
記
事
は
、２
０
１
９
年
、船
井
総

合
研
究
所
の
セ
ミ
ナ
ー
で
ト
ラ
イ
テ
ク
ス
桑
山
社
長
に
ご
講

演
を
い
た
だ
い
た
際
の
イ
ン
タ
ビ
ュ
ー
記
事
を
基
に
記
載
を
さ

せ
て
い
た
だ
き
ま
し
た
。

ト
ラ
イ
テ
ク
ス
で
は
２
０
１
９
年
以
降
も
営
業
担
当
者
は
立

て
ず
、新
規
顧
客
か
ら
の
引
き
合
い
に
対
し
て
、設
計
者・工

場
長
が
対
応
し
、売
上・利
益
を
作
る
ビ
ジ
ネ
ス
展
開
を
継
続

さ
れ
て
い
ま
す
。そ
の
過
程
で
、装
置
メ
ー
カ
ー
な
ら
誰
し
も
一

度
は
考
え
る「
自
社
商
品
」の
開
発
を
２
０
１
９
年
後
半
か

ら
ス
タ
ー
ト
さ
れ
ま
し
た
。も
と
も
と
、一
部
の
用
途
で
製
造

し
て
い
た
製
品
で
は
あ
り
ま
し
た
が
、マ
シ
ン
メ
ー
カ
ー
や
、卸・

販
売
店
を
経
由
し
て
製
品
提
供
し
て
い
た
こ
と
か
ら
、具
体

的
な
用
途
が
見
え
ず
、「
求
め
る
顧
客
は
誰
で
、ど
の
よ
う
な

環
境
で
使
用
さ
れ
て
い
る
の
か
？
」も
あ
い
ま
い
で
あ
っ
た
た

め
、自
社
商
品
と
言
え
る
ま
で
の
販
促
活
動
は
で
き
て
い
ま

せ
ん
で
し
た
。そ
の
よ
う
な
時
に
、た
ま
た
ま
Ｗｅ
ｂ
マ
ー
ケ

テ
ィ
ン
グ
経
由
で
ス
ト
ッ
カ
ー
装
置
を
使
う
ユ
ー
ザ
ー
か
ら
の

引
き
合
い
が
あ
り
、顧
客
が
求
め
る
仕
様・具
体
的
な
用
途・

競
合
製
品
な
ど
の
情
報
が
集
ま
り
、自
社
製
品
を
パ
ッ
ケ
ー

ジ
化
、リ
リ
ー
ス
す
る
に
至
り
ま
し
た
。

顧
客
を
中
心
と
し
た
事
業
戦
略
を
構
築
す
る
た
め
に
は
、常

に
顧
客
ニ
ー
ズ
を
収
集
で
き
る
仕
組
み
の
導
入
が
必
須
で

２
０
２
２
年
以
降
、ス
ト
ッ
カ
ー
装
置
の
販
促
や
、自
動
機・省

力
機
械
の
提
案
を
進
め
る
中
で
、ユ
ー
ザ
ー
の
現
場
に
入
り

込
む
機
会
が
増
え
て
い
き
ま
し
た
。そ
の
過
程
で
、協
働
ロ

ボ
ッ
ト×

ス
ト
ッ
カ
ー
装
置
を
組
み
合
わ
せ
た
パッ
ケ
ー
ジ
シ
ス

テ
ム
に
可
能
性
を
感
じ
、同
事
業
を
推
進
す
る
た
め
に
、ロ

ボ
ッ
ト
Ｓ
ｉｅｒ
認
定
を
常
務
を
は
じ
め
と
す
る
エ
ン
ジ
ニ
ア
が

取
得
し
、Ｓ
ｉｅｒ
事
業
を
２
０
２
３
年
末
に
行
い
ま
し
た
。

本
事
業
の
立
ち
上
げ
に
あ
た
っ
て
は
、新
規
性
も
加
味
し
、事

業
再
構
築
補
助
金
を
活
用
さ
れ
て
い
ま
す
。

コ
ロ
ナ
禍
で
多
く
の
製
造
業
の
皆
様
が
、補
助
金
活
用
を
進

め
ら
れ
て
い
ま
し
た
が
、ト
ラ
イ
テ
ク
ス
の
取
り
組
み
は
、マ
ー

ケ
テ
ィ
ン
グ
活
動
を
通
し
て
、顧
客
ニ
ー
ズ
を
収
集
し
、自
社

の
勝
ち
筋
を
見
定
め
推
進
し
た
こ
と
で
、２
０
２
５
年
現
在
、

新
た
な
売
り
上
げ
の
柱
に
な
る
ま
で
成
長
を
遂
げ
ら
れ
て
い

ま
す
。

※
詳
細
は
セ
ミ
ナ
ー
に
て
お
伝
え
を
い
た
し
ま
す
。

継
続
的
な
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
活
動
の
結
果
、

商
品
を
求
め
る
顧
客
の
解
像
度
が
あ
が
り
、

自
社
製
品
を
リ
リ
ー
ス

ス
ト
ッ
カ
ー
装
置
を
納
品
し
た
顧
客
の
現
場
を

見
て
、ロ
ボ
ッ
ト
Ｓ
ｉｅｒ
事
業
へ
参
入
を
決
意

ロータリーワークストッカー装置の
仕様書・カタログ

社内で設置しているワークストッカー装置×協働ロボットシステム
（展示機かつ、社内で自動化装置として稼働中）

自
社
製
品
リ
リ
ー
ス
か
ら
、事
業
再
構
築
補
助
金
を
活
用
し
、

新
規
事
業
立
ち
上
げ
に
至
る
ま
で

2017年
2018年

2020年

2021年

2023年

2024年

船井総合研究所のサポートを受け、
マーケティングをスタート

現在の常滑市の所在地に
本社・工場機能を移設

事業再構築補助金を活用した
ロボットSier事業の立ち上げ

ロボットSier事業を展開し、
新規顧客から受注獲得

ワークストッカー装置の
規格策定・販売促進

社員数17名
4億円到達

先ほどまでの
インタビュー記事の内容

し
て
い
た
例
は一例
と
し
て
な
く
、顧
客
の
求
め
に
応
じ
、企
業

努
力
に
よ
り
実
現
し
た
も
の
ば
か
り
で
す
。つ
ま
り
、「
顧
客
」

が
い
る
こ
と
で
企
業
の
技
術
が
醸
成
さ
れ
、そ
の
技
術
が
企
業

に
売
上
を
も
た
ら
す
。と
言
え
、顧
客
を
中
心
と
し
た
事
業

戦
略
が
何
よ
り
も
重
視
す
べ
き
こ
と
で
あ
る
と
言
え
ま
す
。

す
。展
示
会
や
、商
談
会
の
出
展
も
決
し
て
悪
い
も
の
で
は
あ

り
ま
せ
ん
が
、顧
客
が
課
題
を
認
識
す
る
タ
イ
ミ
ン
グ
を
逃

す
可
能
性
も
あ
り
ま
す
。常
に
営
業
を
新
た
な
顧
客
に
仕

掛
け
て
い
く
と
い
う
考
え
も
あ
り
ま
す
が
、営
業
の
リ
ソ
ー
ス

は
限
ら
れ
て
い
る
た
め
、既
存
顧
客
で
手
一杯
と
な
り
、新
規
へ

の
営
業
活
動
が
お
ざ
な
り
に
な
る
と
い
う
の
は
火
を
見
る
よ

り
も
明
ら
か
で
す
。そ
こ
で
本
セ
ミ
ナ
ー
で
は
自
動
機・省
力

機
械
メ
ー
カ
ー
の
皆
様
に
向
け
た
業
績
向
上
サ
イ
ク
ル
の
次

ペ
ー
ジ
に
示
す
営
業
に
負
荷
を
か
け
ず
、顧
客
を
増
や
し
、技

術
ニ
ー
ズ
を
半
自
動
で
集
め
る
こ
と
が
で
き
る
シ
ス
テ
ム
の
全

容
に
つい
て
も
お
伝
え
い
た
し
ま
す
。

STEP

1

STEP

2

株式会社トライテクスが描かれた成功の軌跡自動機・省力機械メーカーの為の
事業戦略見直しの つのSTEP3

狙うべき、自社にとっての
“優良顧客”を定義づける

自社技術に親和性が高く、顧客ニーズが
見えている技術・サービスを構築する

●自社が狙うべき市場・業界はどこか？
●市場において、どのポジションの企業と取引を目指すか？
●当社がアプローチすべきキーマン像とは？開発？生産技術？

STEP

3
顧客ニーズの収集。技術・サービスの
開発～提案の業績アップサイクルを回し
事業を展開していく

ロボットSier、部品調達代行・部品加工、装置・ユニットOEM組立、メ
ンテ・オーバーホール　etc…

自社の技術・サービスを常に市場に発信し、顧客の反応を受け、改善
することで鮮度の高い技術・サービスの構築が可能

顧客ニーズ収集
データ活用

自社が提供できる
顧客課題・
提供サービスを
新たに開発顧客が“今”求める

サービス・商材を
深耕・提案

新規引合
新規顧客
からの受注

業界に特化した
顧客課題の収集

“オンライン経由”
新規引合数の増加
新規案件数の増加

自動機・
省力機械メーカー
のための

業績向上サイクル



★

営業が苦手な、自動機・省力機械メーカーでも
受注が採れるマーケティング戦略・営業DXの導入

集客システム・生成AIを活用し、２４時間自動で引合・問い合わせが発生する体制

“新規”有望顧客から“半自動・恒常的”に“見積もり・技術相談・資料請求”が毎月10件発生！
MA・CRM・SFAによる“自社独自の顧客プラットフォーム”を創り、高付加価値商材の商談を発生！
顧客ニーズを可視化し、提案を事前に決めることで入社1年以内の営業マンでも新規・追加受注を獲得！

Webサイト上の関連ページに
誘導閲覧データを基に分析

自社が打ち出したい
案件の受注

資料請求 自動化提案事例

今回、株式会社船井総合研究所では、『自動機・省力機械メーカー経営者向け　事業戦略セミナー』を

６月２７日（金） ＠船井総研 大阪本社、 ７月９日（水） ＠船井総研グループ 東京本社にて開催をさせていただきます。

本セミナーでは、ご紹介させていただきました

株式会社トライテクス 代表取締役 桑山 裕章 氏、常務取締役 榊原 敏文 氏をゲスト講師としてお迎えし、

「同社が１社への売上依存度95%の状況から、苦手な営業活動を避けながら、新規顧客開拓に成功され、

自社商品の開発・販売、新規事業立ち上げまでに至った成功ストーリー」をお話いただきます。

人手不足の昨今、設計者の採用にご苦労されている企業が多いかと思います。

自動機・省力機械メーカーにとって、設計者不足は売上・利益を確保する上でも新たな取り組みをスタートする上でも

ボトルネックとなってしまいます。

同社も皆様と同じく、採用活動にもご苦労されながら、今、会社を好きで働いてくれている社員の皆様と協力し、

新規顧客開拓・新規事業立ち上げに成功されました。

≪ご講演にてお伝えいただくこと≫

•同社がシステムを活用したマーケティング・販促活動に至った経緯

•本取り組みを進める上で、経験された苦労話や、現在の状況までに至る上で
　取り組んでよかった成功のポイント

•収益確保が難しいとされるロボットSier事業において同社の本社工場内にある
　「ロボコラボ」というロボットテストセンターを活かした商談の進め方

デジタルを使った販促活動と自社設備、並びに自社の環境を生かした提案活動に至るまで、

どのようなプロセスを作ることで売上利益獲得に成功されたのか余すことなくお伝えいただきます。

2025年5月現在、国内外の情勢が読みづらく、設備投資も落ち込んでいる中で、多くの自動機・省力機械メーカーが

売上・利益の確保に苦心されている状況かと存じます。

今年も潤沢に補助金が出ている中で、自社の未来・将来に希望を持てるビジネスチャンスを獲得するきっかけとして、

同業他社の取り組みを参考を聴講いただく、本セミナーにご参加いただけますと幸いです。

それではセミナーの会場にてお待ちしております。

自動機・省力機械メーカーセミナーへのお誘い
ダイレクトメールをご覧の皆様へ

株式会社船井総合研究所 
製造業商社支援部 マネージャー

外山　智大


