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中古機械卸業・販売店向け　仕入・販売強化セミナー

仕入・販売を強化したい

対
象
中古工作機械卸業・販売店
金属加工機械卸業・販売店
機械・部品修理業

NC・汎用旋盤 板金・プレス 鋼材加工機
溶 接 機 測定器・試験機 産業用ロボット

中古機械
事業拡大セミナー
中古機械
事業拡大セミナー
中古機械
事業拡大セミナー
「中古機械卸業・販売店向け 仕入・販売強化セミナー」の詳細は裏面をご覧ください　

【QRコードからのお申込み】

【PCからのお申込み】

右記QRコードからお申込みください。

https://www.funaisoken.co.jp/seminar/129261 

お申込み方法

船井総研ホームページ（https://www.funaisoken.co.jp）の右上検索窓に『129261 』をご入力し検索ください。

※よくあるご質問は「船井総研　FAQ」と検索しご確認ください。※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。

E-mail seminar271@funaisoken.co.jp TEL 0120-964-000（平日9:30～17:30）

中古機械卸業・販売店向け　仕入・販売強化セミナー お問い合わせNo. S129261 

講　座 内　容

激変期の今、成長している
中古機械卸業・販売店が取り組んでいること

第1講座
株式会社船井総合研究所　製造業商社支援部　リーダー 神谷 要平

第3講座

株式会社船井総合研究所　製造業商社支援部　マネージャー 外山 智大

第2講座

株式会社船井総合研究所　製造業商社支援部　リーダー 神谷 要平

開
催
日
時

受講料 税抜10,000円（税込11,000円）／一名様 税抜8,000円（税込8,800円）／一名様
※会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へ ご入会中のお客様のお申込みに適用となります。

一般価格 会員価格

13：00～15：00（ログイン開始始：開始時刻30分前～）
2025年6月30日月 2025年7月9日水

【お問い合わせ先】船井総研セミナー事務局

※祝日や連休により変動する場合もございます。

開催方法 オンライン開催 お申込み期日 銀行振込み
クレジットカード

：開催日6日前まで
：開催日4日前まで

中古機械業界は、今まさに激変期を迎えています。市場では二極化が進み、規模の大小に関わらず、時代の変化に対応できた企業だ
けが成長を続けています。特に、中古機械ではデジタルを活用した営業・マーケティング戦略が必須の時代となっています。本講座で
は、激変期を勝ち抜くための最新ビジネスモデルをご紹介します。

現在使用中の在庫管理システムを活用した、
デジタルマーケティングを活用した業績を
伸ばし続ける最新ビジネスモデル大公開
人手不足・高齢化に伴い、新規顧客を獲得したいが営業リソースが限られている時代です。そんな中古機械業界の皆さまに向けて、
業績を伸ばし続ける営業DX戦略を大公開します。市場ニーズを自動で捉え、見込み客から自然に問い合わせが入るデジタル活用術
とは？本セミナーでは、実践的な事例を交えてご紹介します。

中古機械卸業・販売店の経営者に
お伝えしたいこと
ピンチはチャンス！不況期こそ社内改革で自社を大きく変えて大きく伸ばすチャンスです。
本講座では、経営者にこれから実施いただきたいことをお伝えいたします。

中古機械事業を拡大したいが、何に取り組んだらいいか分からない・・・という方必
見！デジタルを活用した直販・商社経由の販路を拡大するだけでなく、Wレンタル
による初期費用を抑えたニッチな業種の“品揃えの強化”、設置・撤去に伴う周辺
工事の“サービス付加”で成功した事例・ノウハウをお伝えするセミナーです。
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人を増やさずに、利益を上げる仕組みを解説

デジタルを活用した直販・商社経由の
販路拡大するビジネスモデル

このような方におすすめ

本セミナーで学べるポイント

人を増やさずに、滞留在庫を減らしたい
インターネット経由で、在庫の回転数を高めたい
直販・商社経由の販路を拡大したい
自社とシナジーのある事業を展開したい
近年の中古機械市場の動向を知りたい

全て
解決
します

昨今の人手不足・高齢化に伴い、中古機械の仕入・販売ビジネスにおいて、人に依存せず半自動的に仕入・販売の依頼を獲
得し続けられるかが非常に重要です。そのため、デジタルを活用した直販・商社経由の販路拡大を進められているかが業績
アップのカギとなります。下記のように、販売管理システムと「販売サイト」「買取サイト」を連携し、サイトを活用した新規顧
客開拓・メールマガジンによる既存顧客への情報発信を行うことで、半自動的に買取・販売を獲得することが可能です。そし
て、商社経由の販路を拡大することにより、自社の営業増員を行わずに仕入・販売の依頼を獲得することが可能です。

デジタル化の必要性は感じているが、自社内に販促専任者やデジタルに強い社員がいない中古機械卸業・販売店様が、如何に業績の上
がるデジタル化を実現したかの方法をご紹介します。数あるデジタル戦略から、中古機械卸業・販売店が最も取り組むべきデジタル化の取
り組みをわかりやすく紹介します。
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POINT1

中古工作機械のWレンタル（ダブルレンタル）とは、仕入先から工作機械をレンタルで調達し、それを自社で別の顧客に貸し出すビジ
ネスモデルです。この手法により、初期費用を抑えながらも幅広い品揃えが可能となり、需要に応じた柔軟な対応が可能となります。
特に、ニッチな業種向けの特殊機械も、購入リスクを抑えて取り扱える点が魅力です。さらに、レンタル仕入料を回収した後は、実質原
価ゼロとなり、高粗利を見込める持続的な収益源として機能します。本セミナーでは、品揃えを強化する“Wレンタル手法”についても
解説いたします。

POINT2

機械の修理・オーバーホール、或いは設備撤去・導入に伴う周辺工事も獲得することも可能です。この価値によって中古機械の買取・販売
だけでなく定価のない商品・サービスを、特定地域のお客様から獲得できる中古機械卸業・販売店ならではの販促媒体を紹介します。

POINT3

業界は企業規模に関わらず大きく二極化しています。
今業績を伸ばす中古機械卸業・販売店が取り組んでいることをお伝えします。

POINT4

成果を出すデジタル営業戦略が分かる！

品揃えを強化する“Wレンタル手法” が分かる！

自社の本業とシナジーのある事業が分かる！

今、業績を大きく伸ばす同業者の取り組みが分かる！

2025年度では国内の設備投資は減少傾向にあり、特に中堅・中小企業では設備投資が様子見されています。このような状況下でも、
業績を伸ばしている企業の共通点は、買取・販売以外の事業にも参入し、さらにはDX（デジタルトランスフォーメーション）を活用した
営業活動を行っていることです。本セミナーでは、現在中古機械卸業・販売店が進めるべき事業戦略について、徹底解説いたします。

POINT5 高付加価値案件を獲得する取り組みが分かる！

販売
増加

仕入
増加

※地域限定での修理・メンテナンス事業も実施 ※Wレンタルも活用し、品揃えを強化
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