


成功事例企業のご紹介成功事例企業のご紹介
群馬県前橋市を拠点にリフォーム事業を展開する株式会社ミタカ工房は、水廻り専門店
と塗装屋根専門店を合計2店舗展開を展開し、現在売上6億円。
社員数は22名（営業：9名・監
督：3名・接客スタッフ：3名・自
社職人：7名うち新人2名）。
廃材処分費削減の取り組みを
進め、大幅な削減に成功をし
ている。

初公開！最新ノウハウ5選ここが凄い！初公開！最新ノウハウ5選ここが凄い！
ノウハウ

1 廃材処分費を700万円から217万円にする分別手法

原価高騰の時代において処分費が
5%以上高騰しているという会社も
少なくないのではないでしょうか。
そのような時流にあっても分別の
徹底と工夫によって廃材処分を約
1/3程度にできています。
どのように取り組みを進めてきた
のかについてお伝えをいたします。

ノウハウ

3 雑収入を増やすための集客戦略と具体的な取り組み

雑収入を効率よく増やしていくためには、作業量を考慮した販促と換金単価の高い商材
を集客していく必要があります。成功事例企業で行っている販促施策を中心にお伝えい
たします。

ノウハウ

4 現場での分別を徹底させる体制づくり

様々なルールを決めて、徹底させようと思ってもなかなか
進まないという会社も多いかと思います。成功事例企業で
は、分別に関してどういったことを現場でお願いしている
のか？
また、取り組みの徹底度を上げるためにどのように進めて
いるのか？について解説いたします。

ノウハウ

5 工事を短工期化するための自社職人に対する育成手法

廃材処分費を700万円からほぼ0万円にした背景には、
自社職人に対する考え方の育成とスキルの育成も大きく
関わっています。特に現場での作業時間を延ばすことなく
新しい分別の業務についても推進ができています。ポイン
トになる「時間意識の浸透」、「育成手法」、「エリアマーケ
ティング」について解説いたします。

ノウハウ

2 雑収入を0万円から190万円にする換金手法

分別を行うことでプラスになること
が分かっているが、めんどくさくて
できていない。もしくは、どのように
進めれば良いのか分からないとい
う会社も多いかと思います。どのよ
うに金属のカテゴリ分けを行ってい
るのか、換金単価が上がるように分
別するにはどうすればよいのかを
解説いたします。

講座内容

廃材処分費を700万円から19万円へ
下げた取り組みとそのポイントについて
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廃材処分費を700万円から19万円へ
下げた取り組みとそのポイントについて
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万円
削
減430

￥8,000,000

￥7,000,000

￥6,000,000

￥5,000,000

￥4,000,000

￥3,000,000

￥2,000,000

￥1,000,000

￥0
2021年度 2022年度 2023年度 2024年度

¥0
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年間雑収入額
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※年度途中のため10カ月の数値を12か月換算したものと入れる

※年度途中のため10カ月の数値を12か月換算したものと入れる
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S127069水回りリフォームの原価圧縮手法大公開セミナー

2025年5月7日（水）
2025年5月7日（水）
2025年5月8日（木）
2025年5月9日（金）


