


　BtoBデジタルマーケティング、上手くいっていますか？
Webサイトはあっても“閑古鳥が鳴く”状態では意味が無い‼

狙ったキーワードで法人Web集客・問い合わせ獲得が可能‼

ChatGPTでSEOに強い10,000文字超のBtoBコラムも生成‼

 サイト流入が1.5倍～2倍以上⁉ 反響数3倍以上⁉ 　《1つでもできていなければ要注意！》

「そんなのわかってるよ…」は危険信号‼BtoBデジタルマーケティングの「全体像」

BtoBマーケティングを放置 ⇒ 知らず知らずのうちに「自社の経営状態」も揺らいでいく…

BtoBデジタルマーケティングは、自社商品・無形商材に興味をもつ企業の「母集団形成」こそ命！
これまで上手くＰＲ・露出を増やせていなかった企業も、「時間をかけず」「質の高い」
Ｗebサイトコンテンツを制作でき、問い合わせや受注活動を活性化させることできます！

他にも…「脱属人化」‼ 誰でも高反響メルマガを1分で作成⁉ BtoBメルマガで、過去高反響を獲得した
ものをデータ化し、ChatGPTに学習させ、多数の高反響メルマガをパターン化・生成！…など内容盛り沢山‼

「ChatGPT」を大いに使える‼
BtoBデジタルマーケティングの
プロセスとは？

時間的・精神的余裕をもちたい経営者・マーケティング担当者は今すぐお申し込みを‼

ChatGPTで見込み顧客の

三 ‼一 鳥 “問い合わせ獲得”
“受 注 成 果”
“時間的余裕”

“問い合わせ獲得”
“受 注 成 果”
“時間的余裕”
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 【もうこれ以上放置・棚上げできない！】貴社の法人Web施策をバージョンアップ！ 

①BtoBマーケティングの仕組みやノウハウの蓄積
がありますか？

②定期的にマーケティング会議を行っています
か？議論できていますか？

③各施策をしっかりとやり切って継続的に成果を
出せていますか？

⑤マーケティング施策におけるKGI/KPI等目標が
ありますか？決めていますか？

④PDCAサイクルを回せていますか？

⑥「生成AI」で上手に時間を短縮しつつ、法人向け
コンテンツを作れていますか？

いわゆる「2025年の崖」問題にも端を発し、DX人材やデジタルマーケティング人材も不足・・・インサイドセー
ルス・自社BtoBマーケティング人材の採用コストや人件費は高騰中！大手企業では年収1,000万円レベルの
提示もあり得る事態に。中堅・中小企業にも波及の可能性が大いにあり、放置しておくと、知らず知らずのうち
に、自社のリード（見込み顧客）が枯渇し、受注も減っていき、ビジネスの「持続性」も問われてくる事態に・・・。

法人（BtoB）向けに事業を展開されている企業には、商品・無形商材（＝ソリューション）の告知・拡販に専門
特化した「ソリューションサイト」が必要不可欠です！ChatGPT等「生成AI」は、BtoBデジタルマーケティン
グプロセスの「上流」部分で大いに効果を発揮し、人手不足が深刻な中で「省人化」・「省力化」が可能です！

「BtoBデジタルマーケティング」×「ChatGPT」で、法人サイトのコンテンツを量産化‼
10,000文字コラム２～３日⇒１０～２０分に工数大幅削減‼生産性最大400倍‼

  BtoBデジタルマーケティング・生成AI戦略の無い法人向け企業は、どれだけ時間をかけても「持続的成長・経営」は望めません‼

ChatGPTで生成した10,000文字コラム例
⇒「生成AI×SEO強化」でWeb上での露出増！

ChatGPTで生成して狙ったキーワードで
SEO順位１位！⇒ペルソナに合った問い合わせ増！


	93)【最大400倍の生産性向上】ChatGPT×法人営業・販促術_表_1227OL.pdf
	93)【最大400倍の生産性向上】ChatGPT×法人営業・販促術_中_1227-2

