
真の意味でＤＸの実行や、ＡＩ・データ活用を進めていく上で、ＣＲＭはその中心となるものです。

特に近年、Ｚｏｈｏ（ゾーホー）の様なコストパフォーマンスに優れたＣＲＭプラットフォームが広く普及したことで、
中小企業にとってもＣＲＭプラットフォームの導入は容易なものになってきています。

こうした背景もあり、船井総合研究所では昨年７月に
書籍「データ・生成ＡＩ活用で業界平均の３～５倍の収益性を実現するＣＲＭカンパニー」を出版。
おかげさまで昨年末には増刷となりました。

そして今回の増刷を記念しまして「ＣＲＭカンパニー経営サミット２０２５」を企画いたしました。

今回のセミナー・イベントの見どころは、実際に「ＣＲＭカンパニー」になることによって、
自社の業績を劇的に伸ばしたさまざまな業界の経営者の声を生で聞いていただくことです。
今回は次のような経営者の方を、特別ゲスト講師としてお招きしています。
　・ＣＲＭカンパニー化で昨対120％超を継続・営業利益率１０％超を実現：不動産業
　・ＣＲＭカンパニー化わずか３年で年商２倍！営業生産性2,000万円／年を実現：人材会社
　・ＣＲＭカンパニー化で当社が売上３倍・年商22億円になった理由：機械工具商社
※本セミナー・イベントの詳細プログラムは裏面をご覧ください。

今回のセミナー・イベントをお奨めしたいのは次のような方です。

１） 自社をCRMカンパニーにして短期間に業績を向上させたいと考えている方
２） データ活用、あるいは生成AI活用により、自社の業績を向上させたいと考えている方
３） DXに取組みたいと思っているが、何から手を付けたらいいのか迷っている方
４） 同じ中小企業で、DXに取り組んで成功している実際の社長の話を聞いてみたいと考えている方
５） これから本格化する不況の前に、有効な打ち手をうっておきたいと考えている方

本セミナー・イベントの概要は下記の通りです。

なお、本セミナーは「限定先着60名様」となっております。

ぜひ、お早めにお申込みいただけますよう、お願い申し上げます。
会場で皆様とお目にかかれますことを、心から楽しみにしております。

　

ＣＲＭカンパニー経営サミット２０２５　八重洲・東京

～ＡＩ時代のデータ経営のポイントがわかる！一日～

ＣＲＭカンパニー経営サミット２０２５

記

裏面をご覧ください。

船井総研グループ 東京本社 サステナグローススクエア TOKYO
〒104-0028　東京都中央区八重洲二丁目2番1号　東京ミッドタウン八重洲　八重洲セントラルタワー35階
　[JR「東京」駅　地下直結（八重洲地下街経由）、東京メトロ丸の内線「東京」駅　地下直結（八重洲地下街経由）]

会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へ ご入会中のお客様のお申込みに適用となります。 

一般価格　30,000円（税込 33,000円）/一名様
会員価格　24,000円（税込 26,400円）/一名様

2０２5年2月28日（金）１2時３０分～１6時3０分（受付開始：開始時間30分前～）

～ＡＩ時代のデータ経営のポイントがわかる！一日～：

：

：

：

：
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ご 参 加 費 用

プログラム・内容

株式会社船井総合研究所
代表取締役社長 社長執行役員

真貝　大介 



お申込みはこちらからお願いいたします

お問い合わせ

お申込み
方法

株式会社船井総合研究所
〒541-0041 大阪市中央区北浜4-4-10　船井総研大阪本社ビル

　

※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研  FAQ」と検索しご確認ください　※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。

※諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場はマイページにてご確認ください。
　また最少催行人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。
　尚、中止の際、交通費の払戻し手数料等のお支払いはいたしかねますので、ご了承ください。

下記QRコードよりお申込みください。または、船井総研ホームページ（www.funaisoken.co.jp）、
右上検索窓にお問い合わせNo.122888を入力、検索ください。
ご入金確認後、マイページの案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

第1講座

第2講座

第3講座

第4講座

船井総研セミナー事務局 E-mail : seminar271@funaisoken.co.jp
【TEL】0120-964-000（平日9：30～17：30）

＜お申込み期限＞ ・銀行振込み
・クレジットカード
※祝日や連休により変動する場合がございます。

：開催日6日前まで
：開催日4日前まで

2025年2月28日（金）

当日のプログラム

当社ホームページからお申込みいただけます。

基調講演

業績を大きく伸ばす社長のためのCRMカンパニーのつくり方

株式会社船井総合研究所 代表取締役社長 社長執行役員

当社のCRMカンパニーとしての取り組み

データ・生成AI活用で業界平均の3～5倍の収益性を実現する方法

真貝 大介

6ヵ月でCRMカンパニーになる方法
Zoho活用により最短・ローコストに半年間でCRMカンパニーを目指す方法

株式会社船井総合研究所 ＤＸ支援本部 副本部長 片山 和也

第5講座
本日のまとめ
失敗しないCRMカンパニーになるための絶対に押さえておくべき鉄則とは？

株式会社船井総合研究所 ＤＸ支援本部 副本部長 片山 和也

成功事例：特別ゲスト講座

「ＣＲＭカンパニー化で昨対１２０％超を継続・営業利益率１０％超を実現できた理由」
株式会社アイーナホーム 代表取締役 山下 史昭 氏

株式会社船井総合研究所 DX支援本部 小牧 大介
株式会社船井総合研究所 DX支援本部 藤木 竜弥
株式会社船井総合研究所 DX支援本部 矢野 貴大

「ＣＲＭカンパニー化わずか３年で年商２倍！営業生産性２,０００万円／年になった理由」
株式会社クレイプラス 代表取締役社長 野田 秀樹 氏

「ＣＲＭカンパニー化で当社が売上３倍・年商２２億円になった理由」
株式会社エス・エヌ・ジー 代表取締役会長 有賀 淳一郎 氏

特別ゲスト講師①

特別ゲスト講師②

特別ゲスト講師③

【年末年始休業のお知らせ】 2024年12月26日正午～2025年1月7日まで
※休業期間中は電話がつながらなくなっております。 ※Webからのお問い合わせには1月8日以降順次ご回答させていただきます。
※なお、受講申込はWebより24時間受け付けております。ご不便をお掛け致しますが、何卒ご了承くださいますようお願い申し上げます。


