
【八王子店】
SS隣接地モデル
会員766名

月間売上326万

【昭島拝島店】
SS敷地内モデル
会員333名

月間売上131万

【福生店】
無人専門店モデル
会員226名
月間売上75万

※オープン2ヶ月時点

特別
ゲスト
講演

省人・無人ビジネス

洗車サブスク

昭島拝島店 八王子店 福生店

SS敷地内モデル SS隣接地モデル 無人専門店モデル

会員333名 会員766名 会員230名

月間売上131万円 月間売上326万円 月間売上101万円
※オープン2ヶ月時点

“省人”・”無人”の洗車ビジネスに興味のある方にオススメ

✔ サブスクプランで他社と差別化したい方
✔ 人手が不要な商品で収益を拡大したい方

お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研FAQ」と検索しご確認ください。
船井総研研究会事務局（autobiz@funaisoken.co.jp）【TEL】03-4223-3166（平日9:30～17:30）
※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。また、お問い合わせの際は「お問い合わせNo.と視察ツアータイトル」をお伝えください。
旅行企画・実施：東京都知事登録旅行業第2-6793号 株式会社船井総合研究所 〒104-0028東京都中央区八重洲二丁目2番1号
東京ミッドタウン八重洲 八重洲セントラルタワー35階 TEL: 03-4356-0271 FAX:03-4546-0271

【PCからのお申込み】
下記セミナーページから
お申込みください。

【QRコードからのお申込み】

https://www.funaisoken.co.jp/seminar/121143

視察クリニックのお申込みはこちら！

右記QRコードから
お申込みください。

講座内容＆
スケジュール

2024年11月11日(月)
開催時間 12:30～18:00（受付開始12:00～） 八重洲口鍛冶橋駐車場

＜JR東京駅 八重洲南口＞

お申込み期限：
2024年11月7日(木) 23:59まで

※諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場はメールにてご確認ください。
また最小催行人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。尚、中止の際、交通費の払戻し手数料等のお支払いはいたしかねますので、ご了承ください。
※移動中の交通事情により解散時刻がずれ込む場合がございます。ご了承くださいませ。

受
講
料

一般価格 30,000円（税込33,000円）／一名様

会員価格 24,000円（税込26,400円）／一名様

●会員価格は、各種経営研究会、経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン
（旧：FUNAIメンバーズPlus）へのご入会中のお客様のお申込みに適用となります。

ガソリンスタンドの洗車サブスク成功ノウハウ大公開

ガソリンスタンドを運営しながら、独自の洗車サブスクプランで収益を伸ばすための成功ノウハウを解説いたします。
【内容①】洗車サブスク強化の背景
【内容②】洗車サブスク成功のためのポイント
【内容③】昭島拝島店のガソリンスタンド敷地内モデル解説
【内容④】八王子店のガソリンスタンド隣接地モデル解説
【内容⑤】福生店の完全無人洗車専門店モデル解説 株式会社京南 代表取締役社長 田澤孝雄 氏

第１講座

第２講座

ガソリンスタンドの業界動向や繫盛店の成功事例講座

ガソリンスタンドの業界動向や時流を理解し、業績を拡大している企業の成功事例を解説いたします。
【内容①】モビリティビジネスの時流
【内容②】洗車サブスクに強化すべき理由
【内容③】洗車サブスク成功のためのポイント 株式会社船井総合研究所 モビリティ支援部 マネージャー 新村雅也

第３講座

ゲスト企業が実践する洗車サブスク事業の取り組み解説

ゲスト企業の洗車サブスクの取り組みについて解説いたします
【内容①】店舗のスペックやオペレーションのポイント
【内容②】会員数増加のための集客手法
【内容③】収益向上のための取り組み 株式会社船井総合研究所 モビリティ支援部 チーフコンサルタント 宮原拓司

ガソリンスタンド経営
研究会会員価格

1名目 会費充当

2名目以降 24,000円（税込26,400円）

開催4日前までに下記記載の振込先口座へ
ご入金いただきますようお願い申し上げます。
《お振込先》
三井住友銀行（0009）近畿第一支店
（974） 普通 No.5785505 口座名義：カ）
フナイソウゴウケンキユウシヨ セミナーグチ

●お客様のご都合で、ご参加を中止される場合は、左記の取消料をお支払いいただきます。
●ご参加を取り消される場合は、事務局宛にメールまたはお電話にてご連絡ください。
キャンセル期日以降の取り消しの場合はキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。

●ご入金の際は、税込金額でのお振込みをお願いいたします。銀行振込の場合はご入金確認後、
お送りする案内（メール）をもってセミナー受付とさせていただきます。
お振込みいただいたにも関わらずメールがお手元に届かない場合や、
セミナー開催4日前までにお振込みできない場合は、下記お申込み担当者へご連絡ください。
なお、ご入金が確認できない場合は、お申込みを取消させていただく場合がございます。
●添乗員は同行いたしません。担当コンサルタントが同行いたします。
●最少催行人数5名
（出発日から5日前までに最低出発人数のご予約がない場合は中止とさせていただきます。）
●会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン
（旧：FUNAIメンバーズPlus）へご入会のお客様のお申込みに適用します。
●詳しい旅行条件を説明した書面をお渡しいたしますので、事前にご確認の上、ご契約ください。
●当視察セミナーでは、当社が手配した交通手段以外でのご参加はご遠慮いただいております。

121143

主催

当社ホームページからお申し込みいただけます。（船井総研ホームページ[www.funaisoken.co.jp]右上検索窓に「お問い合わせNo.」を入力ください。）

〒104-0028 東京都中央区八重洲二丁目2番1号東京ミッドタウン八重洲 八重洲セントラルタワー35階

2024年秋ガソリンスタンド経営研究会繁盛店視察クリニッ ク お問い合わせNo. S121143

【Webサイト】

2024年11月11日(月)
八重洲口鍛冶橋駐車場＜JR東京駅 八重洲南口＞

開催時間 12:30～18:00（受付開始 12:00～）

内容に関するお問い合わせ：新村雅也（ﾆｲﾑﾗﾏｻﾔ）申込みに関するお問い合わせ：占部朋枝（ｳﾗﾍﾞﾄﾓｴ)



視察店舗の紹介

月間実績 サブスク導入前 サブスク導入後

計量器 4基 2基

ガソリン販売量 99㎘ 84㎘

ガソリンマージン 6.1円／ℓ 13.7円／ℓ

ガソリン粗利 60万円 115万円

洗車機 1基 1基

会員数 0名 333名

洗車粗利 28万円 131万円

店舗粗利 88万円あ 235万円

【昭島拝島店】
SS敷地内モデル

【八王子店】
SS隣接地モデル

会員766名／月間売上326万

【福生店】
無人専門店モデル

会員226名／月間売上75万

店舗リニューアルの前後比較

視察セミナー参加の４つのメリット

経営者や幹部によるリアルな実体験から
目に見えない成功の秘密を知ることができる

専門コンサルタントによるポイント解説で
明日から使える具体的なノウハウがわかる

繁盛店舗を経営者の解説付きで体験できる

繁盛店舗の現場やオペレーション、
マーケティング手法を生で見ることができる

３

１

２

４

洗車サブスク事業のポイント／視察のポイント

１
省人・無人ビジネスだから
人手不要で収益を伸ばせる

WebサイトとWeb広告で新規客を獲得

省スペースでの実施が可能

ドライブスルー洗車機があれば初期投資不要

電気自動車が増えても無くならないビジネス

サブスクモデルだからストック収益で安定２

３

４

５

６

特別
ゲスト
講演

株式会社京南
代表取締役社長
田澤孝雄 氏

代表取締役社長 田澤孝雄氏に解説していただきます！

昭島拝島店では洗車サブスク導入前は大
赤字でしたが、導入後は計量器を2基減ら
しても大きな減販はなく、安売りを辞めたこ
とで、洗車／ガソリンともに粗利が大きく伸
びています！福生店は7月に新しくオープン
した完全無人の洗車専門店となっており、
順調に会員数が増えています！

視察／講演の内容を一部公開！
１．油外収益を強化するうえでなぜ洗車事業だったのか
２．洗車を伸ばすためにサブスクプランの導入に至った背景
３．洗車サブスク導入後でガソリン販売はどう変わったのか
４．会員数や売上の実績がどのように伸びたのか
５．利用客はどのようなお客様が多いのか
６．会員数を増やすために何を取り組んでいるのか
７．チャーン率（解約率）を低くするポイントは何か
８．デジタル化やDXについて何を取り組んでいるのか


