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飲食業界向け

店舗M＆Aセミナー

直近弊社にご相談いただいた案件例

居抜譲渡 事業譲渡 株式譲渡

参
加
費無料

PC・スマホで視聴OK！

元上場企業、飲食FCチェーン本部の上席執行役員
営業本部長。過去1,000店以上の店舗運営及び100店
以上のM&Aに携わってきたからこそわかる、飲食
・フード事業に特化したM&Aの時流を徹底解説！

船井総研セミナー事務局 E-mail : seminar271@funaisoken.co.jp
※お問い合わせの際は「セミナータイトル/お問い合わせ NO/お客様氏名」を明記のうえ、ご連絡ください。
株式会社船井総合研究所 〒541-0041 大阪府大阪市中央区北浜4-4-10 船井総研大阪本社ビル

店舗M&Aで戦略的撤退！店舗譲渡で急成長の極意！ お問い合わせNo：S120603

山本 瑛

株式会社船井総合研究所

M&A成長戦略グループ
マネージャー

セミナー講師

店舗M&Aで資金を調達
管理が遠のいている事業を売却

“経営資源の集中と選択”をするにあたり
店舗M&Aは１つの有効な経営判断です。

【飲食】4店舗の事業譲渡
売上：3～3.5億円
営業利益：5,000～7,000万円
譲渡価格：2憶円
※複数店舗も対応可能

【飲食】1店舗の事業譲渡
売上：2～2.5億円
営業利益：5,000～8,000万円
譲渡価格：2.5憶円
※単店舗も対応可能

【飲食】1店舗の事業譲渡
売上：8,000万円
営業利益：▲100～▲300万円
譲渡価格：500万円
※赤字店舗も対応可能

店舗M＆Aなら実績多数の船井総合研究所へ
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セミナー講座内容

第一講座：飲食フード業界における店舗M&Aの種類とメリット
飲食フード事業の店舗M&Aにはどのような種類や手法があるのか。また店舗M&A
を通して成長戦略を描くためには何が必要なのかということを、過去100件以上
のM&Aに携わってきたベテランコンサルタントがお伝えいたします。

第二講座：店舗M&A実例～赤字店舗でも1,000万円で譲渡～
実際の飲食フード業界における店舗M&Aの実例をお伝えいたします。赤字店舗が
どのようにして、1,000万円以上で店舗売却ができるのか、店舗M&Aにおける争点
なども含めお伝えいたします。

第三講座：店舗M&Aを実践する際に気を付けるポイント
店舗M&Aを通し、譲り渡し企業になる場合に実践すべきこと、譲り受け企業にな
る場合に実践するべきことをお伝えいたします。マイナス資産をプラス資産に変
える戦略的撤退とは？

お申込みはこちらから

開催
日時

①2024/11/15 (金) 11:00～12:00 / ②2024/11/21 (木) 13:00～14:00

③2024/11/27 (水) 11:00～12:00 /④2024/12/3 (火) 16:00～17:00

参加
費用 無料

●お申込いただいたにも関わらずメールがお手元に届かない場合は、下記船井総研セミ
ナー事務局宛にメールにてご連絡ください。
●ご参加を取り消される場合は、開催3日前まではマイページよりキャンセルをお願いい
たします。それ以降は下記船井総研セミナー事務局宛にメールにてご連絡ください。

※お問い合わせの際は「セミナータイトル・お問い合わせ No.・お客様氏名」を明記のうえ、ご連
絡ください。

お問
い合
せ

E-mail : seminar271@funaisoken.co.jp

お申
込み
方法

右記QRコードよりお申込みください
または、船井総研ホームページ(www.funaisoken.co.jp)右上の検索窓にお問合せ
No「120603」を入力、検索ください。

TEL:0120-964-000(平日9:30～17:30) ※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。
※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください。

※講座内容はすべて同じです。ご都合のよい日時をおひとつお選びください。
※ログイン開始時間：講座の開始時刻30分前より
※申込期限：各開催日の４日前まで
※本講座はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。
ご了承ください。セミナーご参加方法の詳細は「船井総研 Web 参加」で検索

----------------上記すべてWebセミナーになります----------------



原状回復するコストが抑えられた！

赤字店舗が1,000万円で売れた！
賃貸借契約の空家賃も違約金も免除で引き継げた！

従業員の雇用も屋号も守れた！

家主とFC本部の契約も引き継ぎできた！

店舗経営者様の声

『赤字で悩んでいた店舗が
本当に売れて、経営が楽
になりました！』
A社：オーナー様

TEL：0120-901-080 （平日9：45～17：30）

MAIL：funaisoken-ma@funaisoken.co.jp （24時間対応）

M&Aに関するお問合せ
M&A成長戦略グループ 山本瑛（ヤマモトアキラ）

〒10４-0028
東京都中央区八重洲二丁目2番1号東京ミッドタウン八重洲
八重洲セントラルタワー 35 階
〒541-0041
大阪府大阪市中央区北浜4-4-10 船井総研大阪本社ビル

株式会社 船井総合研究所

「飲食店・惣菜店・パン屋・etc」
経験豊富なコンサルタントにご相談ください！

店舗経営者様の声

『コロナも落ち着き業績も
回復してきたので今が売り
時と思って決心しました！
B社：オーナー様

店舗経営者様の声

自分も高齢のため体力的にき
つかったですが良い承継先が
見つかり商号も残せました！
C社：オーナー様



06-6232-0275
FAXご返信用紙

貴社名

御氏名 様

ご連絡方法 □お電話 □E-mail □その他

電話番号

メールアドレス

面談希望日時
第１希望： 月 日 第２希望： 月 日

場所： □オンライン(ZOOM) □弊社 □貴社 □その他

内容

□自社・自店舗の譲渡を検討している

□既に他社(仲介会社や金融機関)に相談している
（セカンドオピニオンとして船井総研に相談したい）

□自社・自店舗の価値（譲渡価格）について知りたい

□業界における事例など事業承継について幅広く相談したい

□他社・他店舗の譲受を希望している

□その他

株式会社船井総合研究所
フィナンシャルアドバイザリー支援部
担当者：金嶺 一馬
事業責任者：山本 瑛

2024.11-12 飲食・フードM&A DM

お急ぎのご相談はFAXでも承ります。ご相談は無料です。


