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老後の住まい仲介ビジネス新規参入セミナー お問い合わせNo.S119763

得 ら れ る メ リ ッ ト の 詳 細 は 裏 面 へ

に

できる新規事業

低コストで社員年収を

会員価格

日時・会場

受講料

お申込み方法

一般価格

ご入金確認後、マイページの案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

老後の住まい仲介ビジネス新規参入セミナー

講座

第1講座

第2講座

お問い合わせNo. S119763

●会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へご入会中のお客様のお申込みに適用となります。

船井総合研究所セミナー事務局 E-mail:seminar271@funaisoken.co.jp

TEL：0120-964-000 （平日9:30～17:30)

※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。

※お申込みに関してのよくあるご質問は、「船井総合研究所 FAQ」と検索しご確認ください

お問い合わせ

株式会社船井総合研究所

セミナー内容

老後の住まい仲介の現状と収益性

株式会社船井総合研究所 シニアライフ支援部 地域包括ケアグループ リーダー 三浦 潤生

【講座内容】

老人ホームの数は年々増加しており、現在では全国に55,000もの老人ホームが存在します。また、サービスや費用も多様
化し、自身にあった老人ホームを探すのは難しくなり、孤独死、虐待、老々介護といった社会問題の原因ともなっています。
そういった社会問題を解決するのが「老人ホーム紹介ビジネス」です。
第一講座ではターゲットとなる高齢者の実態とニーズはどのようになっているのか？今後どのように変化していくのか？
その市場背景と今後取るべき経営指針についてお伝えいたします。

今すぐスマホでチェック！

第3講座

第4講座

スペシャルゲスト対談

最短で黒字化を目指すための事業ノウハウ大公開

本日のまとめ

【講座内容】
事業としての認知度が低いこの事業をどのように立ち上げ、どのように収益化し、どのように地域一番店になるのか、
新規参入で押さえておくべきポイントを実体験を元にお話しいただきます。

【講座内容】

今日一日のセミナー内容を踏まえ、明日から実践に移し、成果に繋げていただくための
ポイントをお伝えいたします。

株式会社船井総合研究所 シニアライフ支援部 地域包括ケアグループ 杉浦惇史

【講座内容】

本事業を確実に立ち上げるためのノウハウを、実際に使用するツールや他社の事例な
どをご紹介させていただきながらお伝えいたします。

右記QRコードよりお申込みください。クレジット決済が可能です。

または、船井総合研究所ホームページ（www.funaisoken.co.jp）、右上検索窓に「119763」 をご入力し検索ください。

株式会社船井総合研究所 シニアライフ支援部 地域包括ケアグループ リーダー 三浦 潤生

株式会社クレイプラス 野田秀樹 氏

山梨県にて「老後の住まい仲介ビジネス」に新規参入。
業界未経験、人口30万人の商圏で年間営業利益3000万円を達成。

オンライン
にてご参加

株式会社クレイプラス 野田秀樹 氏 × 株式会社船井総合研究所 三浦潤生

【時間】

【申込期限】・銀行振り込み ： 開催日6日前まで ・クレジットカード ： 開催日4日前まで ※祝日や連休により、変動する場合もございます。

13：00
～

16：00

開催要項

ログイン開始
開始時刻30分前～

※全日程とも内容は同じです。ご都合の良い日時をお選びください

38,500円(税込) （税抜35,000円） ／ 一名様

30,800円(税込) （税抜28,000円） ／ 一名様

2024年12月7日(土) 2024年12月8日(日)

2024年1２月9日(月) 2024年1２月10日(火)

資格・店舗・経験

一切不要
必要なのは営業人員のみ！
業務委託・パート・兼任
による対応も可能

必要なのはパンフレットのみ！
資格・届出・店舗不要のため
最短一ヵ月後に開業

必要人員

営業１名～
営業利益

５０％以上
店舗不要・営業スタッフのみ!
ランニングコストを最小限に
押さえることができるため

スタッフに多く還元

事業参入で得られるメリット

☑ 高齢者/病院/介護事業所と新たな接点を生み出せる！

☑ 不動産・人材紹介など、さまざまな事業と相乗効果を発揮！

☑ 営業スタッフの年収を上げ、離職の防止効果あり！



社員年収を1,000万円にできる“老後の住まい仲介ビジネス”の全貌

ビジネスモデル概要

専門外のサポートを
親身に対応してもらえる

老後の悩みをまとめて
サポートしてもらえる

高齢者/専門職

老後の住まい事業者

引っ越し 老人ホーム

紹介手数料の支払い
案件の紹介

相続・身元保証家財整理
（引っ越し/不用品回収）

不動産
（空き家活用/売買）

“老後の住まい仲介ビジネス”
とは、高齢者や高齢者と接点
のある専門職から老後の住ま
い（主に老人ホームへの入居）
に関する相談を受け、相談内
容に応じてサービス提供を行
う事業者に紹介し、“紹介手数
料”をいただくマッチングビジ
ネスです。

主な収益源

マッチング力商品力 集客力

「商品力」とは、老人ホームと
の契約単価、契約施設の品揃
えのことです。特に平均契約
単価を２０～３０万円に維持
することが、本事業の高収益
を維持するためには必要です。
また、契約先の数ではなく、
お客様の幅広いニーズに応え
られるように、上記の図のよ
うな幅広い“品揃え”が重要。

「集客力」とは、高齢者を安定的
に集客する仕組みである。本事
業においてはWebやSNSを用
いた販促は行わず、病院や介護
老人保健施設、居宅介護支援事
業所といった高齢者と接点の
ある医療介護事業所に対する
訪問営業を通じて反響の獲得
を図ります。

「マッチング力」とは、獲得した老
人ホームの入居に関する相談を
面談、見学同行などを通じて、入
居に繋げる流れのことです。トラ
ブルを起こさないために、医療介
護事業所、高齢者との密な連携を
ツールを用いてとる必要がある。
また、事業の質が最も問われる個
所のため、入念な研修等が必要と
なります。

成功に必要な“３つの要素”

事業参入で得られるメリット
あらゆる事業に進出できる！

老人ホームを探す高齢者、及びご家族から最初に相談を
受けるため、それに伴い多くの付随した相談も受けるよ
うになります。これにより、将来的には上の表にもある
ように、シニアマーケット全般の悩みごとを仲介し、
収益化していくことが可能になります。

老後の住まい
仲介ビジネス

利益率６０％の超高収益！

店舗、資格、在庫は一切不要で、必要なのは“営業スタッ
フ１名”となります。そのため、営業利益率６０％を上回
ることができ、その分営業スタッフに多く還元すること
も可能となります。また、営業スタッフ１名当たりの生
産性は2,000～2,400万円と、高い生産性を確立で
きます。

ー 資格 ーー 営業スタッフ ーー 店舗 ー

既存事業の案件獲得！

老後の住まいにはさまざまなお悩みごとが隠れていま
す。上記の不動産関連に関するお悩みはもちろん、家財
整理や引っ越し、相続、身元保証など、内容は多岐に渡
ります。本事業は、それらの相談も獲得できる特徴があ
ります。また、そういった相談も一貫して承ることで、高
齢者からの反響をより増やすことができます。

営業を行う事業と相性大！

この事業は“営業”メインの事業のため、既存の営業ス
タッフを活用することも可能です。本業からのコンバー
トや兼任として事業に取り組む会社も多く、結果として
スタッフの年収アップ、離職防止にもつながります。
また、営業職ということもあり、既存の営業ノウハウを
活用することでより早く成果を上げることができます。

・社員年収UP
・離職防止
・既存スタッフの活用
・営業ノウハウ活用

不動産関連 家財整理 士業関連

不動産を売却して入居の
資金に充てたい・・・

入居にあたり、いらない
ものを処分したい・・・

ピー・アンド・アイ株式会社

女性スタッフのみを起用し
参入４年目で年粗利１億円達成

栃木県小山市にて製造業に特化した人材
派遣業を展開。会社全体として業績に悩ん
でいる中、成長市場であるシニアビジネス
に目をつけ「老人ホーム紹介ビジネス」に
新規参入。現在では女性スタッフのみの組
織で、年粗利１億円にもなる事業に成長。

株式会社みやこ

競合他社の多い地域で
2,400万円/人の生産性を実現！

競合他社の多い、京都市にて新規参入。業界未経
験ながらも、代表自ら営業活動を行い、代表自身
の年間の粗利生産性は2,400万円を超える。
現在も営業活動を行い、京都市におけるシェアの
拡大を図っている。

滋賀県大津市にて老人ホーム紹介事業を展開。その後
事業の幅を、身元保証事業・空き家活用事業にまで広
げ、地元大津市における高齢者の住まいにかかわるお
悩みをトータルでサポート。
また、施設との関係性を活かし、人材紹介業も展開。
今後も事業の多角化に向け、各事業の強固な基盤構築
に努める。

紹介事業を起点に、
3業種の多角化経営に成功

株式会社HRLinks


