
事務機販売店の事業主の皆様へ

ワークスタイルデザイン経営研究会説明会ならびに

同業者の成功事例が聞ける勉強会へ無料ご招待

事務機販売店を営む事業主の方からは、次のようなお言葉を聞きます。

「年々競争が激しくなり、利益を確保することが難しくなっている。賃上げも難しい。」

「メイン商材である複合機やオフィス家具、事務用品のビジネスが難しくなってきている。」

「こんな状況なのに現場には危機感がなく、新規開拓せずに既存顧客をまわっている…」

同業者が高齢化してきているから地域で生き残っていれば残存者利益を得られるようになる

のでは？と思っていたら、地元同業者が大手販売店の傘下に入ったり、今までは競合してい

なかったネット企業や異業種の競合が増えてきて、競合状況はむしろ厳しくなってきた…。昔

のように粗利が取れる時代は来ないとわかりつつも、どこかメーカーや新製品に期待をして

いる自分がいる。そのようなことはないでしょうか？

全国を見渡すと、厳しい状況を横目に、こっそりと業績アップをし続けている販売店が存在し

ます。同業者の成功事例を聞いてベンチマークすることが業績アップの最短ルートです。

しかし、なかなか業績好調な企業から成功事例を聞く機会は無いのではないでしょうか？

「メーカーの代理店会などでは、業績好調な理由を根掘り葉掘り聞く時間がない。」

「業績好調な販売店に、好調な理由を聞けるほどの関係性がない。」

「近隣の同業とは競合するので腹を割って話すことはできない。」

「1,2時間話を聞いただけでは、成功事例の表層しか理解できず、自社に落とし込めない。」

ここまで読んでいただき、「まさに自分の感じていたことだ」と思われた方への特別なご案内

があります。株式会社船井総合研究所では全国から集まった中小企業の事務機販売店の

経営者同士が腹を割って成功事例を共有し、皆で業績アップすることを目指していく事務機

販売店向けの業績アップ勉強会「ワークスタイルデザイン経営研究会」を主催しています。も

し「今はまだ大丈夫だが、このまま5年・10年経つとまずい…」と思っているのであれば、この

研究会を活用してみませんか？説明会に参加後、無料で研究会へお試し参加いただけます。

研究会の詳細・無料ご招待については次ページをご確認ください。



ワークスタイルデザイン経営研究会に参加することで、下記メリットを得ることができます。

◎事務機業界の時流と、今伸びている販売店が取り組んでいるビジネスモデルが分かる

◎業績好調な全国の販売店経営者との人脈ができる

◎業界をリードするモデル企業の成功事例講座を聞くことができる

◎同業者との腹を割った情報交換会に参加できる

無料ご招待のご案内をさせていただいたワークスタイルデザイン経営研究会は会員制勉強

会です。普段は無料ご参加を受け付けていません。

しかし、10月に開催する例会では、業界5位の規模の販売店であるスターティア株式会社

取締役兼執行役員 平澤有一氏にゲスト講演をいただけることになりました。これからの販

売店経営を考える上で貴重な話を聞くことができる機会ですので、少しでも多くの方に聞い

ていただきたいと考え、ぜひご参加いただきたいと思う販売店にだけこのご招待状をお送り

させていただきました。

お忙しい事業主の方が1日東京出張をして会社を空けること、その労力を考えたときに億劫

だと思われてしまうかもしれませんが、勉強会にご参加頂き、業界NO.5の販売店の講座や、

業績好調な販売店の経営者との情報交換に参加することで、会社に籠っていたら3年、5年

かかってやっと得られる事例・ノウハウを、たった1日で手に入れることができます。この機会

をぜひご活用ください。詳細のご案内を同封させていただきます。

追伸 ： こちらの勉強会には49社（2024年8月末現在）の会員企業が参加されます。会場

の座席数にも限りがあり、ご招待できる企業は先着5社とさせていただいておりま

す。お早目にお申込みください。

【研究会の開催風景 全国から販売店の中小企業経営者が参加】



2024年10月4日(金)9:30～16:45(受付開始 09:00～)

船井総研グループ東京本社 サステナグローススクエアTOKYO八重洲

〒104-0028

東京都中央区八重洲二丁目2番1号 東京ミッドタウン八重洲 八重洲セントラルタワー35階

JR「東京」駅 地下直結（八重洲地下街経由）

会 場

日 時

事務機販売店が成長戦略を描くためのビジネスモデル第 １ 講座

• 事務機業界の時流と、今時流適応して業績を伸ばしている販売店の共通点

• 持続的に成長すべきために目指す新業態

「デジタル化支援業」 「オフィスデザイン業」 「ワークスタイル支援業」とは？

• 事務機販売店の持続的成長をサポートするワークスタイルデザイン経営研究会について

株式会社 船井総合研究所 マネージャー 細井錦平

スターティアの成長戦略第 ２ 講座

• 厳しい市場環境でも3年で1.6倍に業績UPした成長戦略 (2021年106億 → 2024年169億 ※計画)

• 営業利益率17%を実現した高収益経営のポイント

• 1社のLTVをあげるクロスセル戦略

• スターティアの成長の起点になったミッション経営

スターティア 株式会社 取締役兼執行役員役 平澤 有一氏

サステナグロースカンパニーを目指すための
DX・デジタル投資と人材投資の進め方

第 ３ 講座

• 不確実な時代の今こそ「永続」と「成長」の両立へ。経営者は今何をするべきなのか？

• 日本全体の時流とともに事務機販売店における経営の舵取りについて

• 「DX・デジタル投資」「人材投資」の実践事例

株式会社 船井総合研究所 代表取締役社長 社長執行役員 真貝 大介

情報交換会第 ４ 講座

全国の業績アップに前向きな事務機販売店の経営者が集まり、成功事例の共有や課題や悩みの

解決をしていきます。また、株式会社船井総合研究所が参加者同士の人脈作りをサポートします。

【先着5社限定 無料ご招待】
ワークスタイルデザイン経営研究会説明会 開催概要

お問合せNO. S119539/K014591

事務機販売店の経営者・経営幹部対 象

ご招待当日のスケジュール

※1社2名様まで1回限りの
ご参加が可能です。

ご参加
条件

• 本説明会は経営者・事業責任者向けの会となります。お申込みいただいた企業様には、詳細を確認させてい

ただきご参加の可否につきまして弊社より改めてご連絡申し上げます。

• 本研究会を有効活用していただく目的で、受講前に弊社コンサルタントによる事前ガイダンスを実施してお

ります。事前ガイダンスをお受けいただけない場合、説明会へのご参加をお受けしかねる場合がございます

のでご了承ください。

※諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場はメールにてご確認ください。また最小催行人数に満たない場合、中止させて

いただくことがございます。尚、中止の際、交通費の払戻し手数料等のお支払いはいたしかねますので、ご了承ください。



勉強会を主催する株式会社船井総合研究所について
中堅・中小企業を対象に専門コンサルタントを擁する日本最大級の経営コンサルティング会社。業

種・テーマ別に「月次支援」「経営研究会」を両輪で実施する独自の支援スタイルをとり、「成長実行

支援」「人材開発支援」「企業価値向上支援」「ＤＸ（デジタルトランスフォーメーション）支援」を通じて、

社会的価値の高いサステナグロースカンパニーを多く創造することを目指している。その現場に密

着し、経営者に寄り添った実践的コンサルティング活動は様々な業種・業界経営者から高い評価を

得ている。

【東京本社】【大阪本社】

会社名 株式会社船井総合研究所

代表者 真貝 大介

資本金 3,000百万円

所在地

・大阪本社
大阪市中央区北浜4-4-10

・東京本社
東京都中央区八重洲二丁目2番1号
東京ミッドタウン八重洲 八重洲セントラルタワー35階

従業員数 1,276名（2024年4月1日時点）

無料ご招待のお申込み方法 【先着5社限定】
「ワークスタイルデザイン経営研究会説明会」は下記方法でお申込みいただけます。

①QRコードからのお申込み
右記QRコードからお申し込みください。

②PCからのお申込み
https://www.funaisoken.co.jp/seminar/119539

船井総研ホームページ（www.funaisoken.co.jp）の右上検索窓に

「119539」をご入力して検索ください。

ワークスタイルデザイン経営研究会とは

ワークスタイルデザイン経営研究会は株式会社船井総合研究所が主催する事務機販売店の事業

主向け勉強会です。全国から業績アップに前向きな中小企業経営者が集まり、事務機販売業から

「ワークスタイル支援業」「オフィスデザイン業」「デジタル化支援業」へと業態転換するために講座聴

講や情報交換会をしています。

ご参加いただく事で下記メリットを得ていただくことができます。

◎事務機業界の時流と、今伸びている販売店が取り組んでいるビジネスモデルが分かる

◎業績好調な全国の販売店経営者との人脈ができる

◎業界をリードするモデル企業の成功事例講座を聞くことができる

◎同業者との腹を割った情報交換会に参加できる

研究会に参加している販売店経営者の声や

開催風景の映像をQRコードよりご覧頂けます

 お申込みいただいたにも関わらずメールがお手元に届かない場合は、開催４

日前までにご連絡ください。

 ご参加を取り消される場合は、開催3日前まではマイページよりキャンセルをお

願い致します。それ以降は事務局宛にメールまたはお電話にてご連絡ください。

【TEL】 03-4223-3166（平日9:30～17:30）

E-Mail: office-business@funaisoken.co.jp

お申込に関するお問い合わせ：佐藤聖樹（ｻﾄｳﾐｷ)

内容に関するお問い合わせ：細井錦平（ﾎｿｲｷﾝﾍﾟｲ)


