
住宅･リフォーム事業を営むための研究会

無料
先着       社様10

戸建リノベーション研究会説明会
 無料参加のご案内

★

講座 講師・内容紹介

第1講座

第2講座 平均単価1,500万円以上の戸建リノベーション客のみを
集めるアナログ集客10選をご紹介いたします。

第3講座 平均単価1,500万円以上の戸建リノベーション客のみを集める
デジタル集客10選をご紹介いたします。

第4講座 現在取り組んでいる集客方法や、紹介獲得のための施策などについて情報交換いただきます。
全国のさまざまな事例をもとに、今後の自社の取り組み内容を検討することができます。

第5講座

阪口 和輝株式会社船井総合研究所　Renovationビジネスグループ  リノベビジネスチーム　リーダー

明日から取り組み始めることができるマーケティング具体策について
整理しお伝えいたします。

船井総研グループ 東京本社 サステナグローススクエア TOKYO（八重洲）
〒104-0028　東京都中央区八重洲二丁目2番1号 東京ミッドタウン八重洲 八重洲セントラルタワー35階

JR「東京」駅　地下直結（八重洲地下街経由）

【QRコードからのお申込み】

【PCからのお申込み】

右記QRコードからお申込みください。

https://www.funaisoken.co.jp/seminar/119475

お申込み方法

開
催
日
時

お申込み期日

11：00～16：30

9月21日（土）

（受付開始：10：30～）
2024年9月25日水

船井総研ホームページ（https://www.funaisoken.co.jp）に
右上検索窓に『119475』をご入力し検索ください。

※よくあるご質問は「船井総研　FAQ」と検索しご確認ください。
E-mail zoukaiken@funaisoken.co.jp TEL 03-4223-3166（平日9:30～17:30）

東京会場

諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場はメールにてご確認ください。また最少催行人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。
尚、中止の際、交通費の払戻し手数料等のお支払いはいたしかねますので、ご了承ください。

※【2024年4月1日】より八重洲に移転いたしました、ご来場の際はご注意ください。

平均受注金額1,500万円以上

高単価リフォーム高単価リフォーム高単価リフォーム
費用対効果

絶大

連発
集客
事例

研究会説明会は受講料無料でご参加頂けます。※1社2名様まで1回限りのご参加が可能です。

各社のリノベーション契約者を分析した結果から、
戸建リノベーション客層を明らかにし、必要なマーケティング戦略をお伝えいたします。

戸建リノベーション客層分析

アナログ集客10連発

デジタル集客10連発

情報交換会

本日のまとめ

事例を
一部公開！
事例を
一部公開！

❶ 1件たった3万円で
高単価の反響獲得！ ❷ たった3カ月で

自然検索で順位1位を獲得！

SNS・Google広告事例
❸ 作業時間50％以上減

ChatGPTを用いてスピードPDCA

AI活用コンテンツ事例
❹ 反響率1/6000以下。

高単価リノベ案件だけを集める！

当たるチラシ事例
❺ HPがあるだけでは反響は増えない！

コンテンツ・フォームの徹底対策とABテスト

HP導線改善 事例

SEOタグ事例

当社ホームページからお申込みいただけます。 船井総研ホームページ［www.funaisoken.co.jp］右上検索窓に『お問い合わせNo.』を入力ください。 119475

株式会社船井総合研究所　〒541-0041 大阪市中央区北浜4-4-10 船井総研大阪本社ビル

TEL：03-4223-3166（平日9：30～17：30）　Mail：zoukaiken@funaisoken.co.jp
●内容に関するお問い合わせ：川口 慶（カワグチ ケイ）
●申込に関するお問い合わせ：浅井 美帆（アサイ ミホ）

お問い合わせNo. S119475 / k112693
主  

催

戸建リノベーション研究会説明会

東京会場 2024年9月25日水 11：00～16：30（受付開始：10：30～）

当日は、

1,500万円超の
リノベ集客に特化した事例を大公開！■ご参加条件

・本説明会は経営者・事業責任者向けの会となります。お申込みいただいた企業様には、詳細を確認させていただきご参加の可否につきまして弊社より改めてご連絡申し上げます。
・本研究会を有効活用していただく目的で、受講前に弊社コンサルタントによる事前ガイダンスを実施しております。事前ガイダンスをお受けいただけない場合、説明会へのご参加をお受けしかねる場合がございますのでご了承ください。

●お申込みいただいたにも関わらずメールがお手元に届かない場合は、開催４日前までにご連絡ください。
●ご参加を取り消される場合は、開催3日前まではマイページよりキャンセルをお願い致します。
　それ以降は事務局宛にメールまたはお電話にてご連絡ください。



★

高単価リノベーション案件だけを集める！ 専門店化で即時業績アップ！

戸建リノベーション専門店

3

２０２４年、「戸建リノベーション  専門店」を立ち上げるべき理由

集客事例20連発だけではない！「商品」  「営業」「集客」のノウハウを大公開

リノベだけの専     門コン
テンツHPで、脅    威の1件
反響単価5万円！

本格的な報告書が
10分で作成できる！
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戸建リノベーション事業の先行取り組み企業 9月25日 東京会場では
事例企業の生の声が聞ける！

S社（建築会社）
売上
商圏

18億円＋リノベ売上2億円
佐賀県鳥栖市（人口：7.5万人）

新築営業をコンバートして、
わずか4ヵ月で1億円受注達成！

新築契約率が振るわなかった新築営業をリノベ営業にコンバート！短
期間で、１億円売れる営業に大変貌。新築に代わる本業を目指し、拡
大中。

T社（住宅・  不動産会社）
売上
商圏

13億円  ＋リノベ売上3.2億円
福井県  福井市（人口：35万人）

断熱リノベモデル  ハウスを起点に
新人とのペア営  業で受注3億円！

新築事業と不動産事業を行う同    社が、過去のお施主様のOB対
応でリノベ相談が増えてきたこと  から、事業を本格立ち上げ。断熱
ニーズが高いエリアで断熱特化    の提案を行い、受注３億円突破。

M社（リフォーム会社）
売上
商圏

5,000万円＋リノベ売上1.8億円
京都府向日市＋長岡京市（人口：13万人）

客単価70万円GA1,500万円に！
リノベ事業で業績が3.6倍！

主に紹介をきっかけに、リフォーム事業を家族経営で行ってきた会社
様が、リノベ事業を立ち上げ！元請けの新規集客を強化し、年間集客
を３倍以上に！

家族経営の小さな工務店が、リノベ専門店ブランディングと、HP集
客に取り組むだけで、初年度受注＋1.6億円に！

高性能×自然素材の新築ブラン　ドを展開していたが、競合過多と
原価高騰で、着工数が半減に。　リノベを本格立ち上げし、競合な
し・高粗利のマーケットで、たっ　た半年で1.5億円を達成。

紹介だけでリフォーム工事を請けていた同社だが、新規元請け集客
を開始。平均100万円だった工事金額が、リノベブランディングで平
均1,500万円に変貌！

I社（工務店）
売上
商圏

1億円＋リノベ売上1.6億円
千葉県木更津市（人口：13.4万人）

地場の小さな工務店が
リノベ立ち上げ１年目で受注1.6億円！

S社   （住宅会社）
売上
商圏

4億円     ＋リノベ売上1.5億円
徳島県     徳島市（人口：25.8万人）

新築売上が昨  対比半減だった
会社が、リノ  ベでV字回復！

H社（リフォーム会社）
売上
商圏

3億円＋リノベ売上1.2億円
富山県 富山市（人口：41.8万人）

客単価１００万円リフォーム会社が、
リノベで２,０００万円overを受注！


