


新時代の屋根戦略

名倉ルーフは静岡県浜松市を拠点に瓦
屋根工事を得意に活動しています。元々
は下請け工事のみでしたが、2022年4
月に戸建て向けのリフォーム直請け事
業を立ち上げたことをきっかけに、現在
は遮熱工事の直請け事業と戸建て向け
リフォーム直請け事業の2本軸で、下請
けから元請けへ100%転換できました！

■ 株式会社名倉ルーフのご紹介

市場拡大中の工場・倉庫改修は屋根会社に勝機あり！

このような方にオススメこのような方にオススメ

粗
利
率

売
上 を実現する秘訣42%7,000万円

下請け工事の比率が高く、スケジュールにムラがあり、休みが不規則
既存事業の収益性に不安がある
賃上げが追い付いていない
既存事業で利益が取れているので、会社の将来のために新規事業に取り組みたい

株式会社名倉ルーフ

株式会社名倉ルーフ　代表取締役　名倉 孝次氏

3年で2.5億円を達成する遮熱工事直請けビジネスモデル見どころ

店舗出店なしで初年度年間
92件の見積依頼を獲得する方法

見どころ 工場改修を手掛けるための
職人確保手法

見どころ

◆営業ゼロ・店舗出店ナシで売上7,000万円を達成する案件づくり
◆粗利率42%を達成する営業＆施工体制づくり

名倉ルーフのここがスゴイ！当日聞ける! 

今、遮熱工事マーケットがアツい理由！
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いまが需要のピーク！
下図は、倉庫・工場の新設棟数推移。80年代のバブル経済期
に工場の新築棟数がピークとなっている。（＝築30～40年の
現在が改修期と分析できる）

屋根会社にとっての空白マーケット！

ゼネコン・建設会社・工務店＝提案力は高いものの、価格も高い
リフォーム会社・塗装会社＝価格は抑えられるものの、
相談件数の多い、遮熱工事や雨漏りなどの工事提案が苦手

価格高い

価格低い

提案力低い 提案力高いリフォーム会社
工務店

建設会社

ゼネコン

塗装会社

空白マーケット
屋根会社が

狙えるポジション

ポイントはマーケティングと施工力！ポイントはマーケティングと施工力！

オフライン×オンラインの活用により
少ない投資で集客を最大化！

オフライン×オンラインの活用により
少ない投資で集客を最大化！

職人開拓＆採用サイトの活用により、
施工管理＆職人の安定採用

職人開拓＆採用サイトの活用により、
施工管理＆職人の安定採用
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■工事種目別売上の推移

0

0.5

1.0

1.5

2.0

2.5

初年度

0.5億円

1.5億円

2.5億円

2カ年度 3カ年度

300％
アップ！

166％
アップ！

■3カ年目標推移

特別ゲスト講師

営業ゼロ名
店舗出店ナシ

店舗ナシの少ない
販促投資で見積件数を
最大化！

集 客

営業ゼロで、
法人営業を仕組化！営 業

施工管理と
職人の安定採用により、
高成長化！
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