




OA・事務機販売店の事業主の方へ

事務機販売店を営む経営者の方からは、次のようなお言葉を聞きます。

「年々競争が激しくなり、利益を確保することが難しくなっている。賃上げも難しい。」

「カウンター収益が減少し続ける複合機ビジネスに限界を感じる。」

複合機メーカー各社は、デジタル関連サービスを強化する動きを進めています。販売店も同じようにデ

ジタルツールの販売に取り組み、コピー機に代わるストック収益をつくる必要があります。

しかし、デジタル化支援をする会社への業態転換は簡単ではなく、下記のようなお声も多いです。

「デジタルツール販売にシフトしたいが、利益が少なく、営業が売りたがらない‥」

「デジタルツールの販売に着手しているが、売り方がわからず、成果が出ていない‥」

実は、デジタル関連サービスの売り方は、従来のメイン商材である複合機やパソコン、事務用品、電話

機などとは、売り方が全く異なります。それにも関わらず、従来の営業スタイルで提案をし続けているた

め、成果を出せないのです。

実際にデジタル関連の売上が好調な販売店が取り組んでいる一例をご紹介しましょう。

● 若手営業でも、経営者に2時間以上業務課題を聞ける仕組みを活用。最適なデジタル施策を提案

● 訪問営業をして数分の立ち話で提案するのではなく、セミナー営業で十分な提案時間を確保

● デジタルツールの導入支援ができるDX人財をたった3ヵ月で社内育成している

もしも、複合機ビジネスの次の一手として、顧客のデジタル化支援ビジネスをお考えであれば、既に成

功しているモデル企業の取り組みを学び、自社が実践できる内容を取り入れることが最も近道ではない

でしょうか？

船井総合研究所では9月4日(水)、東京会場にて「事務機販売店向け kintoneビジネスで業績アップセミ

ナー」を開催します。サイボウス株式会社が提供するデジタルツール”kintone”の導入支援をすることで

業績アップする方法・事例を解説するセミナーです。

セミナーには参加費用がかかります。また、お忙しい経営者の方が1日東京出張をして会社を空けるこ

とになるので、参加を悩まれるかもしれません。しかし、セミナーにご参加いただくことで、会社に籠って

いたら3年、5年…かかってやっと得られる事例・ノウハウを、たった1日で手に入れることができます。デ

ジタルのトレンド変化は早いです。地元で、自社だけでノウハウを構築している間にノウハウは陳腐化し

ていきます。この機会をぜひ上手にご活用いただき、最短距離で業績アップを実現することにお役立てく

ださい。
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船井総合研究所のセミナーについて

セミナーを主催する株式会社船井総合研究所について

株式会社船井総合研究所には、OA・事務機業界を専門にコンサルティングする部門があります。OA・

事務機販売店の現場を知っているからこそ、下記のようなセミナー内容をお届けできます。

● 理論・理屈ではなく、成功事例を中心とした実践的なセミナー内容

● セミナーを聞くだけで、明日から自社で実践できるほど具体的なセミナー内容

● 過去300社を超える販売店の経営者が聴講したセミナー内容

過去のセミナーの様子

中堅・中小企業を対象に専門コンサルタントを擁する日本最大級の経営コンサルティング会社。

業種・テーマ別に「月次支援」「経営研究会」を両輪で実施する独自の支援スタイルをとり、「成長実行

支援」「人材開発支援」「企業価値向上支援」「ＤＸ（デジタルトランスフォーメーション）支援」を通じて、社

会的価値の高いサステナグロースカンパニーを多く創造することを目指している。その現場に密着し、

経営者に寄り添った実践的コンサルティング活動は様々な業種・業界経営者から高い評価を得ている。

【東京本社】【大阪本社】

セミナーのお申込み方法

「事務機販売店向け kintoneビジネスで業績アップセミナー」は下記方法でお申込みいただけます。

①QRコードからのお申込み
右記QRコードからお申し込みください。

②PCからのお申込み
https://www.funaisoken.co.jp/seminar/118350

船井総研ホームページ（www.funaisoken.co.jp）の右上検索窓に

「118350」をご入力して検索ください。


