


ポイント解説＆まとめ
セミナー講座の内容をどう自社に落とし込んでいくか・活用していくかのポイントをお伝えいたします。

モデル企業視察
元請け屋根リフォームの新規参入・活性化において、マーケティング・セールスの観点からどのように
ビジネスモデルを深耕していていくかを、最新時流と共に解説いたします。第1講座

株式会社船井総合研究所 リフォーム支援部 外装グループ
外装チーム チーフコンサルタント 上仁友輝

第2講座

第3講座

2024年10月23日（水）集合場所：岡山駅
出発 13:00 受付開始(12:30～)日時・会場

受講料

開催要項

30,000円(税込33,000 円)/1名様 1名様目

開催4日前までに下記記載の振込口座へご入金いただきますようお願
い申し上げます。
（お振込先）
三井住友銀行（0009）近畿第一支店（974）普通 No.5785958
口座名義： カ）フナイソウゴウケンキユウシヨセミナーグチ

●お客様のご都合で、ご参加を中止される場合は、左記の取消料をお支払いいただき
ます。 ●ご参加を取り消される場合は、事務局宛にメールまたはお電話にてご連絡くだ
さい。キャンセル期日以降の取り消しの場合はキャンセル料として申し受けますのでご注
意ください。 ●ご入金の際は、税込金額でのお振込みをお願いいたします。銀行振込
の場合はご入金確認後、お送りする案内（メール）をもってセミナー受付とさせていただ
きます。お振込みいただいたにも関わらずメールがお手元に届かない場合や、セミナー開
催4日前までにお振込みできない場合は、下記お申込み担当者へご連絡ください。な
お、ご入金が確認できない場合は、お申込みを取消させていただく場合がございます。
●添乗員は同行いたしません。担当コンサルタントが同行いたします。 ●最少催行人
数3名（出発日から5日前までに最低出発人数のご予約がない場合は中止とさせてい
ただきます。） ●会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長online
プレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へご入会のお客様のお申込みに適用し
ます。 ●詳しい旅行条件を説明した書面をお渡しいたしますので、事前にご確認の上、
ご契約ください。 ●当視察セミナーでは、当社が手配した交通手段以外でのご参加は
ご遠慮いただいております。

受講料に含まれないもの：集合場所までの交通費・宿泊費・懇親会費

開催
時間

解散 16:30
※諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、
会場はメールにてご確認下さい。 また、最少催行人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。
※尚、中止の際、交通費の払戻し手数料等のお支払いはいたしかねますので、ご了承ください。
※移動中の交通事情により解散時刻がずれ込む場合がございます。ご了承くださいませ。

お申し込みはこちらからお願いいたします。

お申し込み期限：2024年10月19日（土）23:59まで

屋根ビジネス研究会2024年モデル会員視察

旅行企画・実施：東京都知事登録旅行業第2-6793号
株式会社船井総合研究所 〒104-0028 東京都中央区八重洲二丁目2番１号
東京ミッドタウン八重洲 八重洲セントラルタワー35階 TEL：03-4356-0271 FAX：03-4546-0271

お申込みはこちらからお願いいたします。

2024年10月23日（水）

屋根業界のリーディング企業の「裏側」が見られる！
現場視察だからこそ得られるリアルな事例が盛りだくさん！

株式会社船井総合研究所 リフォーム支援部 外装グループ
外装チーム チーフコンサルタント 川口慶

特別ゲスト講座
2024年1月にオープンした、屋根・小屋の展示場ひとやね。日本を代表する建築家 隈研吾氏
監修のもとオープンに至った経緯や、現在の実務における活用メリットについてお話しいただきます。

株式会社 植田板金店 代表取締役 植田博幸氏

開催日

無料(会費充当)
24,000円(税込26,400円)/1名様2名様目以降

一般価格
会員価格 24,000円(税込26,400 円)/1名様

屋根ビジネス研究会
付帯会員価格



2 0 2 4 年 1 月 に 日 本 最 大 級 の 屋 根 ・ 小 屋 の 展 示 場 を グ ラ ン ド オ ー プ ン

屋根業界のリーディング企業である株式会社 植田板金店の見どころをご紹介！

オープン集客735組！

繁盛店の立地選定条件

リアルタイムで試験結果を反映！

遮熱工事シミュレーション

元請け年商5億円！

ブランド展開手法

法人向け遮熱イベントで56社来場！

人を呼び込むイベントスペース

地域企業とのコラボを創出！

コワーキングスペース

リフォームの工程が分かる！

小屋型展示模型

5Sを徹底した

働きやすさ重視の本社

2017年6月に小屋やさんをリリースした以来、屋根やさん、遮熱やさん、

塗装やさんと独自のブランドを多数展開。元請事業として、住宅・非

住宅の双方に力を入れている。

1日あたりの交通量が10万台を超える全国でも有数の規模を持つバ

イパス道路沿いに構える展示場。繁盛店としての立地選定条件を

知ることができる！

トレンドである遮熱工事の販売促進のため展示場の屋根で実際に

試験工事を実施。展示場内のモニターにリアルタイムで結果を反映

している。

1.屋根業界の時流予測 2.住宅・非住宅双方の元請け参入ノウハウ 3.リフォーム複合店舗の出店ポイント

視察セミナーで聞ける！3つのポイント

現在、屋根業界においては慢性的な職人不足や新築着

工棟数の減少による売上減少、原価高騰による粗利高減

少など様々な課題を抱えています。こうした状況を打破する

ために必要な施策について解説をさせて頂きます。

株式会社植田板金店では、住宅・非住宅の双方で直請

け化を推進しています。企業ごとの得意な工事や年商レン

ジに合わせて、どのような元請け参入ステップが適切なのか、

知ることができます。

株式会社植田板金店では屋根やさん、塗装やさん、小屋

やさん、遮熱やさんの計4ブランドの元請け事業を展開してい

ます。既に元請け事業に取り組んでいる企業が複合化をす

る際に、相性の良い事業が分かります。


