
住宅用太陽光＆蓄電池業績アップセミナー（8月）

スケジュール 講座内容

第一講座

14:30~15:00

第一講座

14:30~15:00

特別
ゲスト講座

15:00~16:00

特別
ゲスト講座

15:00~16:00

第三講座

16:10~17:00

第三講座

16:10~17:00

まとめ講座

17:00~17:30

まとめ講座

17:00~17:30

太陽光・蓄電池市場で勝ち切るための“たちつてと”

蓄電池単体市場の成熟化により、競争の激化から粗利単価が下がっ
ている企業も多いのではないでしょうか。そこで本講座では、太陽
光発電＋蓄電池のセット販売に今取り組むべき理由とセット割合を
伸ばすためのポイントをお伝えします。

株式会社船井総合研究所 リフォーム支援部
チーフコンサルタント 椎葉 伸之

売上10億円を突破するために私たちが取り組んできたこと

大阪という激戦区にて売上10億円を突破している株式会社エ
スコプロモーションにご登壇いただきます。入社3年目以内の
新卒社員が多く活躍しており、毎月コンスタントに7本以上の
成約を決めている若手社員もいます。その若手社員の活躍の
秘訣と10億円突破までの取り組みをご講話いただきます。

株式会社エスコプロモーション
次長 杉本丈治 氏

セット販売で成功している企業の取り組みとポイントを
徹底解説

第一講座ではお伝えできなかったセット販売の集客手法
や営業ノウハウをより具体的にお伝えします。本講座で
は実際にセット販売でご活用いただいているアプローチ
ブックなどもご紹介します。

株式会社船井総合研究所 リフォーム支援部
佐野幹太

まとめ講座

住宅用太陽光・蓄電池販売業界で年商5億円以上をつく
るための中長期戦略をお伝えします。

株式会社船井総合研究所 リフォーム支援部
マネージング・ディレクター 中嶋翔一

日時・会場

受講料

お問い合わせ先 お申込み先

右記QRコードよりお申込みください。
クレジット決済が可能です。または船井総研ホームページ
（www.funaisoken.co.jp）右上検索欄にお問い合わせ
No. 116845を入力、検索ください。お申込みに関しての
よくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索してご確認くだ
さい。

開催概要

開始時刻

14:30
終了時刻

17:30

船井総合研究所 八重洲本社 サステナグローススクエアTOKYO
※【2024年4月1日】より八重洲に移転いたしました、ご来場の際はご注意ください。

(受付開始：開始時間30分前～)

・銀行振込：開催6日前まで・クレジットカード：開催4日前まで
※祝日や連休により変動する場合もございます

申込期限

会員価格は、各種経営研究会、経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へご入会
中のお客様のお申し込みに適用となります。

一般価格 税抜30,000円(税込33,000円)/1名様
会員価格 税抜24,000円(税込26,400円)/1名様

船井総研セミナー事務局
Email:seminar271@funaisoken.co.jp
TEL:0120-964-000(平日9:30～17:30)
※お電話・メールでのセミナーお申し込みは承っておりません。
※よくあるご質問は「船井総研FAQ」と検索しご確認ください。

諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場はマイページにてご確認ください。また最少催行人数に満たない場合、
中止させていただくことがございます。尚、中止の際、交通費の払戻し手数料等のお支払はいたしかねますので、ご了承ください。
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当
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り
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ア
を
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大
し
た
り
し
て
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※株式会社エスコプロモーション提供資料より作成
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ヒ
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タ
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太
陽

光
発
電
な
ど
）
を
中
心
に
事
業
展
開
を
行

い
、
飛
躍
的
な
成
長
を
続
け
て
き
ま
し
た
。

11期 12期 13期

直近3ヵ年の売上推移

17.9億円

15.5億円



受
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売
上
は
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業
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上
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ら
何
と
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び
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来
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お
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突
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し
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し
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件
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な
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ッ
ト
の
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が
で
き
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に
、
蓄
電
池
単
体
の
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売
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に
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ま
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の
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業
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け
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し
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絶
対
に
な
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と
か
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な
い
と
い
け
な
い
、

そ
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思
い
、
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界
で
ト
ッ
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を
走
っ
て
い

る
会
社
や
セ
ッ
ト
販
売
の
勢
い
が
い
い
会

社
を
研
究
し
ま
く
り
ま
し
た
。
そ
こ
で
目

を
付
け
た
の
が
「
催
事
販
売
」
で
し
た
。

当
社
で
は
過
去
に
数
回
程
度
取
り
組
ん
だ

こ
と
が
あ
り
ま
し
た
が
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思
う
よ
う
に
い
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ず
、
そ
こ
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ら
一
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実
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す
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こ

と
は
あ
り
ま
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で
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し
か
し
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で
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の
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的
に
分
析
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し
ま
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昔
と
今
で
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環
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も
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な
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た
め
、
変
え
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が
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え

て
い
ま
し
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が
、
３
～
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前
と
大
き
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は
変
わ
っ
て
お
り
ま
せ
ん
で
し
た
。

つ
ま
り
、
小
手
先
で
は
な
く
も
っ
と
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的
な
「
仕
組
み
」
を
整
え
る
必
要
が
あ

る
と
考
え
、
マ
ニ
ュ
ア
ル
の
更
新
や
ロ
ー

プ
レ
を
通
じ
た
営
業
マ
ン
へ
の
落
と
し
込

み
は
当
然
な
が
ら
、
新
卒
採
用
や
人
員
の

配
置
転
換
な
ど
を
通
じ
て
、
催
事
で
伸
ば

す
社
内
体
制
を
整
え
て
い
き
ま
し
た
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※株式会社エスコプロモーションよりご提供

結
果
と
し
て
、
始
め
て
か
ら
3
ヵ
月
で

セ
ッ
ト
販
売
の
比
率
が
0
％
だ
っ
た
も
の

が
9
％
ま
で
占
め
る
よ
う
に
な
り
ま
し
た
。

現
在
で
は
売
上
の
30
％
近
く
が
セ
ッ
ト
販

売
で
占
め
る
よ
う
に
な
り
ま
し
た
。

※株式会社エスコプロモーション提供資料より作成
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セ
ッ
ト
販
売
に
注
力
し
て
業
績
を
伸
ば

す
こ
と
が
で
き
た
以
外
に
嬉
し
い
副
次
的

な
変
化
が
あ
り
ま
し
た
。
そ
れ
は
「
人
材

の
定
着
」
が
で
き
て
き
た
こ
と
で
す
。

人
材
の
定
着
は
い
つ
の
時
代
も
会
社
に

と
っ
て
は
最
重
要
課
題
の
1
つ
で
す
。
特

に
訪
問
販
売
を
生
業
に
し
て
い
る
当
社
で

は
、
定
着
率
が
低
い
こ
と
が
課
題
で
し
た
。

催
事
販
売
を
し
て
い
る
社
員
に
話
を
聞
く

と
、
催
事
イ
ベ
ン
ト
は
「
子
ど
も
と
も
触

れ
合
う
こ
と
が
で
き
る
の
で
楽
し
い
」
と

い
う
声
が
あ
り
ま
し
た
。
催
事
販
売
の
ワ

ク
ワ
ク
感
が
よ
い
影
響
を
与
え
て
い
る
の

で
し
ょ
う
。

加
え
て
、
訪
問
販
売
で
結
果
が
な
か
な

か
で
な
い
社
員
を
配
置
転
換
し
て
、
催
事

販
売
に
注
力
さ
せ
る
と
契
約
を
だ
せ
る
と

い
っ
た
活
躍
の
場
を
与
え
る
こ
と
が
で
き

た
こ
と
も
定
着
率
の
改
善
に
繋
が
っ
た
と

思
い
ま
す
。
こ
れ
か
ら
も
社
員
が
残
る
ビ

ジ
ネ
ス
モ
デ
ル
を
追
求
し
て
い
き
た
い
と

考
え
て
い
ま
す
。

※株式会社エスコプロモーションよりご提供

11期 12期 13期

セット販売
は数件程度

催事販売
スタート！

セット販売
で3.1億円！

催事販売におけるセット販売の売上推移



①
完全版！セット販売の売り方をこれ1冊で学べる

太陽光＋蓄電池販売営業マニュアル（全78P）
01:はじめに
・今、太陽光・蓄電池販売に取り組むべき理由
02:商品設定
03:アプローチブック解説
・「これまでの10年と、これからの10年」
・「なぜ必要とされているのか？」
・「いつ導入すべきなのか？」
・「お得に導入できるのか？」
04:営業ルールと解説
・新築住宅への営業方法

01:セット販売の概要と成功ポイント
02:訪問販売での成功ポイント
03:催事販売での成功ポイント
（別途資料あり）

04:反響型販売での成功ポイント

これから始める方必見！集客ノウハウを凝縮した1冊

太陽光＋蓄電池集客マニュアル（全54P）②

これで安心！初心者でもすぐに使うことができる

太陽光＋蓄電池アプローチブック（全25P）③
01:これまでの10年と、これからの10年
02:なぜ必要とされているのか？
03:いつ導入すべきなのか？
04:お得に導入できるのか？

はじめて催事販売を始めるならこれ1冊でOK！

催事販売完全攻略ブック（全64P）④

⑤
01:全国各市町村別の太陽光設置数の記載
02:太陽光・蓄電池設置件数の予測
03:シェア理論値の簡易表

販売戦略の策定に必須！

太陽光・蓄電池シェアシート ⑥ 気軽に動画で業界・商品知識を学べる！

再エネサプリ（計15時間）

01:動画コンテンツ
＜講座内容＞
・業界知識
・商品知識
・営業知識
02:確認テスト

01 イベントコンセプト
・イベント集客の特徴
・イベント集客の収支モデル
・イベント集客の会場選定のポイント⑴～⑷

02 イベント集客成功の方程式

03 イベント集客概要

・イベント集客で見るべき数字
・各重要指数ごとの目標数値と達成していない場合の対策：立寄数
・各重要指数ごとの目標数値と達成していない場合の対策：フルトーク率
・各重要指数ごとの目標数値と達成していない場合の対策：アポ率
・各重要指数ごとの目標数値と達成していない場合の対策：訪問率

・イベント中のスタッフの役割について
・人員配置について（イベント会場の規模別）
・立寄り数UPのカギは「キャッチ担当」の動き
・イベント成功のカギは「連鎖」⑴～⑵
・正しいブースの作り方
・ブース作りで抑えておくべき指標⑴～⑷

04 イベント集客のトーク
・キャッチ・アポ担当がすべきこと
・具体的なアポトークの流れ：キャッチ
・具体的なアポトークの流れ：キャンペーン案内
・具体的なアポトークの流れ：アンケート回答①
・具体的なアポトークの流れ：アンケート回答②
・具体的なアポトークの流れ：スマートハウスの紹介
・具体的なアポトークの流れ：アポ取り

05 イベント集客のツール
・○×無料診断シート
・スマートハウス説明シート
・生涯光熱費提案シート
・導入シミュレーション誘導シート
・お家診断エントリーシート
・イベント趣旨ご確認シート


