








■ 講座内容

お申込みはこちらのQRコードからお願いいたします。

右記のQR コードを読み取っていただき Webページのお申込み
フォームよりお申込みくださいませ。Webページにはもっと詳しい
内容を記載しておりますので、ぜひご覧ください。

船井総研 115796 検索
【ＴＥＬ】0120-964-000（平日9:30～17:30）
※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。 船井総研セミナー事務局 Ｅ‐mail：seminar271@funaisoken.co.jp
※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください。

オンライン
開催 7月24日（水） 7月26日（金） 7月29日（月）

2024年 2024年 2024年

14:30～17:30（ログイン開始：開始時刻30分前～） 14:30～17:30（ログイン開始：開始時刻30分前～） 14:30～17:30（ログイン開始：開始時刻30分前～）
・銀行振り込み ：開催日6日前まで ・クレジットカード：開催日4日前まで
※祝日や連休により変動する場合もございます。
※本講座はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。セミナーご参加方法の詳細は「船井総研 Web 参加」で検索。

受講料 一般価格 会員価格

●会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアム（旧:FUNAIメンバーズPlus）へご入会中のお客様のお申込みに適用となります。

～

14：30

15：00

“LPガスに代わる新たな収益事業の立ち上げ”を可能にする将来性のある戦略・ビジネスモデルを
見極めるポイントを解説します。

谷 清
株式会社船井総合研究所
Reformビジネスグループ 1DayReformチーム

東京都江戸川区生まれ。大学在学時は経営学を専攻し、マーケティングの研究に携わり、デジタル集客の手法を経験。大学卒業後、新卒で株式会
社船井総合研究所に入社。入社後一貫して住宅リフォーム業界の圧倒的地域一番店づくりのサポートを志し、新規参入および業績向上のコンサル
ティングを行っている。なかでも超・小商圏でも参入可能な小商圏ビジネスモデルであるリフォーム・小工事専門店（１Day Reform）におけるWEB・
アナログ両面からの集客コンサルティングを得意としている。チラシ作成からSEO対策、WEB集客まで集客を中心に幅広く業績アップのサポートを行って
いる。

～

15：40

16：40

ゲスト企業が取り組んだビジネスモデルの成功要因と、それを皆様が実践する場合の具体的な
手法を一つひとつご紹介します。

大阪府豊中市生まれ。大学在学時は経営学を専攻し、マーケティングの研究に携わり、デジタル集客の手法を経験。大学卒業後、新卒
で株式会社船井総合研究所に入社。入社後一貫して住宅リフォーム業界の圧倒的地域一番店づくりのサポートを志し、新規参入および
業績向上のコンサルティングを行っている。なかでも超・小商圏でも参入可能な小商圏ビジネスモデルであるリフォーム・小工事専門店（１
Day Reform）におけるWEB・アナログ両面からの集客コンサルティングを得意としている。チラシ作成からSEO対策、WEB集客まで集客
を中心に幅広く業績アップのサポートを行っている。

株式会社船井総合研究所
Reformビジネスグループ 1DayReformチーム 林 秀紀

～

16：40

17：30
福島県須賀川市生まれ。早稲田大学法学部卒業後、2012年に株式会社船井総合研究所に入社。

住宅リフォーム事業の新規参入および活性化コンサルティングで2015年チームリーダー昇格、2017年グループマネージャーに昇格。成熟
マーケットで勝ち残るためのビジネスモデル転換を数多くプロデュースしている。

特に異業種（住宅、不動産、LPガス、専門工事業）からのリフォーム事業新規参入や、集客不振企業のマーケティング活性化
（WEB）、営業組織マネジメント改善などの領域においても多数の実績がある。

株式会社船井総合研究所
Reformビジネスグループ マネージャー 齋藤 勇人

今後勝ち残る会社になるために、地方のプロパンガス会社が“いま取り組まなければいけないこと”を、
全国の成功事例をもとにお伝えします。

～
15：00

15：40

有限会社岡庭設備燃料 店長 岡庭 光史氏

ガス会社の後継者であるゲスト講師が「将来に向けて何を考え、どのような戦略を取ったの
か？」をお話しいただくとともに、同社が展開した「1Dayリフォームビジネス」の立ち上げエピソード、
成功のポイントを解説していただきます。

岐阜県中津川市でLPガス事業を中心に展開。LPガス売上の減少を見据え、今後の事業の柱としてリフォーム事
業展開を決意し、2018年4月にリフォーム専門ショールームを出店。5万人という小商圏で取り組み初年度に年
商1億円までリフォーム事業を成長させた。地域のお客様に必要とされるお店になれるように業務に取り組んでいる。

地方LPガス会社の後継者として選んだ「1Dayリフォーム事業」の取り組みと立ち上げ成功までのプロセス

小規模ガス事業者の未来、明暗を分ける戦略の違いとは

モデル企業の成功要因とビジネスモデルの具体的な実践方法を解説

今後生き残る強い会社にモデルチェンジするための条件
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