
年商    億円未満の地域工務店必見！！2

いきなり
小さな建築屋さんが
いきなり
小さな建築屋さんが
いきなり
小さな建築屋さんが社員3人の社員3人の

平均単価 万円の
「戸建リノベーションビジネス」新規参入法

1,500平均単価 万円の
「戸建リノベーションビジネス」新規参入法

1,500

セミナー翌日からすぐ使える超実践的
事例・ノウハウ・全てをお伝えします！

お申込み方法
【QRコードからのお申込み】右記のQRコードを読み取ってお申込みください

【PCからのお申込み】下記セミナーページからお申込みください

※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研  FAQ」と検索しご確認ください。

https://www.funaisoken.co.jp/seminar/114693
【ＴＥＬ】 0120-964-000（平日9:30～17:30）
※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。また、お問い合わせの際は「お問い合わせNo.とセミナータイトル」をお伝えください。

一般価格 会員価格

講座内容
&

スケジュール

受 講 料

講座 講師・内容紹介

第1講座
業界時流予測
ポイント

13：00～16：30
（受付開始 12：30～）

住宅・リフォーム業界時流予測

味園 健治講 師

【お申込み期限】
6月1（土）

【お申込み期限】
6月5（水）

【お申込み期限】
6月7（金）

【お申込み期限】
6月12（水）

税抜10,000円（税込11,000円）／一名様 税抜8,000円（税込8,800円）／一名様

株式会社船井総合研究所 リノベーション支援部　チーフコンサルタント

第3講座
成功事例企業徹底解説
ポイント 最速最短で成功させるリノベーションビジネス徹底解説！

全国の成功事例企業大公開！

高橋 康平講 師 株式会社船井総合研究所 リノベーション支援部

第2講座

特別
ゲスト
出演

小さな建築屋さんの業績アップストーリー
ポイント 代表をはじめ自社大工の技術力を武器に、千葉県木更津市で地域密着で年間8,000万円の売上を

上げてこられた会社が、リノベーションブランドを新たに立ち上げ初年度1.5億円の受注を上げ
年間売上2.3億円までたった1年で成長した成功事例についてお話しいただきます。

伊島 一欽 氏有限会社伊島建築　取締役

第4講座
小さな会社の競争戦略
ポイント 小さな会社のスモールスタート事例と戦い方

高橋 康平講 師 株式会社船井総合研究所 リノベーション支援部

第5講座
まとめ
ポイント 明日から取り組むべきこと

阪口 和輝講 師 株式会社船井総合研究所 リノベーション支援部　リーダー

講 師

オンライン開催

当社ホームページからお申込みいただけます。 船井総研ホームページ［www.funaisoken.co.jp］右上検索窓に『お問い合わせNo.』を入力ください。 114693

株式会社船井総合研究所　〒541-0041 大阪市中央区北浜4-4-10 船井総研大阪本社ビル

小さな会社のリノベーション専門店の立ち上げ方法セミナー お問い合わせNo. S114693

E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp
船井総研セミナー事務局

※お問い合わせの際は［セミナータイトル・お問い合わせNo.・お客様氏名］を明記の上、ご連絡ください。

オンライン
開催

2024年
6月5日・ ・ ・ 13：00～16：30

（受付開始 12：30～）

主  

催

開催時間
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★

2024年
6月5日・ ・ ・水 9日日 11日火 16日日 開催時間

※講座内容はすべて同じです。ご都合のよい日時をおひとつお選びください。

※会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へ ご入会中のお客様のお申込みに適用となります。
本講座はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。セミナーご参加方法の詳細は「船井総研 Web 参加」で検索。



当社は、社員３名と大工２名の家族経営

の工務店です。

千葉県木更津市で新築・リフォームを紹介・

OBを中心に年間8000万円の売上を安定

的な経営をしてきました。寺社仏閣の修繕な

どにも携わる技術者の会社でした。

有限会社 伊島建築 ご紹介

〈１〉

リノベーション事業参入後の実績

営業経験ゼロの建築屋さんが、

新規立ち上げ初年度で業績2.1億円！

驚異の反響契約率26.5%！

8000万円
紹介・OB

7000万円
紹介・OB

1.4億円
リノベーション

売上

採用ゼロ・低投資成功事例企業

妹 息子 父

有限会社伊島建築



息子に会社を継ぐことを考えると、私は腕がある

（大工）けど、息子の一欽は、設計や現場管理は

できるが、技術力で紹介をもらうことができない。

違う形で売上を上げる方法を考

えて、今までも何度かフランチャイズ

や高額な営業ツールなどを購入した

こともあったが、うまくいかなかった過去

があった。

社長から息子へ代替わりストーリー

有限会社伊島建築
代表取締役 兼 親方

伊島利守 氏

取締役
伊島一欽 氏

〈２〉

民家再生・リノベーション
という言葉にピンときた！
これからの時代はこれだ！

大正元年 創業110年の歴史と技術力には自信が

あった。

腕と口コミだけで紹介とリピートから売上をつくってきた。



上手くいかなかったのは、フランチャイズやツールを購入

はしたけど、

・集客ができなかった。

・ツールやマニュアルを使いきれなかった。

からだと船井総合研究所のセミナーを聞いてわかった。

今まで、ホームページもほったらかしで、チラシ集客を

したこともないのに、営業ツールやノウハウだけを購入し

ても売り上げが上がらないなー...と改めて実感した。

※以下、船井総研

船井総研
全600ページを超える
マニュアル一覧
※一部のみ記載

〈３〉



船井総研は、いままでの会社と違い、ホームページの

作成と運用、WEB広告、チラシの作り方、分析の仕

方まで全部サポートしてくれるというので安心して任せ

ることができた。

　　　床下点検報告書

様邸船井　太郎

お家を長持ちさせるには、メンテナンスが不可欠。

建物が悪くなってからでは手遅れとなります。

床下は定期的な調査・メンテナンスが大切です。

弊社では、調査・診断を基にしたお家の現状を

把握することが良いリフォームに繋がります。

調査実施日： ２０１７．１２．１２

①写真台帳の写真を選択コピー

②このセルをクリックして写真貼り付け

③Shift+→↑でサイズ調整

様のお家の点検結果をレーダーチャートに示しています。

●印が付いている項目は特に注意が必要です。内容詳細については次頁以降で報告しています。

クラック

白蟻被害

カビ・腐朽

外回り白蟻被害 ● ●

項目
平均より劣化が

見られる

早急に修繕が

必要

断熱材 ● ●

漏水

　　　物件調査診断結果

床下の劣化状況

船井　太郎

表示面積が小さいほど劣化が進行していることを示します。

白蟻被害

カビ・腐朽

断熱材

漏水

外回り白蟻被害

クラック

評価

平均評価

A

B

C

D

E

社員大工さんのように技術力はないけど、

これならいけそう！安い！と思ったのでコンサルティング

を依頼するのに悩みはなかった。

船井総研
ツール一覧
※一部のみ記載

スケジューリングシート アプローチブック

現場調査報告書システム 資金計画書〈４〉

有限会社伊島建築 社員大工



事業をスタートして、

まずはじめに、広告を掛けることになった。

・チラシってどうやって撒くの？

・WEB広告ってなに？

・SNS広告ってなに？

というところから始まった。全部、船井総研におまかせで

徐々に一緒に勉強していくことができた。

初めて打った広告でいきなり、お客様が来た!!

お客様が来たのはいいが、今まで顔見知りのOB様や

ご紹介のお客様ばかりで、ちゃんとした接客をしたことが

ない！

現場管理・設計だけをしてきて、スーツを着たことすら

なかったので一緒にスーツを買いに行くことから、アン

ケートの貰い方、初回接客のやり方をロープレしてもら

いなんとか現場調査まで獲得したが、なんと！

〈５〉

怖さが大きかった
ですが、なんかう
まくいきそう！と
思ってました。



そのお客様から、いきなり500万円のリフォーム工事を

受注することができた！

1500万円以上のリノベーションとはならなかったが、そ

れでも初めて、伊島建築のことを知らずに依頼してきた

お客様からの受注はうれしかったし、契約まで時間もか

かったが、楽しさも感じた。

〈６〉

その後も、広告を掛けたら掛けただけ、お客様の反響

があり営業も徐々に慣れていった。

1000万円以上のリノベーションを受注するのに、一番

苦労したのは、高額の見積もりを出す怖さの克服と

住宅ローンの提案でした。

それも徐々にお客様と打ち合わせを重ねることで慣

れていった。

まさか！兄がこんなに売れるな
んて！思ってませんでした。

コーディネーター
本多（伊島）佑季 氏



1年目からドンドン受注が上がり、営業もしたこともな

いのに信じられなかった！

〈７〉

2023年 契約案件

1月 2月 3月 4月 5月 6月 7月 8月 9月 10月 11月 12月

広告
開始

水まわり
改修
500万

1階リノベ
1000万

フルリノベ
1800万
フルリノベ
1800万

部分リノベ
1300万

内装
150万

LDK
改装
400万

フルリノベ
2000万

解体
地盤改良
1200万

フルリノベ
3100万

リフォーム
800万

部分リノベ
500万

リフォーム
500万

1階リノベ
1000万

なんと！

初年度いきなり、1.4億円超のリフォーム受注！

1000万円以上のリノベーション案件だけでも1.14億

円の受注することができ、1年前には想像もしていな

かった結果となりました。
セミナーでも、全部包み隠
さずにお伝えします。是非
ご参加お待ちしています。

小さな建築屋さんの
大躍進事例公開！



伊島建築には、技術力と設計力があったので、必

ず戸建リノベーションで業績を上げられると、期待感

を持ってサポートさせていただくことができました。

〈８〉

伊島建築のスゴさを
コンサルタントが徹底解説！

成功の秘訣は、
真面目さ。善循環

Before 工事中 After

本来、弊社のビジネスモデルでは、戸建リノベーションのビフォーアフター

を体感できるモデルハウスを建てていただくのが成功のセオリーなのです

が、伊島建築の場合は、資金的な問題もあり、まずはホームページとチ

ラシでの集客で、1件でも契約になればいいという気持ちからはじめまし

たが、

結果、営業力を開花させ初年度いきなり＋1.4億円を受注する結果と

りました。このスゴさは、一欽氏の真面目さにあると考えます。一度、お

話しするとファンになってしまうような笑顔と設計力やお客様の悩みに寄

り添う力が普通の人よりも優れています。初回接客を終えた後に、「どう

でしたか？」とお客様の状況聞くと、高確率で「多分契約してもらえま

す。」と返ってきます。驚くべきはその契約率にあり、低投資でのスタート

からの圧倒的な成功事例となりました。



※掲載事例は、一部です

E 社様（住宅会社）

売上 2 億円＋リノベーション事業２.４億円

商圏 京都府舞鶴市（人口：8 万人）

人口8万人の狭小商圏で大型リフォーム商品の年間2.5億円受注を達成！

新築事業年間6棟の住宅会社が、2019年3

月にリノベーションモデルハウスをオープ

ンし、累計340組集客。パート社員だけで、

初年度で受注額２億円達成し、多拠点モデ

ルハウス展開で4億円を目指す。

〈９〉

新たな収益の柱を持ちたい経営者

民家再生・リノベーションに興味のある経営者

あなたと同じく、上記の悩みを抱えていた経営者が、

「戸建てリノベーション事業」参入を決断し、

事業継承のために新規事業に取り組みたい方

既存事業の売上３億円未満の工務店

初年度から売上２億円超
粗利率30％超の事例が続出中！

こんな経営者のためのセミナーです



※掲載事例は、一部です

K 社様（住宅会社）

売上 9 億円＋リノベーション事業２億円

商圏 三重県松坂市（人口：１６ . ４万人）

リノベーション営業・施工未経験の社員だけで売上2億円！
注文住宅系の会社が、将来の住宅着工

棟数に備えてリノベーション事業参入

し、未経験社員だけで受注できる家づ

くり勉強会システムを実施し、初年度

2.7億円の実績！

〈１０〉

T 社様（住宅・不動産会社）

売上 13 億円＋リノベーション事業 3 .２億円

商圏 福井県福井市・坂井市（人口：35 万人）

新築・分譲・不動産を中心に年間13億

円売上でOBメンテナンスなど小工事

ばかりだったリフォーム事業が、戸建

てリノベーション担当専任化でたった

2人で初年度売上3億円を達成。

F 社様（住宅会社）

売上 15 億円＋リノベーション事業 3.6 億円

商圏 岐阜県高山市・飛騨市（人口：13 万人）

注文住宅・定額制デザイン住宅・ローコスト

住宅を展開する住宅会社が商圏人口13万人

の超閉鎖商圏の田舎町で、リノベーションだ

けで3.４億円（シェア20％）を受注！

断熱リノベーションモデルハウスで営業設計兼任一人で1.4億円

積極的なモデルハウス展開でマーケットシェア20％超のびっくり事例



※掲載事例は、一部です

S 社様（住宅会社）

売上 ５億円＋リノベーション事業２.４億円

商圏 山形県山形市（人口：２５万人）

新築営業のコンバートで初年度リノベ売上2億！

山形市で新築の競合他社が多かった同

社が、ブルーオーシャンのリノベ業界

に参入。新築部門から2名コンバートで、

初年度2億円を突破。

〈１１〉

N社様（住宅会社）

売上 ３億円＋リノベーション事業４億円

商圏 新潟県新潟市（人口：30万人）

新築・リノベの担当が同じ兼任体制で

リノベ事業をスタートさせた工務店様。

新築の売り方と同じ、資金計画先行の営業

をリノベでも導入。同じ売り方で、商品だ

けを変える事で、売上4億円付加。

S社様（建設会社）

売上 18億円＋リノベーション事業2億円

商圏 佐賀県鳥栖市（人口：7.5万人）

地元の公共・土木事業を行ってきた同社が、

元請け事業を初めてスタート。エンドユー

ザーの認知度が少ない状態でも、リノベ専門

店化のブランディングで初年度売上2億円！

新築・リノベ兼任の営業で、初年度4億円を達成！

地元の建設会社が、民間ToC事業に参入！



※掲載事例は、一部です

M社様（新築・リフォーム会社）

売上 24億円＋リノベーション事業3億円

商圏 岐阜県岐阜市（人口：４０万人）

リノベモデルハウスで100組集客！初年度から2.4億円

モデルハウスオープンから1年間で、

100組の見込み客集客を確保。リノベ

の専門HP・チラシ・看板等の圧倒的ブ

ランディングで単年で地域1番店に！

〈１２〉

R社様（リフォーム会社）

売上 6億円＋リノベーション事業2億円

商圏 青森県八戸市（人口：26万人）

トイレ・キッチンなどのFASTリ

フォームを主力商品としてきた同社だ

が、高単価を狙うべくリノベ事業に参

入。リノベ客への絞り込み集客で、1

年で客単価が、100万→1200万にUP！

E社様（太陽光・蓄電池販売 会社）

売上 2.5億円＋リノベーション事業2億円

商圏 兵庫県加古川市（人口：26万人）

太陽光・蓄電池の販売事業をされていた同社

が、建築業界未経験でも1年間で売上2億に。

外注の仕組化・業者開拓など、1から立ち上

げをサポート。

客単価100万円リフォームから、1年間で客単価1200万円に！

建築未経験の異業種参入から、1年で売上2億達成！



実施済みの具体的な手法をお教えいたします

【ビジネスモデル】

【商品】

【販促】

【営業】

①売上2.4億円･粗利率30%を実現するビジネスモデル解説

②有限会社伊島建築のリノベーション事業参入の軌跡

③住宅・リノベーション業界の最新時流解説

④リノベーション事業参入の成功ポイント解説

⑤事業再構築補助金を活用したリノベーション事業参入事例

⑥日本最大の増改築ビジネス研究会会員様の成功事例紹介

⑦平均単価1200万円・粗利率30％を実現する商品設計

⑧その場で概算見積を提示できる大型リフォーム商品カタログ

⑨わずか10分で報告書作成できる診断マニュアル＆システム

⑩リノベーションモデルハウス開設マニュアル

⑪チラシ50組来場を実現するプレオープン販促

⑫単価1000万円超の新規客を安定集客するモデルハウス定番チラシ

⑬リノベ客を集めるSNS・Google広告運用

⑭CV率0.5％のリノベーション専門サイト構築

⑮来場から設計契約までの期間を短縮化する営業システム

⑯トーク力が格段にアップするモデルハウス案内マニュアル

⑰未経験者でも即実践！住まいづくり勉強会マニュアル＆スライド

⑱差別化につながる断熱・耐震診断トークマニュアル

セミナー当日に学べる具体的なポイント
（一部をご紹介）
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2024年を飛躍の年にするために
新しいチャレンジの第一歩を踏み出す

「会社はトップで99.9％決まります」

これは弊社の創業者である、舩井幸雄最高顧問の言葉です。

業績を向上させるためには会社のトップである、社長ご自身

の決断が必要です。

したがって、立ち上げのスピードを早めるためにも、経営者

の方と任せる責任者のペアでのご参加をお勧めします。

さて気になるセミナーへの投資額ですが、わずか11,000円

（消費税込）です。また、会員企業様にも一部ご案内してい

るため、ご用意できるお席は会場につき30名様限りとさせて

いただきます。

おそらく、満席が予想されます。このレポートをご覧にな

られましたら、すぐに裏面QRコードからお申し込み下さい。

建築業の新たな事業の「柱」にしたいと真剣にお考えのご

熱心な経営者にお会いできることを心から楽しみにしており

ます。

株式会社船井総合研究所 リノベーション支援部

吉川 顕
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