
先着５社限定

2024年６/５
10：00～17：00 (受付開始9:30～）

プレミアムコンパクト葬経営研究会 先進事例視察クリニック

株式会社船井総合研究所
〒541-0041 大阪府大阪市中央区北浜４丁目４−１０ 船井総研大阪本社ビル

・お申込に関するお問合わせ：橋本 沙希（ハシモトサキ）

・内容に関するお問合わせ：赤荻 透 (アカオギ トオル)

03-4223-3166
（平日9：30～17：30）

TEL
主

催

（水）
友引

funeral@funaisoken.co.jpE-mail

WEBからお申込みいただけます。

（船井総研ホームページ)

【https://www.funaisoken.co.jp/】右上検索窓に

「お問合せ№」を入力ください）⇒ 113851

お問合わせNo. S113851

①５年間で出店はわずか２店舗。それでも売上５億を
伸ばした葬儀社の中期経営計画の立て方と使い方

②１拠点での施行件数脅威の３５０件超え！
地域シェア６０％でもまだ伸びる公益社の会館視察

③同商圏内で「互助会」×「払いきり会員」立ち上げ
加入率８０％を超える脅威のハイブリッド営業手法

年に一度きり！繁盛葬儀社の事例大公開！現地視察ツアー開催

プレミアムコンパクト葬経営研究会 先進事例視察クリニック

2024年6月 5日 10:00 17:00（受付開始9:30～）
日時・会場

受講料

お申込
方法

お問合せ

お問合せNo. S113851

お申し込み方法は2種類ございます。
１.【下記QRコードの読み取り】→【申し込みフォームへの入力】の順にお進みください。

２. 船井総研ホームページ（www.funaisoken.co.jp）、右上検索窓にお問い合わせNo. 【113851】を入力、検索ください。

開催要項

お申込はこちらからお願いいたします

集合 解散 お申込期限：6月1日（土）

49,800円（税込54,780円）/1名様

株式会社船井総合研究所

TEL：03-4223-3166 （平日9:30～17:30)

●申込に関するお問合せ：橋本 沙希（ハシモト サキ）

●内容に関するお問合せ：赤荻 透（アカオギ トオル）

スマホからお申込PCからお申込

🔍 プレミアムコンパクト葬経営研究会

友引前
（水）

集合場所：松山空港 観光バス駐車場

諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場はメールにてご確認下さい。 ※移動中の交通事情により解散時刻がずれ込む場合がございます。
ご了承くださいませ。
※最少催行人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。尚、中止の際、交通費の 払戻し手数料等のお支払いはいたしかねますので、ご了承くださいませ。

一般 会員 39,840円（税込43,824円） /1名様

プレミアムコンパクト葬
経営研究会会員

1名様会費充当
2名様以降 30,000円（税込33,000円）

下記口座に直接お振込ください。
お振込先 三井住友銀行（0009）近畿第一支店（974）
普通 5785411 ｶ)ﾌﾅｲｿｳｺﾞｳｹﾝｷｭｳｼｮ ｾﾐﾅｰｸﾞﾁ

●お客様のご都合で、ご参加を中止される場合は、左記の取消料をお支払いいただきます。
●ご参加を取り消される場合は、事務局宛にメールまたはお電話にてご連絡ください。キャ
ンセル期日以降の取り消しの場合はキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。
●ご入金の際は、税込金額でのお振込みをお願いいたします。銀行振込の場合はご入金確認
後、お送りする案内（メール）をもってセミナー受付とさせていただきます。お振込みいた
だいたにも関わらずメールがお手元に届かない場合や、セミナー開催4日前までにお振込みで
きない場合は、下記お申込み担当者へご連絡ください。なお、ご入金が確認できない場合は、
お申込みを取消させていただく場合がございます。
●添乗員は同行いたしません。担当コンサルタントが同行いたします。
●最少催行人数10名（出発日から5日前までに最低出発人数のご予約がない場合は中止とさせ
ていただきます。）
●会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：
FUNAIメンバーズPlus）へご入会のお客様のお申込みに適用します。
●詳しい旅行条件を説明した書面をお渡しいたしますので、事前にご確認の上、ご契約くだ
さい。
●当視察セミナーでは、当社が手配した交通手段以外でのご参加はご遠慮いただいておりま
す。

申し込み取消時期 取消料

セミナーの開始日の前日から起算して11日前まで いただきません

セミナーの開始日の前日から起算して8～10日前まで 旅行代金の20%

セミナーの開始日の前日から起算して2～7日前まで 旅行代金の30%

セミナーの開始日の前日 旅行代金の40%

セミナーの開始日の当日 旅行代金の50%

セミナーの開始後の解除または無連絡不参加 旅行代金の100%

IN愛媛

知る人ぞ知る愛媛県の地域密着葬儀社

株式会社 公益社 の秘密に迫る

月心グループ公益社のすごいポイント

中面でさらに詳しくご紹介。今回だけの大解剖！

５年間で出店わずか２店舗。それでも売上５億増！？

開催４日前までに下記記載の振込先口座へご入金いただきますようお願い申し上げます。

旅行企画・実施：東京都知事登録旅行業第2-6793号 株式会社船井総合研究所
〒100-0005 東京都千代田区丸の内1-6-6 日本生命丸の内ビル21階
2024年4月1日付で以下の住所に移転しました。
〒104-0028 東京都中央区八重洲2-2-1東京ミッドタウン八重洲 八重洲セントラルタワー35F

（以下、月心グループ公益社）



年に一度きりの
視察企画！

地域密着葬儀社の現場 ＆会館視察を1日で見学できる

過去最高売上を更新 した葬儀社視察６つの見どころ

月心グループ公益社ってどんな葬儀社？

愛媛県伊予市に本社を構え、松前町・松山市にも展開する、地域密着の葬儀社。

会館数14拠点 年間施行件数約1,500件 売上約20億円 葬儀含む6事業展開

今回の視察で学べるポイント

年間１回の責任者合宿＋毎月のKPI管理だけで各店の業
績を上げる、月心会館の経営計画の使い方をお伝えします。
数値を見ながら自走する責任者の育成ポイントとは。

盛り
だくさん

1拠点で年間約250件葬儀を執り行う月心会館新川と月神会
館空港通り。月心会館の特徴が、1会館あたり最低150件近くを
行う圧倒的稼働率。その成長の秘密をインタビュー。

紹介サイトからの案件無しでも1会館で年間150件受注。
互助会ブランドとの共存を目指した家族葬ブランドの展開戦
略に迫る。その家族葬ブランドの最新式場を現地視察。

近年、よく課題に出る「既存会館のリノベーション」。2021年にフル
リニューアルし、今まで年間80件程度だった月心会館港南が、年
間150件まで伸びたリニューアルのポイントを探ります。

増えてきた葬儀社の他事業展開。月心グループ公益社では
葬儀含む6事業を展開しており、各事業に責任者が存在。
今回は各責任者にインタビューを通じて経験談を語っていた
だきます。

1施行1担当制を基本にしている月心グループ。一方でディレクター
の公休も8日取れるようにメンバーをアサイン。1施行1担当制なが
ら生産性を高められる、シフトコントロールのルールとは。

①役員講演
出店わずか2店舗で15億から20億へ
店長制で業績を伸ばす
経営計画の立て方と活用手法

②店長インタビュー
1拠点の年間施行件数250件！
月心会館新川の成長の秘密

③会館視察
自社受注のみで年間150件受注する
家族葬ブランド「家族想ホールリアン」
最新式場「家族想ホールリアン来住」視察

④会館視察
2002年にオープンした会館をリニューアル
人口3.7万人の町で施行件数80件から
150件まで伸びたリニューアルのポイント

⑤現場インタビュー
別業種「フォト婚」「バス事業」
「ヘアカラー事業」の責任者インタビュー

⑥現場視察
1施行1担当制ながら月間担当数10件
それでも公休８日取れる
公益社の現場の回し方

10:00
松山空港
集合

10:30
月心会館
港南
視察

11:30
リアン
来住
視察

12:00
昼食

13:30
月心アルタ
（アフター）

視察

14:30
十季観光

視察

15:10
責任者
インタビュー

16:00
専務講演＆
まとめ講座
講演

17:00
懇親会

※希望の方のみ

たった１日で多くの事例を持ち帰ることが
できる繁盛葬儀社視察ツアーです。
ぜひこの機会にお試しください。

昨年の
様子

現場解説や式場設備の使用など、現地でしか
知れないことが知れてとても盛り上がりました！


