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【来場】機器交換リフォーム専門店セミナー

講座 セミナー内容

第1講座

～

14：30

15：00

プロパンガス会社がいまリフォーム事業に取り組むべき理由と最新の成功事例

ポイント ガス業界を取り巻く環境と“LPガスに代わる新たな収益
事業の立ち上げ”を可能にする将来性のある戦略・
ビジネスモデル及び成功事例をお伝えいたします。

株式会社船井総合研究所
Reformビジネスグループ チーフコンサルタント

お申込みはこちらのQRコードからお願いいたします。

右記のQR コードを読み取っていただき Webページのお申込み
フォームよりお申込みくださいませ。Webページにはもっと詳しい
内容を記載しておりますので、ぜひご覧ください。

船井総研 112662 検索

榊原 稔記

第2講座
15：00

～
15：40

過去最高益を達成！器具交換を強化するだけでリフォーム年商を0から1.4億円を突破した実際の取り組みを大公開！

株式会社カナメ 代表取締役 矢端 要一 氏

第3講座

～

15：40

17：00

プロパンガス会社がリフォーム事業を成功させるための実践ノウハウを大公開！

17：30
～

本日のまとめ

株式会社船井総合研究所
Reformビジネスグループ マネージャー 齋藤 勇人

まとめ講座

17：00

林 秀紀株式会社船井総合研究所
Reformビジネスグループ 1DayReformチーム

群馬県前橋市に本社を置くLPガス販売店。代表に就任して約1年後に東日本大震災を経験。その際に東北の
ガス販売店の応援に訪れ、事業存続が困難な状況でありながら、地域のために存続を即決した姿勢を見て「地
域のガス供給業者としての使命感」をあたらめて感じ、地域に必要とされる会社を目指してきた。ガス会社としてに
とどまらず、地域の生活を支える会社として、住宅設備の取り付け、修理にも事業領域を広げ、2020年にリ
フォーム専門店を出店。わずか3年で年商1.4億円2店舗を構えるまでに成長。

ガス顧客の減少に悩む地方のLPガス小売店が、たったの3
年でリフォーム年商を1.4億円を突破するほどまでに成長さ
せた実際の取り組みをお話しいただきます。

ポイント

ゲスト企業が取り組んだビジネスモデルの成功要因と、それを皆様
が実践する場合の具体的な手法を一つひとつご紹介いたします。

ポイント

今後勝ち残る会社になるために、地方のプロパンガス会社が“いま取り組まなければい
けないこと”を、全国の成功事例をもとにお伝えいたします。

ポイント

【ＴＥＬ】0120-964-000（平日9:30～17:30）
※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。 また、お問い合わせの際は「お問い合わせNo.とセミナータイトル」をお伝えください。
※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください。
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