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ガスショップ顧客管理革新セミナー

講座 セミナー内容

第1講座

～

14：30

15：20

ガス外売上を増やすための最新ビジネスモデル＆成功事例解説

ポイント ガス外収益を劇的に増やすことに成功した全国の
LPガス販売店との取り組みの中から、
特筆すべき最新事例を厳選してご紹介します。

株式会社船井総合研究所
Reformビジネスグループ マネージャー

お申込みはこちらのQRコードからお願いいたします。

右記のQR コードを読み取っていただき Webページのお申込み
フォームよりお申込みくださいませ。Webページにはもっと詳しい
内容を記載しておりますので、ぜひご覧ください。

船井総研 112273 検索

齋藤 勇人

第2講座
15：20

～
16：00

15,000件の顧客から年間9億円のガス外収益を上げるCRMの取り組み

株式会社桶庄 営業本部長 福田 好伸 氏

第3講座

～

16：00

17：00

中堅・中小LPガス会社のためのCRM＆マーケティング実践手法解説

17：30
～

持続的な成長を実現するための２つの提言

株式会社船井総合研究所
Reformビジネスグループ マネージャー 齋藤 勇人

まとめ講座

17：00

谷 清株式会社船井総合研究所
Reformビジネスグループ 1DayReformチーム

愛知県名古屋市を中心に、東邦ガスの代理店事業や建築リフォーム事業を展開する
株式会社桶庄の営業本部長。22年前に同社に入社後、入社2年で店長、
さらに3年後事業部長を歴任し、現職に至る。
同社のCRM戦略の立案と現場におけるオペレーションの徹底に取り組んだ結果、
既存顧客からの売上高は、新規客からの売上高の約1．4倍となっている。

CRM（顧客管理）の仕組みを構築して全社に浸透
させることによって、既存顧客からの売上アップに成功
した取り組み内容と成功のポイントを解説していただきます。

ポイント

株式会社桶庄をはじめとした全国の成功事例企業の取り組みをも
とに、多くの会社が再現可能な実践方法を「マーケティング」と
「CRM（顧客管理）の仕組みづくり」の観点からお伝えします。

ポイント

中堅・中小LPガス販売店が今後も持続的な業績向上を実現するためのビジネスモデル
とCRM戦略について、これから着手すべき具体的なアクションを整理します。

ポイント

【ＴＥＬ】0120-964-000（平日9:30～17:30）
※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。 また、お問い合わせの際は「お問い合わせNo.とセミナータイトル」をお伝えください。
※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください。

開 催 要 項

5 13日 5 16日 5 21日
月 木 火


