


屋根専門ショールーム＆屋根専門チラシ・HPを連動させることで
お客様にとっての安心・信頼・説得力につながる。

元請け屋根工事業に参入して初年度1.8億円、2年目2.5億円まで売上を伸ばす
ことができました。急成長できた要因は、“集客数”にあります。年間300件以
上集客するために認知獲得や来店営業、チラシやHPで屋根工事の集客を継続
的に行うことができているからです。

『屋根専門チラシ』で毎月チラ
シから15件以上の反響を獲得す
ることができている。

地域で唯一の屋根専門
ショールームを構えている。
集客・営業の要です。

『屋根専門ホームページ』で
毎月10件の反響を獲得するこ
とができている。

株式会社金子ルーフ工業は創業以降、岩手県を中心に屋根リフォーム工事業を
営んでいる。当時、工事の中心となっていたのは東北大震災後の復興工事でし
た。しかし、年々復興工事も減少し、先行き不透明な業界に不安を感じたこと
で、BtoC事業へ参入することを決意。

東北大震災の復興工事を中心に屋根工事を手掛けていたが、
年々受注高が減っていることへ危機感を感じていた。

地域では塗装専門店やリフォーム専門店は多く見られました。しかし、
“屋根リフォーム専門店”を立ち上げている会社を見たことがありませんでした。
元請け参入する際に行ったことは、
➀自社集客のためのチラシ配布
②自社ホームページの作成
③屋根専門ショールームの立ち上げです。
ショールームの近くにリフォーム専門店はありますが、別業種である為、
屋根の問い合わせは弊社に集中しています。それが“専門店”の強さです。

“屋根リフォーム専門店”を立ち上げることで地域で唯一無二の会社へ
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ステップ3

チラシやホームページなど、まずは屋根工事専門の販促を立ち上げ、
『地域の屋根屋さん』として他のリフォーム店や塗装店との差別化を図る。

地域のお客様から屋根専門店として安心・信頼を持っていただき、認知を
広げるために専門店舗を構える。

現場調査時に活用できる診断書や、お客様の不安を解消するための営業
ツールの活用により高契約率・高粗利率を実現する。



講座 内容

第1講座

瓦・板金業界を取り巻く2024年の最新時流

元請け屋根リフォームの新規参入・活性化においてマーケティング・
セールスの観点からどのようにビジネスモデルを深耕していくかを
時流予測とともに解説いたします。

株式会社船井総合研究所 リフォーム支援部 チーフコンサルタント 川口慶

第2講座

梅雨時期のお問い合わせを効率的に受注につなげるために

岩手県で業績を伸ばし続けている株式会社金子ルーフ工業が
取り組む戦略についてお話しいただきます。

株式会社金子ルーフ工業 代表取締役 金子正勝 氏

第3講座

事例解説および時流提言

株式会社金子ルーフ工業の取り組みにおけるポイントと、今後の瓦・
板金会社が取り組むべき施策について解説いたします。

株式会社船井総合研究所 リフォーム支援部 チーフコンサルタント 上仁友輝

【日時】2024年5月24日（金） 10:00～12:30（受付9:30~）

【申込締切日】2024年5月20日(月)
【会場】船井総研グループ 東京本社 サステナグローススクエア TOKYO(八重洲)

〒104-0028 東京都中央区八重洲二丁目2番1号 東京ミッドタウン八重洲 八重洲セントラルタワー35階
[JR「東京」駅 地下直結(八重洲地下街経由)、東京メトロ丸の内線「東京」駅 地下直結(八重洲地下街経由)]
※【2024年4月1日】より八重洲に移転いたしました、ご来場の際はご注意ください。

諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場はマイページにてご確認ください。
また最少催行人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。
尚、中止の際、交通費の払い戻し手数料等のお支払いはいたしかねますので、ご了承ください。


