


愛知県名古屋市 株式会社結建装

代表取締役 有水 諒氏

『競合増加により多くの塗装会社が
集客に悩まされているが…』

戸建て事業
のみで 昨年対比
＋100件

競合多の名古屋市でも勝ち抜く集客戦略

成功事例POINT

POINT

塗装マーケットが不振の中、

昨年対比で＋１００件集客増の事例

POINT

POINT

ココがノウハウ！

特別
ゲスト

ChatGPT活用で時短SEO対策
集客をするためにはWEB上での表示順位が重要です。しかし、他の業
務もあるため、SEO対策に多くの工数を割くことができませんでした。
ChatGPTを活用することで以前と比べ1/3の時間に短縮することが
でき、効率よくSEO対策することができるようになりました。

生成AIによる競合との差別化
今では自社HPを持っている塗装会社がほとんどです。そんな中で
お客様には知りたい情報ページへいかに早く誘導するかが重要です。
そのため、株式会社結建装では生成AIの活用により顧客ニーズを
解決し、問い合わせ増加に繋げています。

DXによる数字管理
費用対効果を数字管理し、どの媒体
が適切なのか見極め、投資判断する
ことが重要です。そのためkintone
というツールを活用し、あらゆる
数字をデータ化し分析することで
効率よく集客することができます。



株式会社結建装のご紹介

金子ルーフ工業株式会社

年間集客数530件！昨年対比＋100件の増加
成功ポイントをご紹介

特別ゲスト

講座のご紹介

株式会社結建装
株式会社結建装
代表取締役 有水 諒 氏
親子三代に渡り職人家系で2017年に愛知県
で有水塗装店を開業。2021年から元請け塗
装事業へ参入し、3年で3.8億円まで急成長
し、持続的に売上を伸ばしている。



ChatGPT活用によるSEO対策

SEO対策といってもひとえに、ブログ執筆
や施工事例の更新と様々です。

効率よくSEO対策を行い、上位表示を
勝ち取るプロセスをご紹介いたします。

特別ゲスト

講座のご紹介
高生産性を実現

ブログ執筆時間が1/3に削減されかつ、
検索順位が26位から1位へ

株式会社結建装の講座では、検索順
位を上げるためにChatGPTをどの
ように活用しているのか、対策の流
れを学んでいただけます。
HPの更新に時間をかけることが
できない会社でも実現できる方法を
講座ではご紹介いたします。



問い合わせ数を増加させる生成AI

競合が多い中でも問い合わせを増加させる
業界第一線の仕掛けを公開！顧客のニーズや
要望に即時対応することで離脱を防ぎ、反響
数を増やす最新ツールをご紹介します。

問い合わせ数が少ないWEBサイトの共通点として、
「一方的に自社が訴求したい内容ばかりで顧客のニー
ズに対応できていない」「顧客の不安や疑問を解消す
ることができていない」ことが挙げられます。

特別ゲスト

講座のご紹介
競合との差別化

お客様のハードルや疑問を解消し、問
い合わせの一押しを生成AIが担うこと
で反響遷移率を高めることができます。
株式会社結建装のゲスト講座では、
生成AIを導入したことによる集客数の
変化をご紹介いたします。

生成AI導入後、毎月平均+4件の反響増加

▼生成AIによって集客数増加！



kintoneによる数字管理

Kintoneを活用した徹底的な数字管理を大
公開！Google口コミ管理や販促費用対効果
管理・売上管理等重要数字を見える化する

ことによる成果をご紹介します。

特別ゲスト

講座のご紹介
数字の見える化

株式会社結建装ではkintoneを活用
し、重要数字を常に見える化し管
理しています。
口コミ増減管理で競合他社との比
較や、媒体別費用対効果を見える
化することで、今どの媒体に投資
するべきなのか瞬時に判断し、効
率よく集客することができます。
株式会社結建装のゲスト講座では、
kintoneを活用した数字管理をご
紹介いたします。

数字の見える化により、
Google口コミ数エリア1位、年間集客数530件



これまで1時間ほどの工数が発生していたホーム
ページの更新が、ChatGPT活用により約20分に
短縮された。多くの検索キーワードで上位表示を
獲得することができているので、
反響数増加に繋がっている。
また、生産性が向上したことにより
お客様対応や営業フォローに時間を
割くことが可能になった。

塗装事業×最新ツールで

成功企業が全国各地で続出中！

ChatGPT活用により
生産性向上・検索順位向上

リアルタイム経営で365日
24時間データを可視化！

代表取締役
佐々木 康之氏

kintone導入による数字の見える化により、リアルタ
イムで経営数字を把握することが可能になった。
売上や粗利、入金、集客数等々。また、数字の3か年
の推移データや事業部ごとの比較も
可能。経営者が見たいデータを365日
24時間見たい時・見たい軸でリアル
タイムで見ることができます。

塗装ビジネス研究会の成功事例

代表取締役
綾大和氏

生成AI導入によりWEB集客
＋12件の反響増加

WEBサイトを閲覧する消費者動向の変化である、
「自分が知りたい情報に早くたどり着きたい」とい
う顧客ニーズに対応するために
生成AIを導入し、導入前と比較
してWEB反響数が12件増加した。
生成AIの導入は塗装業界でも
進んでいるため、時流適応し、
反響数増加に繋げている。

代表取締役
千葉猛氏



【QRコードからのお申込み】
右記QRコードからお申込みください。

【PCからのお申込み】
下記セミナーページからお申込みください。
https://www.funaisoken.co.jp/seminar/111098

講座 講師・内容紹介

税抜 20,000円(税込22,000円)/1名様

船井総研セミナー事務局
E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp TEL:0120-964-000（平日9:30～17:30）
※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。また、お問い合わせの際は、
「お問い合わせNo.とセミナータイトル」をお伝えください。

お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索し
ご確認ください。

戸建て塗装事業で業績を飛躍させる最新の塗装ビジネスモデルとは？

年商4,600万円から3年で3.7億円達成！昨対比100件の集客数を増やした方法とは！

「競合が増えて業績が伸びない」「会社を成長させたいけど方法がわ
からない」「伸びている会社の噂は聞くけど実際どうなの」そんな、
塗装会社の悩みを全て解決する講座です。

ポイント

講師

競合過多でも集客数を伸ばす！

戸建て塗装事業を飛躍させるために塗装会社が今取り組むべきこと

守山 陸渡
株式会社船井総合研究所

リフォーム支援部 外装グループ
チーフコンサルタント

年商4,600万円から3年で反響型で8倍の急成長をとげた事例企業の
集客方法を徹底的に解説いただきます。ポイント

講師 有水 諒 氏

具体的ノウハウ大公開ポイント

講師 上仁 友輝 株式会社船井総合研究所
リフォーム支援部 外装グループ

チーフコンサルタント

業績を飛躍させるために、全国の塗装会社が今取り組むべきことをお伝
えいたします。ポイント

講師

1年間で集客数100件増加！集客数UPセミナー

2024年 5月23日(木) 14:30～17:30（受付開始14:00～）

一般価格

税抜 16,000円(税込17,600円)/1名様会員価格

2024年

5月19日(日)

東海 聡大
株式会社船井総合研究所

リフォーム支援部 外装グループ
リーダー

株式会社船井総合研究所 東京本社（八重洲）

諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございます
ので、会場はマイページにてご確認ください。また最少催行
人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。
尚、中止の場合、交通費の払い戻し手数料のお支払いはいた
しかねますので、ご了承ください。

会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長Onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へご入会中のお客様のお申込みに適用になります。

株式会社結建装 代表取締役

〒104-0028 東京都中央区八重洲二丁目2番1号 東京ミッドタウン八重洲 八重洲セントラルタワー35階
［JR「東京」駅 地下直結（八重洲地下街経由）、東京メトロ丸の内線「東京」駅 地下直結（八重洲地下街経由）］
※【2024年4月1日】より八重洲に移転し、開催いたします。ご来場の際はご注意ください。


