


下請け中心だった塗装会社から

元請けで儲かる塗装会社へ

目指したのは「失敗しない」住宅塗装の元請け化

下請けに依存せず、自社で集客して

利益が出る塗装会社へ進化！

株式会社外壁王のご紹介

石川県で創業25年。下請け中心だったところから

元請け化をするために金沢市に塗装専門ショールームを

2022年にオープン後、8,000万円だった売上が

2年で3.4億円へ成長。
株式会社外壁王

代表取締役 村井悠光氏

下請け工事で忙しい日々は不安がありました…

弊社はもともと、工務店や不動産会社の下請けで

塗装業を行なっていました。しかし、2020年の

コロナをきっかけに仕事量が不安定に…。

それに、下請け仕事ではいつまでも利益が取れないし、

私もいつまでも現場に出ないといけない。

そんな状況をなんとか変えたい！と思い、元請け

になるための方法を模索する日々が始まりました。



外壁王の

覚悟を決めていざ元請け化へ！参入から

1年目で売上１.３億円、２年目で２.４億円を達成！

思い切って元請け化をすると決めたのですが、実は

金沢では5~30億円規模の塗装会社が数多く存在して

おり、新規参入してどうやって強い競合に勝つのか？

という問題がありました。そこで私は差別化のために

地域のどの会社よりも目立つ塗装専門ショールームを

構えることにしました。

このショールームを構えて

イベントを行なったところ、

1か月で約50件もの案件を

作ることができました。これでなんとかいける！と

自信がついたので、全国の成功事例を取り入れながら、

チラシやWeb集客・営業ツールの整備などを行なって

いき、元請け参入２年目で２.４億円を達成しました。

最初は不安でしたが、今では思い切って参入して

よかったです。 次頁で具体的なノウハウを大公開！



競合がひしめく激戦区エリアで

参入から

➊直近の元請け住宅塗装受注成果
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元請けだけで受注売上2.4億円
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元請け化で
売上4倍に
急成長！
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完全元請けのみで

➋

株式会社外壁王が取り組んでいる住宅塗装モデルとは？

1 認知度を高める塗装専門ショールーム
研究会会員100社超のデータから集客・契約がとれる仕様に

集客が事業の要！チラシ×Web集客戦略

未経験でも新人でも売れる営業ツール

高粗利率が取れる高単価商品設計

2

3

4

月反響30件・平均単価120万円の塗装客を集客

1年目で契約率60％、売上7,200万円売れるためのツール

フッ素・無機塗料が粗利率40％で売れるオリジナル商品設計

地域で一番の認知度を
作る専門ショールーム

ショールームイベントで
1日30名集客！

反響コスト3万円で集客
SEOで1位を取るスマホ対応サイト
AI活用で最新のWeb集客を実現

これさえあれば誰でも売れる！
必殺の営業ツールを全て公開

「当たるチラシ」の法則が
ぎっしり詰まった定番ツール

平均単価120万円の高単価塗装を
バンバン受注できる商品設計！
限定オリジナル塗料で他社との差別化！



全国で成功事例続出！

売上 商圏３．６億円

H社（元下請け塗装会社）

埼玉県川口市

売上 商圏３．５億
円

Y社（元下請け塗装会社）

愛知県名古屋市

業界トップレベルの生産性で

激戦区埼玉で
年商3.6億円を達成！
平均月商は3,000万円。月間集客数は40件。
未経験者を採用しながらも成約率は60%超。
職人親方から「もうけ」が出る体制へ！

高収益塗装店経営

2年で売上10倍
営業利益５％アップ！
塗装専門店激戦区の名古屋市で下請けから
元請けへ参入。システム導入で数字を見える
化して高成長・高収益企業へと進化！

売上 商圏４．８億円

A社（元下請け塗装会社）

埼玉県草加市

２人から１５人の会社に急成長！

元請け参入で
5億円企業に！
元請け塗装事業参入3年で4.8億円の売上を
達成。現在は県内に３拠点を出店し、人員数も
2名から15名まで増加し、急成長しています！



ココだけでしか聞けない秘訣！

売上 商圏３億円

M社（元下請け塗装会社）

岡山県岡山市

売上 商圏２．３億円

F社（リフォーム会社）

群馬県前橋市

女性が活躍する活気ある職場

人材難でも売上3倍！
HP集客は月間30件！
社長が一人で営業していた状態から、女性社
員が活躍できる職場へ。地元で採用・定着して
安定した成長を遂げています。

内装リフォームから新規参入

異業種参入でも
初年度2.3億円！
水回り専門店を基軸に構築した営業体制を武
器に、外壁塗装専門店を立ち上げ。初年度で
売上2.3億円、年間集客数348件を達成！

売上 商圏２．３億円

R社（元下請け塗装会社）

大阪府和泉市

新人営業の早期育成で

1年で元請け戸建て
売上400％成長！
新人でも3ヵ月で売れる仕組みづくりをしてい
る。ポイントは売れる営業ツールと誰でもできる
営業フローの確立。



【QRコードからのお申込み】
右記QRコードからお申込みください。

【PCからのお申込み】
下記セミナーページからお申込みください。
https://www.funaisoken.co.jp/seminar/109196

講座 講師・内容紹介

税抜 10,000円(税込11,000円)/1名様

船井総研セミナー事務局
E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp TEL:0120-964-000（平日9:30～17:30）
※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。また、お問い合わせの際は、
「お問い合わせNo.とセミナータイトル」をお伝えください。

お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索し
ご確認ください。

【今取り組むべき‼】塗装業界元請けビジネスモデル大公開

元請け参入初年度で売上1.5億円を達成した秘訣とは

今、業績が伸びている塗装会社が取り組んでいる成功ノウハウを
お伝えいたします。

ポイント

講師

初年度1.5億円を達成した集客・営業ノウハウとは

まとめ講座

守山 陸渡
株式会社船井総合研究所

リフォーム支援部 外装グループ 塗装チーム

下請け塗装会社が0から元請け住宅塗装業界に参入！
参入1年目から年商1.5億円突破！

ポイント

講師 村井 悠光 氏

元請け初年度で1.5億円を達成された
株式会社外壁王の取り組みをお伝えします。

ポイント

講師 岩本 幸樹
株式会社船井総合研究所

リフォーム支援部 外装グループ 塗装チーム

今後、塗装会社が業績を伸ばし続けるポイントをまとめて
お伝えいたします。ポイント

講師

2024年最新事例！塗装業界元請け参入セミナー

2024年 2月27日(火) 13:00～16:30
一般価格

税抜 8,000円(税込8,800円)/1名様会員価格

2024年

2月23日(金)

松原 和紀
株式会社船井総合研究所

リフォーム支援部 外装グループ 塗装チーム
リーダー

TKP東京駅カンファレンスセンター [JR 「東京駅」八重洲中央口より徒歩1分]
諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございます
ので、会場はマイページにてご確認ください。また最少催行
人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。
尚、中止の場合、交通費の払い戻し手数料のお支払いはいた
しかねますので、ご了承ください。

会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長Onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へご入会中のお客様のお申込みに適用になります。

株式会社外壁王 代表取締役


