


☑ 2024年もまだまだチラシが当たる！ 経営理念・哲学を込めた “ラブレターチラシの作り方” を実践したチラシ戦略

☑ 販売台数が２.６倍・粗利が５倍まで成長した事業戦略とは

☑ 年間商談成約率６０.２％を達成！
手製アプローチブックを制作、商談スキルの均一化施策

☑ メンテナンス付帯率９１.８％！地域性を採用した商品

☑ 専門店の店作り！特製カタログラック・商談スペースの演出

☑ 早期乗換プランを活用した代替サイクルの早期化施策

☑ 拠点販売成長率１１７.５％！弱冠28歳の店長育成術

1968年、長野県生まれ。東京工科大学工学部卒業後、株式会社メイテックに入社するも、父親の会社が
倒産したことで、若くして借金を抱え長野に帰省する。的屋業、ラーメン屋、塾講師のアルバイトを掛け持
ちし、借金を返済しながら日銭を稼ぐ日々を送る。結婚を機に製造業へ転職、現場業務、法人営業を経験
したのち、Web企画会社に入社する。人生を模索するなかで、今も尊敬する師匠との出会いを通して自
動車業界に参入、2006年7月株式会社ガイアスジャパンを設立する。

株式会社ガイアスジャパン （長野県上田市）

代表取締役 岡野 茂春 （オカノ シゲハル） 氏
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