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船井総研セミナー事務局
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船井総研セミナー事務局 E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp

オンライン開催

セミナー内容

● 開催時間 10:00～ 13:30 ( ログイン開始   9:30より)
● 開催時間 14:00～ 17:30 ( ログイン開始 13:30より)

● 開催時間 10:00～ 13:30 ( ログイン開始   9:30より)
● 開催時間 14:00～ 17:30 ( ログイン開始 13:30より)

2024年 4月29日（月）
2024年 5月12日（日）

小児矯正を取り巻く市場環境と、「今」小児アライナー矯正を始める理由

小児アライナー矯正を主体とした経営の成功事例大公開

第１
講座

山本 喜久株式会社船井総合研究所　歯科・動物病院支援部　リーダー

医院が増え患者が減る「衰退期」の歯科業界で、生き残るためには競合の少ない「小児矯正」に
強みを持つことが必要不可欠です。一方で小児矯正の収益性の高さが周知されてきている中で差
別化をするために小児アライナー矯正に力を入れていくことが重要になります。

本日のセミナーの内容を踏まえて、小児アライナー矯正で成功するために、歯科医院経営者に実
践していただきたいことをお伝えいたします。

・「なぜ」小児アライナー矯正を採用したのか。臨床・経営両観点から解説いたします。
・小児アライナー矯正を採用して医院はどう変わったか？売上への影響やスタッフ育成について大公開
・これから小児アライナー矯正を始める方に向けて導入のロードマップを解説いたします。

成約率60%！アライナー矯正の導入後の院内体制構築

まとめ講座

年齢ごとに必要なカウンセリングを行い、「今しかできない治療」の情報を伝えて、健康な歯でいら
れる選択肢を与える1人でも多くの患者を救うシステムを解説いたします。また、小児アライナー
矯正で安定した成約を出すための ◉価格設定 ◉カウンセリング方法 ◉集患方法 ◉小児アライ
ナー矯正の成約率・利益率の解説。
また、小児アライナー矯正導入までのロードマップも大公開いたします。

第2
講座

島田 昌也 氏医療法人社団島田歯列育形成会　理事長

第3
講座

永田 和也株式会社船井総合研究所　歯科・動物病院支援部

第4
講座

出口 清株式会社船井総合研究所　歯科・動物病院支援部　マネージャー

セミナー情報を当社ホームページからもご覧いただけます！

お申込み方法 本セミナーはWebからお申込みいただけます!

https://www.funaisoken.co.jp/seminar/107929

右記のQRコードをスマートフォン等で読み取りいただき、セミナーページよりお申込みください。

●お支払いが、クレジットの場合はお申込み手続き完了後の案内（メール）をもって、セミナー受付とさせていただきます。銀行振込の場合はご入金確認後、お送りする案内（メール）をもって、セミナー受付とさせていただきます。  ●銀行振込の方は、
税込金額でのお振込をお願いいたします。お振込みいただいたにも関わらずメールがお手元に届かない場合や、セミナー開催４日前までにお振込できない場合は、事前にご連絡ください。尚、ご入金が確認できない場合は、お申込みを取消させていただく
場合がございます。  ●会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へご入会中のお客様のお申込みに適用となります。  ●ご参加を取り消される場合は、開催3日前まではマイページよりキャ
ンセルをお願いいたします。それ以降は下記船井総研セミナー事務局宛にメールにてご連絡ください。尚、ご参加料金の50％を、当日の欠席は100％をキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。

アライナー矯正における次のトレンドは

小児小児アライナーアライナー矯正矯正
100超え超え

件件年間症例数年間症例数
「見えない矯正」にニーズがシフト
こどもに寄り添った商品設計で

従来の小児矯正との差別化によって、アライナー矯正の
価格競争からの脱却が可能

価格を下げずに

院長のチェアタイム・工数
スタッフへの権限移譲で多くの患者さんを診れる体制をつくる

「見えない矯正」という患者さんに合わせた商品設計で市場のニーズを掴む

医療法人社団島田歯列育形成会
島田 昌也 氏理事長

ゲスト
講師

チェア4台・平均成約単価88万円（税込）でチェア4台・平均成約単価88万円（税込）で

● 講座内容はすべて同じです。ご都合のよい日時をおひとつお選びください。
● お申込み期日はいずれも開催日の4日前になります。

※本講座はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。 ※セミナーご参加方法の詳細は「船井総研 Web 参加」で検索。

一般価格 税込 ／１名様（税抜 30,000円）33,000円 会員価格 税込 ／１名様（税抜 24,000円）26,400円

大好評につき、オンライン開催決定！大好評につき、オンライン開催決定！

なんと、医療法人社団島田歯列育
形成会がカウンセリングの際に使
用しているツールをプレゼント！！

参加者特典あり！



小児アライナー矯正を導入して、診られる患者さんが 2倍に増えました。
そして何よりスタッフに権限移譲できる領域が増えたことで、皆さんが
生き生きと働くようになりました。

ー
船
井
総
合
研
究
所　
松
井
ー

　
医
療
法
人
社
団
島
田
歯
列
育
形

会
で
は
、
ほ
ぼ
小
児
の
み
を
診
て

い
ら
っ
し
ゃ
り
、
そ
の
中
で
ア
ラ
イ

ナ
ー
矯
正
に
注
力
さ
れ
る
と
お
伺

い
し
て
お
り
ま
す
。

　
推
進
す
る
に
至
っ
た
き
っ
か
け

や
、
推
進
し
て
変
わ
っ
た
こ
と
な

ど
あ
れ
ば
お
教
え
く
だ
さ
い
。

ー
島
田
氏
ー

　
も
と
も
と
当
院
は
床
矯
正
装
置

を
中
心
に
小
児
矯
正
を
行
っ
て
お

り
ま
し
た
。
船
井
総
合
研
究
所
の

歯
科
医
師
２
名
と
歯
科
衛
生
士
４
名
で
５
０
０
名
の
矯
正
患
者
と
月
間

平
均
５
２
０
枚
の
レ
セ
プ
ト
を
抱
え
て
い
ま
す
。
最
大
で
10
件
以
上
成

約
す
る
月
も
あ
り
ま
す
が
、
治
療
の
ク
オ
リ
テ
ィ
は
上
が
っ
て
ま
す
。

歯
科
衛
生
士
主
導
型
矯
正
で

抱
え
ら
れ
る
患
者
さ
ん
を
増
や
せ
る

医
療
法
人
社
団
島
田
歯
列
育
形
成
会

島
田 

昌
也
氏

理
事
長

歯
科
経
営
研
究
会
で
、
今
ま
で
大

人
し
か
対
象
で
な
か
っ
た
ア
ラ
イ

ナ
ー
矯
正
が
、
小
児
に
提
供
で
き

る
と
い
う
こ
と
を
知
り
、
す
ぐ
に

導
入
い
た
し
ま
し
た
。

　
導
入
し
た
こ
と
で
、
抱
え
ら
れ

る
小
児
患
者
の
数
を
増
や
す
こ
と

が
で
き
ま
し
た
。

　
ス
タ
ッ
フ
に
任
せ
ら
れ
る
領
域

が
増
え
た
こ
と
、
通
院
回
数
を
減

ら
せ
た
こ
と
が
要
因
で
す
。

　
当
院
は
元
々
小
児
矯
正
の
患
者

さ
ん
が
多
く
、
矯
正
の
ア
ポ
イ
ン
ト

で
ほ
ぼ
埋
ま
っ
て
お
り
矯
正
の
成

ー
島
田
氏
ー

　
今
ま
で
私
が
し
て
い
た
こ
と
を

ス
タ
ッ
フ
に
任
せ
る
際
に
意
識
し

た
こ
と
は
、「
ス
タ
ッ
フ
が
頑
張
っ

「
頑
張
っ
た
分
は
還
元
す
る
」

こ
と
で
ス
タ
ッ
フ
に
権
限
移
譲

が
で
き
た
。
そ
し
て
、
彼
女
た

ち
も
や
り
が
い
を
も
っ
て
働
く

よ
う
に
な
り
ま
し
た
。

約
数
を
伸
ば
せ
な
い
状
態
で
し
た
。

　
ア
ラ
イ
ナ
ー
矯
正
の
導
入
に

よ
っ
て
、
通
院
間
隔
が
２
倍
に
伸

び
定
期
来
院
の
キ
ャ
パ
シ
テ
ィ
が

大
幅
に
増
え
ま
し
た
。

　
さ
ら
に
、
今
ま
で
は
床
矯
正
で

治
り
が
悪
か
っ
た
方
に
対
し
て
、

フ
ィ
ニ
ッ
シ
ュ
に
ブ
ラ
ケ
ッ
ト
を
使

用
し
て
い
た
の
で
す
が
、
そ
の
必

要
が
な
く
な
っ
た
の
も
大
き
か
っ

た
で
す
。
キ
ャ
パ
シ
テ
ィ
が
増
え
た

上
、
治
療
の
ク
オ
リ
テ
ィ
も
上
が

り
ま
し
た
。

　
今
で
は
衛
生
士
４
名
と
私
の
計

５
名
で
、５
０
０
名
の
患
者
さ
ん
を

抱
え
て
い
ま
す
。来
年
か
ら
更
に
衛

生
士
を
増
や
し
、よ
り
キ
ャ
パ
シ

テ
ィ
を
増
や
し
て
い
く
予
定
で
す
。

て
く
れ
た
分
は
還
元
す
る
」
と
い

う
こ
と
で
す
。

　
当
院
で
は
矯
正
の
成
約
数
が
目

標
に
達
す
る
と
、
受
付
も
含
め
た

ス
タ
ッ
フ
全
員
に
イ
ン
セ
ン
テ
ィ
ブ

が
出
る
仕
組
み
を
入
れ
て
お
り
ま

す
。
ス
タ
ッ
フ
が
一
丸
と
な
り
連
携

し
て
目
標
達
成
を
頑
張
っ
て
く
れ

ま
す
ね
。

そ
う
な
る
と
、
お
の
ず
と
メ
ン
テ
ナ

ン
ス
患
者
へ
の
カ
ウ
ン
セ
リ
ン
グ
や

最
適
な
ア
ポ
イ
ン
ト
取
得
を
行
っ
て

く
れ
る
よ
う
に
な
り
ま
す
。

　
さ
ら
に
権
限
移
譲
を
進
め
て
い

く
中
で
、
ス
タ
ッ
フ
た
ち
が
や
り
が

い
を
も
っ
て
働
く
よ
う
に
な
り
ま
し

た
。「
こ
の
こ
ど
も
が
か
っ
こ
よ
く
、

か
わ
い
く
な
っ
て
い
る
の
は
自
分
の

力
」
と
い
う
誇
り
を
も
つ
よ
う
に

な
っ
た
の
で
す
。

　
当
院
で
は
ア
ラ
イ
ナ
ー
矯
正
導

入
前
か
ら
担
当
衛
生
士
制
で
し
た

の
で
、
そ
の
感
覚
は
あ
り
ま
し
た

が
、
移
譲
で
き
る
部
分
が
増
え
た

こ
と
で
よ
り
そ
の
感
覚
が
強
ま
り

ま
し
た
。

　
ま
た
「
誇
り
を
持
っ
て
働
け
、

頑
張
っ
た
分
だ
け
還
元
さ
れ
る
職

場
づ
く
り
」
に
よ
っ
て
格
段
に
採

用
が
し
や
す
く
な
り
ま
し
た
。
こ

ど
も
好
き
な
モ
チ
ベ
ー
シ
ョ
ン
の
高

い
方
か
ら
の
応
募
が
多
く
あ
る
の

で
、
ポ
テ
ン
シ
ャ
ル
の
高
い
ス
タ
ッ

フ
を
採
用
で
き
ま
す
。



す
べ
て
は
こ
ど
も
の

将
来
を
守
る
た
め
に

ー
島
田
氏
ー

　「
必
要
な
方
に
、
必
要
な
治
療
を

届
け
た
い
」「
し
か
し
、
自
分
一
人

で
は
情
報
を
伝
え
き
れ
な
い
、
治

療
の
キ
ャ
パ
シ
テ
ィ
に
限
界
が
あ

る
」
こ
れ
こ
そ
が
、
多
く
の
歯
科

経
営
者
が
直
面
し
て
い
る
悩
み
の

本
質
だ
と
思
っ
て
お
り
ま
す
。

　
特
に
小
児
矯
正
は
時
期
が
限
ら

れ
て
い
ま
す
か
ら
、
患
者
ニ
ー
ズ

を
掴
み
、
矯
正
を
始
め
て
も
ら
う

確
率
を
い
か
に
上
げ
て
い
く
か
が
大

ー
島
田
氏
ー

　
そ
こ
ま
で
小
児
の
ア
ラ
イ
ナ
ー

矯
正
を
打
ち
出
し
て
い
る
医
院
は

多
く
あ
り
ま
せ
ん
が
、
提
供
で
き

る
の
で
あ
れ
ば
、
ア
ピ
ー
ル
を
し

た
方
が
良
い
と
思
い
ま
す
。

　
大
人
の
矯
正
で
は
、
ア
ラ
イ
ナ
ー

矯
正
の
ニ
ー
ズ
が
広
ま
っ
て
い
ま

す
。
こ
ど
も
に
関
し
て
も
同
様
で
、

で
き
る
限
り
目
立
た
な
い
、
管
理

の
手
間
が
少
な
い
方
が
患
者
ニ
ー

ズ
が
高
い
で
す
。

　
当
院
で
は
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
に
も

力
を
入
れ
て
お
り
、
矯
正
主
訴
患

者
が
来
院
す
る
仕
組
み
作
り
を
し

て
お
り
ま
す
。

　
せ
っ
か
く
良
い
治
療
を
し
て
い
て

も
、
見
つ
け
て
も
ら
え
な
け
れ
ば

来
院
し
て
い
た
だ
け
な
い
の
で
す
。

　
専
門
サ
イ
ト
の
作
成
を
し
た
こ

と
で
小
児
矯
正
の
相
談
数
が
増
え

ま
し
た
。
そ
し
て
た
だ
作
成
し
て

終
わ
り
で
は
な
く
、
よ
り
多
く
の

見
込
み
患
者
に
診
て
も
ら
う
た
め

の
施
策
が
必
要
に
な
っ
て
き
ま
す
。

　
費
用
対
効
果
が
高
い
と
い
う
こ

と
で
、
ま
ず
は
W
e
b
広
告
、
特

に
リ
ス
テ
ィ
ン
グ
広
告
を
行
い
ま
し

た
。
簡
単
に
言
う
と
「
通
え
る
範

囲
で
こ
ど
も
の
矯
正
が
で
き
る
歯

間
違
い
な
く
今
の
患
者
さ
ん
の

ニ
ー
ズ
は
「
見
え
な
い
矯
正
」

で
す
。
こ
ど
も
・
保
護
者
の
方

に
寄
り
添
っ
た
商
品
設
計
で
問

い
合
わ
せ
が
増
え
ま
し
た
。

き
な
課
題
で
す
。

　
し
か
し
一
人
の
力
で
は
、
治
療
の

必
要
性
を
し
っ
か
り
と
伝
え
ら
れ

る
回
数
も
、
抱
え
ら
れ
る
患
者
さ

ん
の
数
に
も
限
り
が
あ
り
ま
す
。

　
そ
ん
な
時
は
仕
組
み
を
整
え
て

ス
タ
ッ
フ
の
力
を
借
り
る
べ
き
で

す
。
特
に
ア
ラ
イ
ナ
ー
矯
正
だ
と

権
限
移
譲
が
非
常
に
や
り
や
す
い

で
す
。

　
ス
タ
ッ
フ
が
活
躍
で
き
る
仕
組

み
と
そ
れ
を
還
元
す
る
仕
組
み
の

両
輪
で
、
多
く
の
こ
ど
も
を
救
え

る
医
院
に
し
て
い
き
た
い
と
考
え
て

い
ま
す
。

科
医
院
を
探
し
て
い
る
人
」
に
見

て
も
ら
え
る
広
告
で
す
。

　
患
者
ニ
ー
ズ
に
合
致
し
て
い
て
、

更
に
競
合
が
少
な
い
小
児
ア
ラ
イ

ナ
ー
矯
正
と
の
相
性
は
良
く
、
見

て
も
ら
え
れ
ば
相
談
に
来
て
も
ら

え
る
可
能
性
が
高
い
で
す
。
集
患

に
関
し
て
は
、
自
分
だ
け
で
行
っ

て
い
く
の
に
は
限
界
が
あ
っ
た
の
で

船
井
総
合
研
究
所
の
力
を
借
り
ま

し
た
。

チェア4台・小児アライナー矯正主体で

従来の小児矯正との差別化によって、高単価で成約

コンセプトを整理しWebマーケティングの徹底で問い合わせ増

スタッフへの権限移譲で多くの患者さんを診られる体制をつくる

年間自費売上
小児専門医院で年間売上

高単価でも成約

院長のチェアタイム・工数削減

「見えない矯正」にニーズがシフト
 こどもに寄り添った商品設計で問い合わせ増

島田小児歯科・矯正歯科の

7,000万円
1.4億円

1

2

3

3つ

立命館大学卒業。立命館大学大学院経営管理研究科修士課程修了。
新卒で株式会社船井総合研究所に入社。
学生時代は、５年間通信業界の集客イベント・販売代行業務に携わる。
入社後は歯科業界以外にも、自動車業界のコンサルティングを経験。
小児領域を中心に、カウンセリング体制の構築やスタッフへの落とし込
みをはじめ、総合的な支援を行っている。「クライアントがなりたい姿」の
実現のためにコンサルティングにあたっている。

永田和也株式会社船井総合研究所　歯科・動物病院支援部

詳しい解説
は

次のページ
を

ご覧くださ
い。

担当コンサルタントの紹介担当コンサルタントの紹介

の成功要因



従来の小児矯正との差別化によって、高単価で成約

コンセプトを整理しWeb マーケティングの徹底で問い合わせ増
スタッフへの権限移譲で多くの患者さんを診られる体制をつくる

実際に参加していただいたお客様の声

高単価でも成約

院長のチェアタイム・工数削減 「見えない矯正」にニーズがシフト
 こどもに寄り添った商品設計で問い合わせ増

2

13

島田小児歯科・矯正歯科での小児矯正治療の価格設定は2期
治療までを含んだ料金として88万円と設定しております。
筋機能矯正装置、床矯正装置、アライナー矯正装置の3つの矯
正装置を複合的に使用しています。
高単価でも相談数・成約数共に多い要因は徹底した差別化が
できているからです。

専門サイトを作成するのに小児歯科や小児矯正の情報を的確に届けることが重要です。その
中で、相談数を最大化させるのに必要なのが「他院との差別化」です。たくさんの候補の中から
選ばれる必要があります。
小児アライナー矯正は「見えない取り外しのできる矯正が良い」という患者さんのニーズに合
致しており、更に提供している医院も多くないため、差別化が非常にしやすいです。
「患者さんに選んでもらえる」専門サイトを作った後は、「見てもらう」ため、アクセス数を最大
化する施策を行います。島田小児歯科・矯正歯科では、Web広告に力を入れ、アクセス数を最
大化しております。

島田小児歯科・矯正歯科では、チェア4台で約500名の矯正患者を
抱えています。通常の体制であれば、ここまで多くの矯正患者を診る
ことは難しく、成約数を伸ばすことができないという状況になります。
小児に対してアライナー矯正を提供するようになり、来院回数は従
来の1/2にまで減らすことできます。また島田小児歯科・矯正歯科で
は床矯正で治りが悪かった方に対して、フィニッシュにブラケットを
使用していたのですが、アライナー矯正に切り替えてからその手間が
なくなりました。
また調整の際の手間がかからないので、歯科医師のチェアタイムを
大幅に減らすことができます。
さらに3Dスキャンや治療後の説明をスタッフへ権限移譲すること
で、矯正担当の歯科医師の業務は、矯正前の診断とアライナーの設
計、来院時のチェックのみになります。
島田小児歯科・矯正歯科ではアライナー矯正での工数削減と、スタッ
フへの権限移譲で、矯正患者500名を抱えながら一般治療まで行う
ことができるのです。

成約数UPの方法を学べました。
成約数をUPするために、相談数を増やすこと、検査移行率を高めること、成約率を高めることのすべてが
重要だと学べました。

DR以外が行うカウンセリングで、成約する点がいいと思いました。
DHの方に大部分の権限を移譲している点がいいと思いました。パンフレットも見やすくてよかったです。

Blue Oceanであることが分かりました。

臨床面についても学べたのでよかったです。

小児アライナーはBlue Oceanであることが分かりました。
今後やっていきたいです。

臨床の話も含め、具体的なお話を伺うことができて大変勉強に
なりました。
明日から自院に取り入れることができるヒントをたくさんいた
だいたので即実行したいと思います。 ことが高単価でも成約することのできる要因です。

専門サイト▶

◀Instagram・Facebook広告

「小児アライナー矯正」という
競合が少なく患者さんにとって
もニーズが高い治療

症例紹介や実績による
「質の訴求」を高クオリティの
専門サイトで徹底的に伝えている



〒113-8612 東京都文京区本駒込1-7-10 
TEL03-5395-7630　FAX03-5395-7633　https://www.ishiyaku.co.jp/



〒113-8612 東京都文京区本駒込1-7-10 TEL03-5395-7630
★必要事項をご記入のうえ，FAX03-5395-7633にご送信ください．★弊社ホームページhttps://www.ishiyaku.co.jp/からもご注文いただけます．

医歯薬出版　ご注文承り書

事例から実践を学ぶ 歯科医院の成長戦略バイブル （ 　　　）冊

●納入店ご指定希望 
  　　　　　　　     ●直送希望

● お名前

● TEL

● ご住所（〒　　　-　　　　）

注文コード 
446360

※納入店のご指定の場合
　手数料はかかりません．

ご指定納入店名

（   2つの方法から）お選びください．

※  ②の後払いの請求書は 
(株)ネットプロテクションズ
から別送となります．

① 代引　450 円

② 後払い 400 円※

　序文より〈一部抜粋〉

本書が目指すもの

　   世の中に経営に関する多くの情報が出回っているが， 
表面的な解説で終わっているため，すぐに実践できる成長のヒントを多く散りばめる

　   歯科医院の成長をロードマップ化し，実行すべき施策， 
そして具体的な事例を掲載し，明日からの医院の改善に役立てる

　   自院が今後どのような方向に進めばよいのか，次のステップは何なのか， 
そのために何をすればよいのか，がわかる

　   成長に合わせて，何度も読み返せる

第1編　これからの歯科医院経営の方向性とは
Chapter 01  2030年の歯科医院の方向性とは
Chapter 02  患者・従業員に支持されるクリニックの経営手法

第2編　歯科医院経営の実際　成功事例にみる成長戦略
Chapter 01  高生産性モデル　鶴岡歯科医院（神奈川県鎌倉市）

Chapter 02  小児・矯正　医療法人笹木歯科クリニック（福島県いわき市）

Chapter 03  予防歯科　医療法人CREA ただこし歯科クリニック（岐阜県可児郡）

Chapter 04  訪問歯科　医療法人世心会 鹿児島セントラル歯科（鹿児島県鹿児島市）

Chapter 05  大商圏モデル　医療法人真摯会 まつもと歯科（大阪府吹田市）

Chapter 06  人材育成・組織化　医療法人フェネスト 歯科タケダクリニック（埼玉県和光市）

Chapter 07  分院展開型　医療法人博道会 大串歯科医院（長崎県佐世保市）

第3編　グレートクリニックに向けて

Contents

  執筆者一覧

谷口　竜都
松谷　直樹
安井　大貴
長谷川　光太郎
砂川　大茂
若木　伸文
水野　陽介
辻　　建三



最短・最速・最ローコストで業績アップを実現！
歯科医院経営の“成功事例”をレポートするメールマガジン

株式会社船井総合研究所 歯科グループが、
日々のコンサルティング現場における成功事例や、業界情報を配信いたします。

普段、診療・経営をしていると「本当にこれでいいのか」「実際何をすべ

きなのか」など悩むことが多くあります。そんなことを定期的に配信してく

れ、とても参考にさせていただいております。

悩んでいることはどの先生も同じようなことなので、タイミングよく解決に

つながることが良くあります。とても有効だと思っています。

メールマガジン・ＬＩＮＥご愛読者の声

T歯科医院

R歯科医院

無料 メールマガジン＆公式LINE

メールマガジン＆公式ＬＩＮＥお申込みはこちらから

下記のQRコードより、お申込みください。

メ ールマガジン 公式LINE

THE DENTAL /船井総研歯科YouTube支援本部

★毎週 最新情報を発信★

YouTube限定の動画を続々配信しています。
ぜひお気軽にご覧く だ さ い 。

チ ャ ン ネ ル登録で、最新投稿を見逃さずに動画をチ ェ ッ ク で きます
。

YouTube



日時・会場

受講料

お申込み方法

一般価格 税抜 30,000円（税込33,000円）／一名様
会員価格 税抜 24,000円（税込26,400円）／一名様

●銀行振込の方は、開催4日前までにご入金をお願いいたします。尚、ご入金の際は税込金額でのお振込みをお願いいたします。

万が一、セミナー開催4日前までにお振込みできない場合は、事前にご連絡ください。

●会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へ ご入会中のお客様のお申込み

に適用となります。

株式会社船井総合研究所

ご入金確認後、マイページの案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

小児アライナー矯正導入で月相談件数40件超！成功事例セミナー お問い合わせNo. S112920

１.Webお申込み ２.お支払い ３.メールが届く ４.セミナー受講

船井総研セミナー事務局

E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp
お申込みに関してのよくあるご質問は、「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください。
TEL:0120-964-000（平日9:30～17:30）

※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。 また、お問い合わせの際は「お問い合わせNo.とセミナータイトル」をお伝えください。

お申込み時に
クレジットカード・銀行振込
のご選択が可能
※有料セミナーの場合のみ

マイページを確認の上、
セミナーにご参加ください

お申込み期限

各開催日の4日前まで
●銀行振込み：開催日6日前まで ●クレジットカード：開催日4日前まで

2024年5月12日（日）

14：00 17：30
開始 終了

オンライン開催

本講座はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。
セミナーご参加方法の詳細は「船井総研Web 参加」で検索。

（ログイン開始13：30より）

※講座内容はすべて同じです。ご都合のよい日時をおひとつお選びください。

※お支払い方法によって異なりますのでご注意ください ※祝日や連休により変動する場合もございます
※満席などで期限前にお申込みを締め切る場合もございます

受講料のお支払い確認後

お申込み手続き完了のお知らせを
メールで案内、マイページにも
ご案内が表示されます

下記QRコードを読み込み
もしくは

船井総研HPの右上検索窓に

107929  🔍 で検索

▼お申込みはこちら

2024年4月29日（月）
14：00 17：30
開始 終了

オンライン開催

本講座はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。
セミナーご参加方法の詳細は「船井総研Web 参加」で検索。

（ログイン開始9：30より）10：00 13：30
開始 終了

（ログイン開始13：30より）

10：00 13：30
開始 終了

（ログイン開始9：30より）
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