
資金繰りを楽にしたい企業の事業者  必見

当社ホームページからお申込みいただけます。 船井総研ホームページ［www.funaisoken.co.jp］右上検索窓に『お問い合わせNo.』を入力ください。 106174

主  

催

お問い合わせNo.S106174【意識をすれば資金繰りが楽になる】お金の借りかた改善セミナー

株式会社船井総合研究所  〒541-0041 大阪市中央区北浜4-4-10 船井総研大阪本社ビル

E-mail : seminar271@funaisoken.co.jp船井総研セミナー事務局
※お問い合わせの際は「セミナータイトル・お問い合わせNo.・お客様氏名」を明記の上、ご連絡ください。

お申込み方法
【QRコードからのお申込み】右記のQRコードを読み取ってお申込みください。

【PCからのお申込み】下記セミナーページからお申込みください。
※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研  FAQ」と検索しご確認ください。

https://www.funaisoken.co.jp/seminar/106174
【ＴＥＬ】 0120-964-000（平日9:30～17:30）
※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。また、お問い合わせの際は「お問い合わせNo.とセミナータイトル」をお伝えください。

毎月返済が大きくて
資金繰りが忙しい

銀行に言われた通りの
条件で借入をしている

会社に残る
キャッシュを増やしたい

会社を大きく
成長させたい

儲かっているのに
お金がたまらない

銀行借入を5年で借りるの
今すぐやめてください！

設備投資
でもないのに社長！

ー その借り方が貴社の資金繰りを苦しめている ー

このような方はぜひご一読ください！

借り方を意識をするだけで
資金繰りはすぐに良くなります!

【意識をすれば資金繰りが楽になる】お金の借りかた改善セミナー

株式会社船井総合研究所 東京本社 〒100-0005 東京都千代田区丸の内1丁目6番6号
日本生命丸の内ビル21階　JR東京駅丸の内北口より徒歩1分会 場 住 所

2023年11月24日金 13：00～16：00（受付開始 12：30～）
講座内容 &
スケジュール

受 講 料 一般価格 税抜30,000円（税込33,000円）／一名様 会員価格 税抜24,000円（税込26,400円）／一名様

申込締切日：11月20日（月）

※会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へ ご入会中のお客様のお申込みに適用となります。
※諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場はマイページにてご確認ください。また最少催行人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。
　尚、中止の際、交通費の払戻し手数料等のお支払いはいたしかねますので、ご了承ください。

講座 セミナー内容

第１講座

第2講座

第3講座

第4講座

特別
ゲスト
講座

政木 健治株式会社船井総合研究所 戦略財務グループ チーフコンサルタント

地域金融機関にて融資・審査部門の立場から中堅・中小企業向け融資を数多く経験。中小企業が直面す
る問題や課題を分析し、最適な解決策を提供することを心掛けている。また、クライアントとのコミュニケー
ションを重視し、ともに目標を達成するためのサポートを行っている。

借入の適正化による財務改善事例
借入の適正化をするとどのような効果があるのか？
事例をまじえながら借入の最適化の必要性をお伝えします。

森田 秀樹 氏株式会社イデアテクノロジー　代表取締役

東京都内にて再生可能エネルギー・情報通信設備・電気設備の設計～施行～保守までワンストップで手
がけている株式会社イデアテクノロジーの代表取締役。祖業である電気設備工事を軸としながらも時代の
流れや社会のニーズ変化を敵かうに捉えることで着実に企業を成長させている。

【対談】財務改善に向けて取り組んだこと
実際に借入の最適化に向けてどのような取り組みを行ったかを
お伝えします。

大田 哲弥株式会社船井総合研究所 戦略財務グループ チーフコンサルタント

地方銀行にて10年以上に亘り中小企業向けの融資営業に従事。「経営者の気持ちに寄り添う」ことを自
身の使命として活動し、営業部門において3期連続で優秀行員に選出される。営業のほか、業績悪化時の
支援や、審査部での融資案件審査の経験もあり、複眼的な財務支援が可能。

借入適正化のための3つのポイント
すぐに自社で取り組めるように借入の最適化のために
必要な３つのポイントをお伝えします。

石田 武裕株式会社船井総合研究所 戦略財務グループ マネージャー

石田 武裕株式会社船井総合研究所 戦略財務グループ マネージャー

新潟大学卒業後、政府系金融機関にて10年超、融資営業・審査一体の業務に従事後、2017年10月船井
総合研究所入社。財務コンサルティングに従事し、キャッシュフロー改善、調達枠拡大等、支援実績多数。
経営者の夢に寄り添いながらも、徹底した現場主義を貫き、企業経営者、従業員とともに汗をかいて支援
に取り組むことがモットー。

明日から取り組んで欲しいこと
第1～3講座をふまえて
明日から取り組んで欲しいことをお伝えします。



https://www.funaisoken.co.jp/seminar/106174

セミナーの
お申込みは
こちらから

お申込み方法
右記のQRコードを読み取りいただき、お申込みフォームよりお申込みください。

セミナー情報をWebページからもご覧いただけます！

「現預金が増えていかない」「資金繰りが忙しい」その理由は長期借入（毎月返済のある借入）にあります！

資金調達を長期借入中心でしているとお金がなくなる2つの理由
収入には波があるのに支出が一定のため
収入の少ない月はお金が足りなくなる

長期借入は借りれば借りるほど
毎月返済額が大きくなる

（余力を見越した借入を起こす必要がある） （支出が増えてお金が足りなくなるタイミングが増える）

セミナーにて事例企業の生の声を交えながら
資金繰り改善に向けた

「具体的なアクション」
「自社への落とし込み方法」
をお伝えします！

成功事例 借入手法の変更により資金繰り改善を果たした
年商40億円の電気・通信設備事業者 株式会社イデアテクノロジー

と

BEFORE AFTER事業に必要な資金は
「収入に合わせた返済ができるように借りる」

「できるかぎり毎月の返済額を減らす」が鉄則

短期借入
（毎月返済なし）

例）当座貸越

長期借入
（毎月返済あり）

例）証書借入

BAD GOOD

長期借入中心で年間返済

長期借入

年間返済額

短期借入のシフトで

1億2千万円
BEFORE

AFTER

千万円圧縮4

やったことはたったのこれだけ！

銀行に
ビジネスモデルを
理解して貰う

足元の状況と
今後の展望を
伝える

調達方針を
伝えて
交渉する

理
由
②

理
由
①


