




お申込み
方法

株式会社船井総合研究所

ご入金確認後、マイページの案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

建材 WEB直販セミナー お問い合わせNo. S103547

１.Webお申込み ２.お支払い ３.メールが届く ４.セミナー受講

船井総研セミナー事務局

E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp
お申込みに関してのよくあるご質問は、「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください。
TEL:0120-964-000（平日9:30～17:30）

※お電話・メールでのセミナーお申込みは承っておりません。 また、お問い合わせの際は「お問い合わせNo.とセミナータイトル」をお伝えください。

お申込み時に
クレジットカード・銀行振込
のご選択が可能
※有料セミナーの場合のみ

マイページを確認の上、
セミナーにご参加ください

受講料のお支払い確認後
お申込み手続き完了のお知らせを
メールで案内、マイページにも
ご案内が表示されます

下記QRコードを読み込み
もしくは

船井総研HPの右上検索窓に

103547🔍 で検索

←

※

←

※

▼お申込みはこちら

講座
内容

講座タイトル 講座内容 担当講師名

中小建材メーカー
の経営者必見！時
流について、なぜIT
建材なのか？

この講座では、少人数の運営でも効率的に建材を販売するためのビジネ
スモデルと戦略を詳細に解説します。WEBで販売していく製品の特長と
強化方法、マーケティング戦略、CRMシステムの活用、リピート販売率
アップの手法をお伝えいたします。

株式会社
船井総合研究所

伊藤遥己

年商0円だった事業
がWEB通販で年商
3.5億円突破！人
工木材アートウッド
の成功の軌跡

人工木材アートウッドの事例を通じて、WEB通販を用いた業績アップ事例
をゲスト講師からお話ししていただきます。収益がゼロから3.5億円へと
急激に成長した成功の要因や戦略について深く掘り下げ、ご参加者から
の質疑応答にもご対応をいただきます。

Ｒｅ．Ｂａｂｅｌ
株式会社

代表取締役
髙尾佳伸氏

建材が少人数で売
れていく！ビジネス
モデルをご紹介

現代の建材メーカー業界におけるWEB直販の重要性と利点を中心に具
体的手法をお伝えいたします。トレンドを自社のビジネスにどのように活
用するのかを学んで頂けます。①売れるWEBサイトの構築方法②成果
の出るSEO対策③費用対効果の高いWEB広告掲載④リピート率底上
げのDM事例⑤契約率を高める商材別営業手法

株式会社
船井総合研究所

伊藤遥己

本日のまとめ
3つの講座で取り扱った重要なポイントとテーマを再評価し、それらを統
合的な業績アップのための方程式に結び付けます。

株式会社
船井総合研究所

砂川正樹

日時・会場

●銀行振込の方は、開催4日前までにご入金をお願いいたします。尚、ご入金の際は税込金額でのお振込みをお願いいたします。

万が一、セミナー開催4日前までにお振込みできない場合は、事前にご連絡ください。

●会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へ ご入会中のお客様のお申込

みに適用となります。

受講料

一般 会員10,000円（税込11,000円）／一名様 8,000円（税込8,800円）／一名様

※講座内容はすべて同じです。ご都合のよい日時をおひとつお選びください。

2023年9月28日(木) 開始13:00▶16:30 （受付12:30～）
会場：株式会社船井総合研究所 東京本社［JR「東京駅」丸の内北口より徒歩1分］
申込期限：9月24日(日) 

2023年10月3日(火) 開始13:00▶16:30 （受付12:30～）
会場：株式会社船井総合研究所 大阪本社［地下鉄御堂筋線 「淀屋橋駅」⑩番出口より徒歩2分］
申込期限：9月29日(金)


