




30万人商圏・弁護士1名でも

相続分野の年間売上5,000件を達成

武蔵野経営法律事務所
所長 加藤剛毅氏

私は、平成16年10月に弁護士登録をした後、
企業法務専門の都内の法律事務所に計５年間
勤務してさまざまな事件を取扱い、幅広い経
験を積んで参りました。

その後、将来的には地元の埼玉で地域密着
の弁護士活動を行いたいと考えていたことも
あり、平成21年9月、地元である埼玉弁護士会
に登録換えをし、平成30年5月に今の事務所を
開設しました。

当事務所は開業当初から相続・顧問・不動
産の3本柱で経営しています。

船井総合研究所には開業以前から相続案件の集客方法について相談していました。また、
開業当初から所属弁護士は代表1名のみで、仮に業績が伸びても積極的に弁護士を増やすこ
とは考えていないことを伝え、集客については選択と集中ということで、Webに絞った
マーケティング活動を提案していただきました。

正直Webから相続事件が本当に集客できるのか疑問でしたし、既に競合の事務所もあっ
たため不安でしたが、まずはやってみようということで、相続専門サイトを立ち上げまし
た。

公開当初は集客が安定しませんでしたが、ご提案いただいた通りに取り組みを実行して
いくとサイトがどんどん強化されていきました。SEO対策への注力やリスティング広告につ
いてもさまざまな方法を試し、当事務所にとって最も良い形で運用されるように、船井総
合研究所と議論しながら進めてきました。その結果、2022年の専門サイトからの問合せは
約150件、弁護士1名・事務員3名体制で相続年間売上5,000万円超えの結果を達成できるま
でになりました。

当事務所には行政書士資格を取得しているパラリーガルが在籍しており、今年から相続
手続きのWeb集客も始まりました。今後は、相続案件に強い、信頼できる近隣の税理士、
司法書士等の他士業との交流を深め、相談者様の相続に関するあらゆるニーズにワンス
トップで対応することで地域・社会により貢献していきたいと考えています。

全国でも成功している事務所が多数！
相続分野で売上を伸ばすことに成功した事務所にインタビュー



競合過多エリアでも相続専門サイトから

年間150件以上の問合せを獲得

岡本綜合法律事務所
所長 岡本成史氏

私が弁護士登録をしたのは大阪でしたが、弁護
士6年目で福岡へ登録替えをし、天神で開業いた
しました。

開業してから10年は中小企業法務を中心に事件
を解決していましたが、弁護士登録をしてから
ずっと、いつかは高齢者問題や相続問題を解決し
たいと考えていました。

また、事務所の将来を考えていたタイミングで
船井総合研究所が運営している「法律事務所 相
続・遺言業務研究会」が立ち上がり、まずは自分
で勉強しようと思い、入会しました。その勉強会
相続専門サイトから相続事件を集客している先生
の成功事例を聞き、「相続に注力したい」という
私の夢を実現するために、船井総合研究所にご相
談したところ、個別のコンサルティングが始まり
ました。

個別のコンサルティングがスタートした当時、以前から事務所が運営していたホーム
ページから相続の相談は全くといっていいほどなく、また掲載していたポータルサイトか
らも受任相当の相談はほとんどありませんでした。そのため受任できる相続紛争事件を
Webから集客できることについて疑問を持っていました。

また、事務所も天神という九州で最も競合環境が激しいエリアにあったので、うちのよ
うな完全な後発組が本当にWebから集客できるのか？という不安もありました。

蓋を開けてみると、相続専門サイト公開1ヶ月目から遺産分割事件を受任でき、心配し
ていたことは杞憂に終わりました。また、相続専門サイトを立ち上げたからには絶対に成
功しなくてはと考え、船井総合研究所からアドバイスを受けながらSEO対策に注力し、リ
スティング広告についても新しい取り組みを数多く実施したことで、現在サイトの月間訪
問数は8,000訪問超え、月間15件以上の問合せをいただくまで成長させることができまし
た。

また、Web集客以外にも、年に4回生前対策セミナーを開催しています。セミナー参加
者から遺言作成・遺言執行、家族信託の依頼なども発生しており、事務所売上に貢献して
います。元々高齢者問題や相続問題を解決したいといった思いからスタートした取り組み
が実を結び嬉しく思っています。

全国でも成功している事務所が多数！
相続分野で売上を伸ばすことに成功した事務所にインタビュー



士業専門のコンサルタント集団だから配信できる最新経営情報です

配信メルマガ2022年

30秒で登録完了！

●弁護士が相続税申告業務に取り組み、業績アップを実現した事例公開
●最短で遺産分割・遺留分案件の集客に成功するためのノウハウ大公開
●事務所開業から最短で全国トップの相続税理士法人になった成功ストーリー
●脱「スポット依頼」→「LTV（顧客生涯価値）発想」への実現に必要なこと
●金融機関と連携し年間100件超の民事信託・生前対策案件を受注する手法
●IT補助金を使って相続への業態転換に成功するポイントを徹底解説！

※メールアドレス以外の
　個人情報は必要ありません

お手持ちのスマートフォンで右のQRコードを読み取る
または、検索エンジンで下記URLを入力して登録ページへ
https://lp.funaisoken.co.jp/mt/samurai271-sozoku/sozoku-mailmagazine.html

全国3100の
事務所経営者に
ご覧いただいて
おります！
（2022年10月現在）

全国の相続分野に注力する士業事務所の
成功事例やポイントが分かる

メールマガジン

今すぐご登録ください

1

2 HPにアクセスし、必要事項を入力する

士業事務所相続分野専門の経営コ
ンサルタントが全国の士業事務所に

おける成功事例やコンサルティ
ング現場での気づきを定期的に
配信しております。

相続分野トップ事務所の経営者との

情報交換から得た最新成功事例、
業界トップ事務所の動向をシェ
アいたします。

船井総合研究所がお勧めする事務

所経営に必要な最新情報、経営
ノウハウをお伝えする経営セ
ミナーのご案内をさせていただき
ます。

 経営情報  成功事例  セミナー情報

人気 コラム例

弁護士 税理士 司法書士 行政書士

週３～４件の頻度で
コラム配信中



最新の相続分野経営セミナーの開催情報はこちらから

https://sozoku-samurai271.funaisoken.co.jp/seminar

船井総研 相続セミナー案内

集客
相続案件の
問い合わせを
増やしたい

受任
単価向上
受任単価、

追加提案売上を
増やしたい

スタッフ
教育・定着
即戦力化のための
教育方法を
知りたい

生産性
向上

相続業務効率化
のための標準化、
システム活用

提案・
受任力

非資格者スタッフでも
面談対応が可能な
仕組み創り

士業事務所の相続分野業績アップに直結するポイントを徹底解説

常時開催

SEMINAR

相続・生前対策分野で業績アップしたい士業事務所の皆様へ

年間60以上の相続分野に特化した事務所経営戦略セミナー

全国の相続分野 成功士業事務所経営者による特別講座

相続分野専門の経営コンサルタントによる成功ポイント解説



徹底した聞き取りが可能な
面談シート

相続ヒアリングシートの作成
聞き取りポイントのアドバイス

相続財産チェックリストの作成
財産ヒアリングのアドバイス

揉めない遺言チェックリスト作成
遺産分割で揉めないポイント作成

相続相談者向けの提案書作成
提案方法のアドバイス

相続財産のチェックリスト 揉めない遺言の
チェックリスト

相続の提案書

相続手続き代行
詳細なサービス内容

相続手続き代行提案資料の作成 遺産分割サポート提案資料の作成
遺留分侵害額請求サポート
提案資料の作成

遺言作成・遺言執行提案資料の作成
提案時のポイント指導

遺産分割サポート
詳細なサービス内容

遺留分侵害額請求
詳細なサービス内容

遺言作成・遺言執行を
弁護士に依頼するメリット一覧

生前対策の企画書

フロント（集客）商品の設計
提案方法のアドバイス

顧客ニーズに即した企画書を
 フォーマット化したものを作成 相続調査の獲得サポート資料の作成

二次相続獲得サポート資料の作成
提案方法のアドバイス

遺言コンサルの企画書 相続調査の
獲得サポートツール

二次相続の
獲得サポートツール

相続専門ホームページ

原稿作成、デザインページ作成
リスティング広告運用・SEO対策

セミナーチラシデザイン作成
集客数の多い会場調査

セミナーテキスト作成・事例追加
司会原稿の作成

振り返りアンケートの作成
相談予約チェックシートの作成

自主開催セミナーチラシ 一般顧客向け
セミナーテキスト

自主開催セミナー
運営サポートツール

セミナー運営マニュアル

運営、後日フォローサポート
司会原稿、アンケート用紙の作成

ニュースレター原稿の作成
事例イラストの作成・追加 終活、生前対策の内容の冊子作成

全相続手続を記載した冊子の作成
小冊子の配布戦略の設計

ニュースレター 生前対策パンフレット 相続のハンドブック

セミナー参加者には後日経営相談にてツールをご紹介します！
BtoC 向け集客ツール

相続面談ツール




