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融資キャリアのスタートはここから

即戦力！
決算書を読み込み
最適解の融資が
できるセミナー！

株式会社船井総合研究所

船井総研セミナー事務局 seminar271@funaisoken.co.jp
※お問い合わせの際は「セミナータイトル・お問い合わせNo・お客様氏名」を明記の上、ご連絡ください。

当社ホームページからお申込みいただけます。

〒541-0041 大阪市中央区北4-4-10 船井総研大阪本社ビル
船井総研ホームページ https://www.funaisoken.co.jp
右上検索欄に「097976」を入力ください。（ ）

主催

即戦力！決算書を読み込み最適解の融資ができるセミナー お問い合わせNo. S103483

「融資」における2大要素と攻略ポイント
「案件要素」と「債務者要素」融資における2大ポイントについて
イメージしやすく解説いたします。

現場の融資力を増強するために直ちに
取り組んでいただきたいこと
現場の融資力増強のためには、問題解決力を養うことが必要です。
そのために取り組んでいただきたいことをお伝えします。

株式会社船井総合研究所
財務支援部 金融ユニット
チーフコンサルタント

地方銀行で13年間、融資渉外6年・審査・再
生支援7年に従事。スポンサー型再生、再生
ファンド投資先に対するEXITファイナンス、資
本性ローンなどさまざまな支援案件に携わ
る。船井総合研究所入社後は地域金融機関
に対してのコンサルティング、調査業務に従
事｡事業再生士補（一般社団法人日本ターン
アラウンドマネジメント協会）

平出 真之

1
講座
第 決算書を読んで融資提案を行うために必要なポイント 

融資をする際に必須となる「お金の流れ」。
決算書を図解にしてイメージしやすく解説いたします。

第1・2講座 講師

2023年11月17日 11月13日（月）金
申込締切日

2023年12月 5日 12月1日（金）火
申込締切日

日 時

※講座内容はすべて同じです。ご都合のよい日時をおひとつお選びください。
※本講座はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。
　セミナーご参加方法の詳細は「船井総研 Web 参加」で検索。

13:00 ▶ 15:00
（ログイン開始 12:30～）

オンライン開催

税
込5,500円

（税抜5,000円）
/一名様 税

込4,400円
（税抜4,000円）

/ 一名様

まずはこのセミナーから！
キャッシュフローと融資のプロセスを
ワンストップで学ぶことにより
必ずスタートダッシュが可能です！

このような方々をセミナー受講者として派遣してください
教育・研修担当役席など人財開発に携わる方
融資担当者になり間もない方
係替えにより融資担当者となった方
これから融資担当者になる方
本部で推進・審査・育成に携わる担当役職者の方

株式会社船井総合研究所
財務支援部
マネージング・ディレクター

税理士・会計事務所コンサルティングの立ち上げ
を行い、約13年間税理士・会計事務所向けコン
サルティングを行う。 2017年　金融財務グルー
プの立ち上げに携わり、2018年1月より金融財務
支援部部長。協同組織金融機関（信用金庫・信
用組合）向け経営コンサルティング、保険会社・
保険代理店向け業績アップコンサルティング、一
般事業者向け財務コンサルティングを展開中。

竹内 実門

第3講座 講師

会員価格一般価格

2
講座
第

3
講座
第



融資渉外の即戦力育成における2大ポイントを解説

決算書を読み込み最適解の融資ができるセミナー
2大
ポイント その１
決算書から見る資金の流れ
◎ 融資提案に繋がる決算分析方法について
ビジュアルで学ぶことができるため、
翌日の営業活動から学んだ内容を
生かすことができます。

◎ お金の流れが理解できれば
融資金がどのように使われている明確に。
お金の流れから融資に繋がるポイントを解説します。

一方通行の受講型だけではなく、
実際にセミナーで学んだ内容をセミナー途中に
ワークとして体験していただけます。

渉外担当者に求められるスキルは多岐にわたり、
特に下記のスキルはマストです。

2大
ポイント その2
資金の流れから
融資につながる「ハナシ」
◎ 融資は２つの大きな要素が絡み合いながら
実行までたどり着きます。

◎ 「融資案件」と「企業情報」の2大要素について
イメージ図で解説いたします。

実は言えない…
「決算書」や「融資」の「ワカラナイ」
◎ 決算書や融資の「わからない」ことが「ワカラナイ」
◎ 決算書を「読む」ことに課題を抱えている
◎ 「読む」という行為が自身の中で漠然としている

◎ 決算書を預かって財務登録をすることがメインとなり
中身をあまり見れていない

渉外担当は案件掘起しと
アウトプットの繰り返し！

融資案件の発掘から実行に至るまでに
重要なことは、融資案件における５Ｓです。

◎ 他行よりも先に提案 ◎ 取引企業の需要喚起

◎ 案件の複数同時進行 ◎ 先回りをして見つける融資案件

Webやスマホで簡単受講！
実践型セミナー

事前手続きは一切なし！たった２ステップで回答できます。

お手持ちのスマートフォンからＱＲコードを読み込みます

フォームに回答を入力（数字のみの入力を予定しています）

1

2

※受講当日は電卓をご用意ください

整理
アプローチ方法を

1 整頓
方法を可視化して

2

清掃
同時並行でも混乱しない

3 清潔
アウトプットにこだわる

4

徹底して①～④を繰返す5 躾
しつけ

インプットした融資における2大ポイントを生かして融資案件を
獲得していく中で特に重要なのが「躾（しつけ）」です。①～④を経
験しても、繰返していかなければ身に付きません。他金融機関の
担当者に負けない渉外担当になるための５Ｓを解説いたします。

本セミナーを主催しているのは「しんきん経営研究会」です。
全国の信用金庫の経営幹部が、自金庫の経営、地域における役割、信用金庫の存在意義など、
未来を考え・実践していくための会員（メンバー）組織です。

Webで しんきん経営研究会 検索 QRコードはこちらから個別での研修やご相談も
承ります。

ご希望の方には書式を無料配布させていただきます
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■ 業務フロー■ フェーズ

債務者判断
1

案件要素
2

結果
3

サンプルフォーム
当日はこのような形式で
ご回答していただきます。


