
成約率をもっと
伸ばしていきたいとお悩みの

結婚式場
事業主の皆様必見

月間30件以上の集客でも
事業所年間
成約率成約率83%
を達成した結婚式場の3つの取り組み結婚式場

集客が厳しい時だからこそ、今まで以上の成約率水準の維持が
結婚式場の業績のカギを握る！

マーケティング
接客の徹底で
最高成約率

83.3％
達成！

支配人業務の変更で

事業所全体
成約率

８０％以上に！
成約率

20％アップ！

会場セットと
案内導線を変えただけで

Point 1 Point 2 Point 3

新型コロナウィルス感染症に罹患された皆様、および関係者の皆様に心よりお見舞い申し上げます。新型コロナウイルスの感染拡大の状況によっては、録画
等によるWeb開催へ移行させていただく可能性がありますので、何卒ご理解をいただきますようよろしくお願い申し上げます。また、来場にてご参加される
際は、ご案内時に注意点がございますので必ずご確認ください。

主
　
催
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ブライダル成約率向上
セミナー2023

S095421お問い合わせNo.

seminar271@funaisoken.co.jpEmail: 
※お問合せの際は「セミナータイトル・お問い合わせNO・お客様氏名」を
　明記の上、ご連絡ください。

船井総研セミナー事務局
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なぜ、今よりもさらに
成約率を上げなければ
いけないのか？

2022年の秋口は、アフターコロナで施行数も戻りつつあり、久々の繁忙期
となりました。しかし、組単価はいかがでしょうか？挙式・会食を入れ込ん
だ平均組単価は、　例年と比べ、100万円ほど低下している会場がほとん
どです。これでは、集客が10％ダウン、成約率が10％アップで、施行組数
が11％アップしても、売上げは25％減少します。25％の売上棄損となれ
ば、赤字に陥る会場も増えてきます。

マーケティング型
接客の徹底

全館成約率80％の秘訣!
本セミナーでお伝えすること７選 

１） 8割の人が間違っているネックポイントの聞き出し方
２） スタッフが100％自分事になり成果に繋がる接客台本
３） １つのコーディネートで５パターン売れる写真の見せ方
４） 83.3％を達成した、集客から成約までのイメージ戦略の立て方
５） オンリー1のおもてなしが必要な理由と対策
６） 新規接客時に必要な3つのサプライズ例
７） BGMの使い方で20％成約率を上げられる。

成約率80％以上にするための
3つのポイント
マーケティング型
接客の徹底

Point１

接客台本はあっても、それ
を更新し続けている会場は
ほぼありません。それが差
別化のポイントになります。

案内時のセッティング・
空間演出を変える

Point2

会場の都合で、案内順路
を決めていませんか？そん
な会場は成約率が低いま
まです。

支配人の
仕事を変える

Point3

支配人の仕事は多岐にわ
たります。しかし、その業
務整理を行わなければ、数
字は上がりません。

全館平均で成約率70％以上ない式場は衰退する！全館平均で成約率70％以上ない式場は衰退する！
2023年以降、2023年以降、

最後に付録で自社の成約率チェックリスト（簡易版）つけました！ ぜひチェックしてみてください。

1つでもチェックがついた事業主の皆様、支配人の皆様はぜひセミナーにお越しください！

□
□
□

□
□
□

□
□
□
□

集客が増えると成約率が下がる
新規台本を作ったことがない
第三者接客を知らない

接客者の育成方法がわからない
サービススタッフが自社の広告を見ていない　
コロナ前より成約率が落ちている

7種の成約率を把握していない
BGMの使い方のルールが決まっていない
エースのスタッフがいない
ウエルカムドリンクをお客様に選ばせている

ブライダル業界の新常識！

その他、細かいところまで含めて事例ベースで
成約率アップのノウハウを当日細かくお伝えします！
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本講座のメインスピーカー

開催要項

2023年 2月22日(水)

時間

参加費

開催場所日程

一般価格：10,000円（税込11,000円/一名様） 会員価格：8,000円（税込8,800円/一名様）

第 1 講座

第 4 講座

第 2 講座

70％以上の高成約率を出し続ける
ブライダル組織がおこなっていること

水島芳将
みずしま ほうしょう株式会社船井総合研究所 ライフイベント支援部 ライフイベントグループ

ライフイベントチーム リーダー

当日の講座内容

まとめ講座
本日のまとめとブライダル業界の経営者に2023年実践してほしいこと、についてお伝えします。

第 3 講座

成約率が低い結婚式場の特徴は、支配人の業務がマルチタスク化している点です。
特に、Webマーケティングや、空間プロデュースなどは、より高度なスキルが求められるようになり、
もはや片手間では立ち行かない状況です。
支配人の複数化や、専門職の任命など、勝ち続ける結婚式場の成功事例をもとにお伝えします。

※ 会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）にご入会中のお客様のお申込みに適用となります。詳しくは社長onlineをご確認ください。

2023年 2月27日(月)

株式会社船井総合研究所 大阪本社 13:00～16:00（受付開始12:30～）

13:00～16:00（受付開始12:30～）株式会社船井総合研究所 東京本社

「成約率」を高めるための新規接客時の
空間プロデュースについてと、その具体的方法
自社のホームページや、雑誌広告に掲出している写真と、実際の売り物は同じになっているでしょうか。
新規接客は、反響営業です。共感してくださった写真や映像と同じものか、それ以上のものがなければ、
決して選ばれません。結婚式場・ホテルで陥りがちな、会場セッティング・装飾について、
事例を交えて解説します。

大朝正博
おおとも まさひろ株式会社船井総合研究所 ライフイベント支援部 ライフイベントグループ

ライフイベントチーム シニアコンサルタント

新人からベテランまで、誰でも成約率を上げること
ができるシナリオ台本の作り方
究極の新規とは、どういう新規でしょうか。結婚式当日をいかに心地よく、具体的にイメージしていただく
かが重要です。それを行うためには、結婚式当日と同じか、それ以上のオペレーションが必要。
そのためには、結婚式の進行表と同様、新規接客の進行表を用意すべきです。
その作り方を実戦形式でお伝えします。

大朝正博
おおとも まさひろ

株式会社船井総合研究所 ライフイベント支援部 ライフイベントグループ

ライフイベントチーム シニアコンサルタント

大朝正博
おおとも まさひろ株式会社船井総合研究所 ライフイベント支援部 ライフイベントグループ

ライフイベントチーム シニアコンサルタント

2003年 大手ブライダル企業に新卒1期入社。ウエディングプランナーとしてキャリアスタート。
ゲストリレーションや法人営業、サービスなども経験。営業チーフ時代には、成約率91.3％を記録。ホテル事業の
立ち上げや、支配人、複数店舗の兼任支配人を経験後、マーケティング担当として、ホールディング本社へ異動。
全国の自社ゲストハウス・ホテルにおけるブライダル部門のWeb・雑誌・SNSなどの広告全般をマネジメント。
その傍らで、店舗指導の社内セミナーや、支配人育成も担当。
退社後は、外部式場の業績改善・再生支援を行い、中堅婚礼事業会社の常務執行役員としても活躍。
赤字の事業体を黒字化させた事例を多数持つ。
「結婚式で日本を明るくしたい」と使命感を持って2022年に着任。

大朝正博
おおとも まさひろ

株式会社船井総合研究所
ライフイベント支援部 ライフイベントグループ
ライフイベントチーム シニアコンサルタント



【ホテル・結婚式場向け】

ブライダル成約率向上セミナー2023

大阪会場にて参加 ※両日程とも内容は同じです。ご都合の良い日程をお選びください。

日時
会場

受講料

お申込方法

お問合せ

●お支払いが、クレジットの場合はお申込み手続き完了後の案内（メール）をもって、セミナー受付とさせていただきます。銀行振込の場合はご
入金確認後、お送りする案内（メール）をもってセミナー受付とさせていただきます。●銀行振込の方は、税込金額でのお振込みをお願いいたし
ます。お振込みいただいたにも関わらずメールがお手元に届かない場合や、セミナー開催４日前までにお振込みできない場合は、事前にご連絡く
ださい。尚、ご入金が確認できない場合は、お申込みを取消させていただく場合がございます。●ご参加を取り消される場合は、開催3日前まで
はマイページよりキャンセルをお願いいたします。それ以降は下記船井総研セミナー事務局宛にメールにてご連絡ください。尚、ご参加料金の
50％を、当日の欠席は100％をキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。●会員価格は各種経営研究会・経営フォーラム、および社
長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へご入会中のお客様のお申込みに適用となります。

株式会社船井総合研究所

船井総研セミナー事務局 E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp
TEL：0120-964-000 (平日9:30～17:30) ※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください。

●申込に関するお問い合わせ：佐野 和佳子（さのわかこ）●内容に関するお問合せ：大朝正博（おおともまさひろ）・渡邊菜々子（わたなべななこ）

お問い合わせNo. S095421

下記QRコードよりお申込みください。クレジット決済が可能です。受講票はWeb上でご確認いただけます。

または、船井総研ホームページ（www.funaisoken.co.jp）、右上検索窓にお問い合わせNo. 095421を入力、検索ください。

開催要項

お申込みはこちらからお願いいたします

スマホからお申込み

PCからお申込み

船井総合研究所（www.funaisoken.co.jp）

2023年 2月22日(水) 13:00～16:00
お申込期限：2月18日(土) 

一般 10,000円（税込 11,000円）/一名様

会員 8,000円 （税込 8,800円）/一名様

リアル開催

2月22日(水) 申込締切日：2月18日(土)

2月27日(月) 申込締切日：2月23日(木)

全日程 13:00～16:00（受付開始 12:30～）

右上検索窓にお問い合わせNo. 095421を入力

（受付開始12:30～）

ご入金確認後、マイページの案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

2023年 2月27日(月) 13:00～16:00
お申込期限：2月23日(木)

東京会場にて参加

（受付開始12:30～）

株式会社船井総合研究所 大阪本社
大阪市中央区北浜4-4-10

[地下鉄御堂筋線「淀屋橋駅」10番出口より徒歩2分]

会場

株式会社船井総合研究所 東京本社
東京都千代田区丸の内1-6-6

日本生命ビル21階
[JR「東京駅」丸の内北口より徒歩1分]

諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場は受講票にてご確認ください。
また最少催行人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。尚、中止の際、交通費の払戻し手数料等のお支払いはいたしかねますの
で、ご了承ください。新型コロナウイルスの感染拡大に伴い、感染状況が収束するまでの期間は録画等によるWeb開催へ移行させていただく可能性
がありますので、何卒ご理解をいただきますようよろしくお願い申し上げます。



.com

業績アップメルマガ のご案内

船井総合研究所では、ブライダル業界に特化したメールマガジンを無料配信しております！
登録は無料！まずはお気軽にご登録ください。

ブライダル業界の最新時流を
お届けします。

毎月更新！経営のヒントを
小冊子におまとめします！

船井総合研究所のお付き合い先の
生の成功事例を発信します！

ブライダルチーム主催の
セミナー情報をいち早くお届け！

コンサルタントコラム 小冊子ダウンロード

成功事例レポート 最新セミナー情報

このような方におすすめ！
✔ ブライダル業界の最新ニュースを知りたい
✔ コロナが終息しているのに集客が戻らないまま

✔ 成約率は高いが単価が下がっている
✔ ナシ婚層を取り込みたい
✔ 媒体に依存した集客しかできていない
✔ 人材確保・育成に困っている
✔ デジタルシフトを考えているが何から取り組めばいいかわからない

1分で簡単登録！QRコードor検索からご登録いただけます

①スマートフォンから登録
⇒右のQRコードを読み取る

②パソコンから登録
⇒「船井総研 ブライダル経営」で検索
メルマガ登録フォームからご登録ください

お問合せ
ライフイベント支援部 ライフイベントグループ 渡邊菜々子
TEL：070-2448-1514
E-mail：n-watanabe_aa@funaisoken.co.jp


