
Webからお申込みいただけます。（船井総研ホームページ［www.funaisoken.co.jp］右上検索窓に『お問い合わせNO.』を入力ください。）→ 095415

新型コロナウィルス感染症に罹患された皆様、および関係者の皆様に心よりお見舞い申し上げます。 
新型コロナウイルスの感染拡大の状況によっては、録画等によるＷｅｂ開催へ移行させていただく可能性がありますので、
何卒ご理解をいただきますようよろしくお願い申し上げます。また、来場にてご参加される際は、ご案内時に注意点がございますので必ずご確認ください。

住宅業界!                      の秘訣!!
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住宅会社多ブランド戦略セミナー お問い合わせNo. S095415

E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp
船井総研セミナー事務局

※お問い合わせの際は［セミナータイトル・お問い合わせNo.・お客様氏名］を明記の上、ご連絡ください。

多ブランド戦略が功を奏し、コロナ禍の厳
しい時期にリノベーション事業が会社を支
えてくれました。
想像以上の成長で、今期は会社の中で

一番の稼ぎ頭です。

「事業会社の社長をつくりたい」という経
営方針発表会での社長の言葉に夢を抱き
ました。
がんばってきた甲斐あって、実際にリノベー
ションを事業会社化する
ことができました。
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上
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！

25.125.1億円億円

リアルで
聞けるのは
今回限り!

東京会場多ブランド戦略

営業たった２人で
戸建リノベーションで5.1億円
平均単価2,400万円のビジネスモデル 株式会社船井総合研究所　東京本社

3月15日水2023年

13：00～16：30

東
京
会
場 受付

12：30～



※セミナー参加の上、アンケートにお答えいただいた方に業界時流
レポートをプレゼントしています。



～ 成 長 の 軌 跡 ～

ゲスト
株式会社望みグループ
ホールディングス
代表取締役兼CEO

倉坪 茂親 氏

売上1億円の小さな製材会社が25.1億円

まで成長できましたので、人口が少ないこと
や多店舗化を悩む会社に、多ブランド化につ
いて聞いていただきたいです。

ここでは、少し成長秘話をお話しさせて
いただきます。

商圏わずか13万人の町で、売上25.1億円
まで業績を伸ばした多ブランド戦略法！



～ 両 社 長 質 問 ～

ゲスト
株式会社望みグループ
ホールディングス
代表取締役兼CEO

倉坪 茂親 氏

ゲスト
株式会社つ・な・ぐ

取締役社長

大矢 廣之 氏

～倉坪社長に質問～
住宅事業に参入された経緯は何ですか？

4代目として、2007年に入社して製材業をし

ていたのですが、デザインが好きだったことも

あり、製材業の基盤を活かして住宅事業

「NOZOMI HOME」を立ち上げました。

3年目から4棟、5棟、12棟と事業が成長し、先

代社長からも会社からも認めてもらえるように

なりました。この頃から社員が増え始めて、そ

の初期メンバーといってもいいのが、事業会社

の社長を務める大矢です。



～ 両 社 長 質 問 ～

～倉坪社長に質問～
リノベーション事業に参入された経緯は
何ですか？

弊社のミッションに、「社員や協力者の幸せ

を通し、一人でも多くのお客様に、一生涯を通

して、幸せな暮らしを提供し続けます。」とあ

るのですが、NOZOMI HOMEブランドも他の新

築ブランド、リノベーションブランド「リラク

ス」もあくまでも手段の一つで、地元飛騨高山

エリアの方々の幸せな暮らしを提供するために、

デザイン住宅も、ローコスト住宅も、リノベー

ション住宅も、すべて提供できる多ブランドの

会社になることは必然の流れでした。

その中で、住宅着工棟数減少の時流に乗れたの

はラッキーでした。



～大矢社長に質問～
リノベーション事業の部長を任されたとき
は、どんなお気持ちでしたか？

入社以来社長についてきて、当時は工務部の

部長まで任せていただいていましたが、正直、

リノベーションマーケットの可能性をここまで

感じておらず、モチベーションが高かったとは

言えません。

ただ、社長や一緒についてきてくれたメン

バーを裏切るわけにはいかないので、工務担当

から販促・商品・営業管理まで任せられるよう

になり、事業成功のために必死だったのは覚え

ています。

～ 両 社 長 質 問 ～



～大矢社長に質問～
リノベーション事業立ち上げで、一番苦労
されたことは何ですか？

初年度は言われるがままに、がむしゃらに取

り組んで3.4億円の受注があったので楽しさも

あったんですが、2年目で少し低迷して2.6億円

くらいになった時は苦しかったです。

やっぱり販促・集客がわからなかったのでそこ

が一番苦労しましたね。

ただメンバーが増えて、高い目標を掲げること

で、新築事業に負けない事業にするんだと覚悟

を決めた時から、投資の怖さを捨てることで急

成長できたので、忙しい中こなしてくれたメン

バーには感謝です。

～ 両 社 長 質 問 ～



～大矢社長に質問～
事業会社の社長を志したのは、いつからで
すか？

2020年の経営方針発表会で、HDの倉坪社長

が10のグループ会社をつくり、10人の経営者を

輩出したい！という話を聞いた時に、もしかし

たら私にも可能性やチャンスがあるのではと思

い、その時からリノベーション事業を事業会社

にして社長就任するのが目標になりました。

高い目標が大きな成果を生むということもこ

の時に学び、管理職・責任者としての視座が高

まったと思います。

～ 両 社 長 質 問 ～



～ 両 社 長 質 問 ～

ゲスト
株式会社望みグループ
ホールディングス
代表取締役兼CEO

倉坪 茂親 氏

ゲスト
株式会社つ・な・ぐ
取締役社長

大矢 廣之 氏

～最後にお二人に質問～
今、リノベーション事業に描く未来は何ですか？

弊社初の事業会社の社長として、しっか

り実績を残してほしいですね。事業を立ち

上げるのは私の仕事ですが、成長させるの

に社員のチカラが必ず必要ですので、今後

まだまだ成長するであろうリノベーション

マーケットに期待しています。

HD（ホールディングス）からいただい

ている目標数字は、5.1億円を10億円の会

社にということですが、5年で20億円が目

標です。より多くの人を幸せにするために

事業の成長は不可欠ですので、社員・お客

様をつなぐような会社にしていきたいです。

セミナーに来ていただいた方によかったと思ってもら

えるようにお話しできればと思います。



リノベ専門店ショールームで、さらに成長を加速！

一軒目のリノベーション展示場が大ブレイク

はじめてのリノベーション展示場を

交通量の多い道路沿いにしたがポイント。スタートダッシュから一軒目
のリノベーション展示場だけで、３００組以上のお客様の集客に大成功。
現在５軒目の展示場を展開中。一定期間保有後、出口で売却もスムーズ
にできており、事業展開の要となっている。一軒目のモデルハウスだけ
で３億円以上の売上を記録。

さらなる飛躍のため、大型の単独ショールームをＯＰＥＮ
ショールーム内には、複数のリノベモデルテイストを企画。コロナ禍でのＯ
ＰＥＮでは、７０組以上が集まる。ショールームＯＰＥＮ後、2,000～3,000
万円クラスの大型のリノベーション案件の問い合わせが急増し、明らかに客
層が良くなってきている傾向。



2023年 ３月15日(水）13:00～16:30

会場

一般価格 会員価格
税抜20,000円

（税込22,000円）/一名様

税抜16,000円

（税込17,600円）/一名様

講座 講師・内容紹介

住宅会社多ブランド戦略セミナー

講師

ポイント
ビジネス成功の条件整理！
聞いた内容を聞いただけで終わらせない実践方法！

住宅・リフォーム業界時流予測

明日から取り組むべきこと

株式会社船井総合研究所
Renovationビジネスグループ マネージャー

講師
株式会社船井総合研究所
Renovationビジネスグループ

リノベビジネスチーム_１ リーダー

吉川 顕

ポイント

井手 聡

多ブランド戦略の秘訣

株式会社船井総合研究所
東京本社

住所
〒100-0005東京都千代田区丸の内1丁目6番6号
日本生命丸の内ビル21階 JR東京駅丸の内北口より徒歩1分

第１講座
住宅着工棟数減少時代に業績を上げ続ける会社から
読み解くライフサイクル！

全5ブランドの住関連ビジネスに取り組み商圏人口13万人の
飛騨高山市で25.1億円まで業績を伸ばした成功の秘訣をお話
しいただきます。

ポイント

講師
株式会社望みグループホールディングス

代表取締役兼CEO倉坪 茂親 氏

ポイント

講師
株式会社つ・な・ぐ

取締役社長大矢 廣之 氏

人口13万人の町で、リノベーション事業新規参入初年度3.4億
円を達成し、営業2人で2022年5.1億円の業績を上げた成功の
秘訣をお話しいただきます。

住宅会社が続々参入する今注目の第3の新築ビジネスとは？全
国59社の加盟する成功事例企業紹介！平均単価1500万円の戸
建てリノベーション新規参入法徹底解説！

講師
株式会社船井総合研究所
Renovationビジネスグループ

リノベビジネスチーム_２ リーダー

阪口 和輝

ポイント

リノベーション事業成功の秘訣

戸建リノベーション成功事例大公開

第２講座

第３講座

第４講座

第５講座

※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください。
【 T E L 】0120-964-000（平日9:30～17:30）

お申込みは今すぐ右のQRコードから！ （スマホカメラで読み取れます）

右記のQRコードを読み取りいただき、Webページのお申込みフォームよりお申込みくださいませ。

東京会場 3月15日（水）https://www.funaisoken.co.jp/seminar/095415

お申込み締切日 3月11日（土）

諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場は受講票にてご確認ください。また最少催行人数に満たない場合、中止させて
いただくことがございます。尚、中止の際、交通費の払戻し手数料等のお支払いはいたしかねますので、ご了承ください。新型コロナウイルスの感染
拡大に伴い、感染状況が収束するまでの期間は、録画等によるWeb開催へ移行させていただく可能性がありますので、何卒ご理解をいただきますよう
よろしくお願い申し上げます。


