




動画マニュアルで新人が月間粗利200万円！早期育成レポート！
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静岡県浜松市

あららぎ不動産株式会社

「不動産業を通して地域に貢献すること」これが私たちの企業理念です。私たちの事業から幸せな生活を実現

できるお客様が増えることにより、従業員・会社、そして地域が潤い、皆様と共に発展していくことを意味します。

お客様が真に望まれることは何なのか?本音をキャッチしつつ、不動産をより付加価値の高いサービスへ消化さ

せ、一つ一つを丁寧に形を作っていくことが大切だと考えます。この想いを胸に地域に愛され、必要とされるよう

全社員一丸となって進んでまいります。

代表取締役 伊藤晴康氏

ゲスト
講師

新卒・未経験若手社員が入社３ヵ月で
初契約獲得！月間平均粗利200万円を

達成した自動教育システム

Q.営業自動教育システムを導入したきっかけは？

Q.導入時にあたって現場の声はどうでしたか？

営業自動教育システムが“事業拡大”のためには一番必要だと感じたからです。

これまでは営業マンによって営業の仕方がバラバラでした。

浜松No.1の不動産会社を目指すためには “営業育

成”をして、営業マンの人数を増やす環境づくりが必要だと感

じました。

営業自動教育システムを導入するときは“忙しいからできない”“今更

ロープレをする理由がわからない”と言った後ろ向きな声が多

かったです。特に、今いる営業マンたちは“後輩の育成には興味がな

い”という社員もいました。



Q.取り組み始めてどのように変わりましたか？

動画マニュアルで新人が月間粗利200万円！早期育成レポート！

Q.導入した結果はどうでしたか？

最初は現場内では“本当に育成できるのか?”と反対の声も多

かったですが、実際にシステムを使い始めてからはその声は

無くなりました。新人育成のために使い始めたツールでしたが、今いる

営業マンが自分の営業のやり方を見直すいい機会にもなりま

した。また、これまで営業マンが新人を教える文化が今まであまり無かったのですが、

システムを導入してからは自然と新人を教える文化ができ始め、

“営業の仕組み化”の第一歩にもなりました。

このシステムを導入した結果、入社して3か月しかたっていない営業マンが

すぐに契約を取って本当に驚きました。新人だけでなく、もともといた営業マン

たちも次第に成績が上がっていきました。社員みんなの数字が上がったこと

で、社内の雰囲気も良くなりました。

雰囲気が良くなり、今まで社内になかった先輩が後輩に教える光景

が目立つようになりました。結果的にシステムを導入して本当によかったです。
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新人社員の育成は、社内のトップ営

業マンのロープレ動画マニュ

アルを作成。トップ営業社員のロープレ動画を

丸暗記からスタートしました！１日３時間以上の

ロープレを実施！

Q.売買未経験の営業マンの育成は？

売れる仕組みとロープレが基本です。初回接客で

活用するアプローチブックをベースに、未経験でも契約

率UPにつながる営業ツールを整備しています。

資金シミュレーションツール案内前提案資料アプローチブック

営業フローと
トップ営業マンのロープレ動画

その結果、業界未経験の若手・新卒社員が入社

３ヵ月で単月粗利２００万円を達成しました！

動画マニュアルで新人が月間粗利200万円！早期育成レポート！
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3分間紙上コンサルティング

不動産売買仲介会社の新人が勝手に育つ不動産売買の動画マニュアルの

作り方レポートをお読みいただききましたがいかがでしょうか。申し遅

れましたが、私、船井総合研究所 不動産支援部 中古流通グループの

マネージャー 廣瀬 浩一と申します。現在、全国の売買仲介未経験の企

業向けに、中古住宅の売買仲介事業新規立ち上げや、中古仲介×リノベ、

空き家再生(中古買取再販)を始めとした不動産事業の業績アップのお手

伝いをさせていただいております。本日は沢山ある弊社の不動産売買仲

介業績アップ事例の中から、業界未経験からの不動産新規参入の成功企

業の実際の取り組みを解説させていただきます。

不動産未経験・媒介ゼロでも不動産集客はできる！！

株式会社船井総合研究所
不動産支援部 中古流通グループ

マネージャー 廣瀬 浩一

年々、人口減少、新築着工減少、空き家問題、コロナ禍・・・市場不安

定の中、新築工務店やリフォーム会社の経営者は次の事業の柱を模索さ

れ、不動産事業に新規参入したい！新規参入したが、事業がうまくいっ

ていないというお悩みの声を沢山いただいています。不動産に限らず、

新規事業の成功の鍵は集客にあります。不動産業界の場合、一般的に専

任媒介等の媒介物件がないと集客ができない。そう言われています。事

実として、専任媒介等の物件情報を自社で持つことが成功の近道ですが、

そう簡単ではないのが現実です。しかし、集客手法やビジネスモデル全

体のマーケティングを工夫することで、専任媒介ゼロでも不動産店舗

OPEN初月から月間25組の集客が可能です。

中 古 住 宅 の 売 買 仲 介
初年度粗利１億円達成

4



忙しい先輩社員が不在でも勝手に育つ仕組み！

トップ営業社員の営業フローと営業ツールを整備！新卒や業界未経験の

若手営業でも入社3ヵ月で契約獲得ができる育成プログラム

何度も教えなくてもOK！手本動画を丸暗記！

今の若手はYouTube世代！学習も紙のマニュアルはもう古い！動画視

聴なら、時間も場所も選ばず、理解度も高く、非常に効率的！スマホで

いつでも、社内のトップ営業社員の営業術を一人で自主学習！定期的に

理解度を測るチェックテストで、より定着率がUPします！

動画マニュアルで新人が月間粗利200万円！早期育成レポート！
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現場で話せるよう徹底的な学習＆ロープレ！

一番難しいのは、学習＆ロープレの継続実行です。営業DXツールを導

入することで、全若手社員の動画視聴や隔週状況はもちろん、成長度を

完全見える化！課題に応じた個別育成フォローも可能になります！

営業DXツールを導入して最速で営業育成！

新人
社員

★入社後3ヵ月粗利実績★
導入前 ⇒ 導入後
0万円 ⇒ 950万円

中途
社員

新人
社員

★入社後3ヵ月粗利実績★
導入前 ⇒ 導入後
0万円 ⇒ 270万円

中途
社員

★導入後の平均粗利実績★
導入前 ⇒ 導入後
150万円 ⇒312万円

★導入後の平均粗利実績★
導入前 ⇒ 導入後
120万円 ⇒ 262万円

不動産
未経験

不動産
未経験

不動産
未経験

不動産
未経験

動画マニュアルで新人が月間粗利200万円！早期育成レポート！

浜松市 浜松市

浜松市 浜松市
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中途
社員

★導入後の年間粗利実績★
導入後
年間粗利7,162万円

新人
社員

中途
社員

★導入後の年間粗利実績★
導入後
年間粗利6,531万円

中途
社員

★導入後6ヵ月粗利実績★
導入前 ⇒ 導入後
0万円 ⇒ 3,674万円

★導入後8ヵ月粗利実績★
導入前 ⇒ 導入後
0万円 ⇒ 4,127万円

不動産
未経験

不動産
未経験

不動産
未経験

不動産
未経験

いわき市 函館市

いわき市 名古屋市

新卒
社員

★導入後3ヵ月粗利実績★
導入前 ⇒ 導入後
0万円 ⇒ 1,152万円

新卒
社員

新卒
社員

★入社後の3ヵ月粗利実績★
導入前 ⇒ 導入後
0万円 ⇒ 1,172万円

中途
社員

★入社後3ヵ月粗利実績★
導入前 ⇒ 導入後
0万円 ⇒ 816万円

★導入後の10ヵ月粗利実績★
導入前 ⇒ 導入後
0万円 ⇒ 3,359万円

不動産
未経験

不動産
未経験

不動産
未経験

不動産
未経験

旭川市 旭川市

旭川市 旭川市

全国で営業マンの成功事例が続々！

動画マニュアルで新人が月間粗利200万円！早期育成レポート！
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事業拡大のため、2023年には札幌への出店を計画しています。
その中での課題が、未経験者の育成でした。 営業マンの属人性
が高く、社内でのノウハウ共有・営業の仕組み化ができていないの
が現状でした。そこで話題の営業DX
ツールを導入し、社内トップ営業マンの
営業フローと営業トーク、ツールを整
理しました。するとロープレが習慣化し、
新人が入社1年目で粗利6,531万
円を達成しました。

全国で成功事例が“続々“登場！
育成の自動化！私たちも導入しました！

代表取締役社長
川村 健太氏

2022年の新卒メンバーが入社3ヵ月で
粗利実績1,200万円を達成！

北海道
地域

代表取締役
伊藤 晴康氏

業界未経験の若手営業マンが、
入社3ヵ月で月間粗利950万円を達成!!

東海
地域

静岡県浜松市

北海道 旭川市

不動産未経験の中途社員採用！
導入後粗利6,531万円を達成！

北海道 函館市

代表取締役
山下 史昭氏

2020年不動産事業の新規立ち上げに伴い、業界未経験者
の採用をスタートしました。 地域No.1の不動産店舗になるため
、2021年から新卒メンバーを不動産事業部に配属。2022年
卒の社員も配属後3ヵ月で初回接客デ
ビューしました。未経験新人育成を自
動化で攻略し、旭川の不動産シェア
拡大に向けて事業を展開を目指して
いきます！

事業拡大に向け、新人採用を試みるも、長年悩む育成で再度

つまずきました。そこで営業育成ツール導入することを決心しま

した。社内のトップ営業マンのトーク

内容をそのまま仕組み化することで、

就社から3ヵ月で営業として独り立

ちできるようになりました。動画

マニュアルの凄さを実現しました！

北海道
地域
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第一
講座

ゲスト
講師

不動産会社が社員育成のために営業DX導入で即戦
力化!実際の取り組みを大公開

不動産会社で業績を伸ばしている企業が
共通して使用していたのが営業DXツー
ル。社内育成の仕組みを整えたことで新
人でも即戦力化!!
業界未経験営業がわずか3ヵ月で最前線
に立てる秘密をお話いただきます。

あららぎ不動産株式会社
代表取締役
伊藤 晴康 氏

セミナー当日に、実際に活用しているツール等をお見せいたします

セミナー開催日時 2023年2月13日（月） 13:00～16:00（ログイン12:30より）

2023年2月17日（金） 13:00～16:00（ログイン12:30より）

2023年2月24日（金） 13:00～16:00（ログイン12:30より）

開催方法：オンラインにて開催（Zoomを使用いたします）

特別ゲスト講座

第二
講座

不動産会社が業績アップするための具体的方法

営業の育成が進まない不動産会社で業績アップするための具体的なロードマップをお
伝えいたします。

株式会社船井総合研究所 不動産支援部 荒木 聖哉

第三
講座

まとめ講座
市場規模縮小の時代に事業成長のセオリーとは!?
インフレ時代に新規立ち上げを成功させるポイントとは!?

株式会社船井総合研究所 不動産支援部 リーダー 山添 俊介

船井総合研究所の講座内容

船井総合研究所の講座内容

現在の家計の把握 返済限度額の把握 ご希望の月返済額

家賃支払額 7 万円／月 昨年度のご年収は？ 450 万円 毎月無理なく返済できる額 12 万円／月

共益費などの負担 2 万円／月 その他ご家族の収入額は？ 0 万円 ボーナスでの返済額 0 万円／年

駐車場料金など 1.5 万円／月 年収に対する返済負担率は？ 35 % 共通項目

合計 10.5 万円／月 既存の借入（年間返済額） 0 万円 借入金利 1.00 %

審査金利 1.00 % ローン返済期間 35 年

10.5　万円 13 万円 12　万円

3720万円

4650万円
4251万円

0
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1,000

1,500

2,000

2,500

3,000

3,500

4,000

4,500

5,000

現在の家賃基準で借りられる額 ご希望の月額返済額で借りられる額年収基準で借りられる額

ご 来 場 ア ン ケ ー ト 資金計画

TEL

携帯電話

携帯ﾒｰﾙ

パスワード

メール

　ご来場の目的は

　ご検討の理由は

　現在のお住まいは

希望条件
希望の物件所在地

・現在のお家賃は　（毎月　　　　　　　　　　円） ・現居を借りた理由は

・居住年数は　　　（　　 　　　年　　　　　ヶ月）

・駐車場代は　　　（毎月　　　　　　　　　　円）

・住宅手当は　　　（毎月　　　　　　　　　　円）

最寄駅からの希望距離

 希望の学区域

 希望の広さは

　通勤方法は

 希望の間取りは

 その他のご希望は

　自己資金のご予定は

次回のご案内物件

　前年度のご年収は

　家族構成は

次回日時　→　　　　　　　月　　　　　日（　　　　曜日）　ＡＭ／ＰＭ　　　　　　：　　　　　　　　予定人数　　　　　　人

ご協力ありがとうございました。

　ご出身地は

　来社　　　電話 担当

ホームページ・チラシ

  紹介（　　　　　　　　様より）　　その他　（　　　　　　　　）

平成　　　年　　　月　　　日

フリガナ

ご年齢

歳

ご家族数

人
ご氏名

ご住所

〒 （　　　　　　 　）

（　　　　　　 　）

@

　□１ＬＤＫ以下　　　□１ＬＤＫ　　　□２ＤＫ　　　□２ＬＤＫ　　　□３ＤＫ

　□３ＬＤＫ　　　　　□４ＤＫ　　　　□４ＬＤＫ以上

　□自宅所有　　　□社宅　　　□アパート　　　□借家　　　□賃貸マンション　　　□親と同居

ご勤務地
社名 所在地

　□徒歩　　　　　　　　分

　□バス便可　　　バス　　　　　　　　分　　　徒歩　　　　　　　　分

　□希望なし

@

□ホームページ　 □ポスティング　　　□新聞折込　　　□地域新聞　　　□その他　 （ ホームページ ・ ご紹介 ・ 他　）

　□車　　　□電車　　　□バス　　　□徒歩

　□その他（　　　　　　　　　　　　）　　　通勤時間は（約　　　　　　　　　　分）

　ご購入時の

　お支払限度額は 　月々（　　　　　　　　　　円）　　　　ボーナス時（　　　　　　　　　　円）

　□吹田市　　　　　□茨木市　　　　□豊中市　　　　□大阪市（　　　　　　　　　）区

㎡

　現在のお住まいの

　広さは
　□40㎡～　　　□50㎡～　　　□60㎡～　　　□70㎡～　　　□80㎡～

  □90㎡～　　　□100㎡～　 　□その他（　　　　㎡）

・現在のお支払い額は〈持ち家の方のみ〉（毎月　　　　　　 円） （ﾎﾞｰﾅｽ時　　　　　　 円）（残債　　  　　　　 円）

・現居はどうされますか　　　□売却予定　　　□賃貸予定　　　□そのまま

　現在のお住まいの

　間取りは
　□２ＤＫ以下　　　□２ＬＤＫ　　　□３ＤＫ　　　□３ＬＤＫ

　□４ＤＫ　　　　　□４ＬＤＫ以上

　□中古マンション+リフォーム　　　　　□中古戸建+リフォーム　　　□中古マンションのみ

　□中古戸建のみ　　　　　　　　　　　 □リフォームのみ　　　　　 □その他(                )

小学校〔　　　　　　　　　　　　　　　〕　　中学校〔　　　　　　　　　　　　　　　　〕

　□40㎡～　　　□50㎡～　　　　□60㎡～

　□70㎡～　　　□80㎡～　　　　□100㎡～

　□家賃がムダ　　□狭い　　 □古い　 　  □子どものため　  　□通勤、通学に不便

　□結婚予定　　　□世帯を分けるため　　　□同居するため　　　□その他

  □～99万円　 □100万円～　　 □200万円～　　□300万円～　　□500万円～　　□800万円～

　□900万円～　□1,000万円～ 　□1,500万円～  □2,000万円以上　      ※確定（　　　　　万円）

備考

万円 ㎡ ＤＫ

間取り物件名 価格 面積

　配偶者（　□有　・　□無　）　　お子様（　　　　　　　　人）　　　　　歳　　　　　歳

　ご両親（　　　　　　　　人）　　　　　　歳　　　　　　歳

万円 ㎡ ＤＫ

ＤＫ

万円 ㎡ ＤＫ

　□～299万円　　□300万円～　　□400万円～　　□500万円～　　□600万円～　　□700万円～

　□800万円～　  □900万円～　  □1,200万円～　□1,500万円～　□2,000万円以上

　※確定（　　　　　　　万円）

　※その他のご年収　□奥様　□子ども　□父　□母　（　　　　　　　　万円）

　※勤続年数（　　　年）

万円

　本人（ご主人・奥様・ご家族全員）

　代理人（ご両親・ご兄弟・その他）

　　・現在、借入、又は借入枠のついたカードはありますか？（有・無）

　　・過去に延滞、事故がありますか？（有・無）

　　・現在もしくは過去に保証人になったことがありますか？（有・無）

　ご主人様（　　　　　　　　　　　　　　）　　　奥様（　　　　　　　　　　　　　　　）
*ご記入いただいた個人情報については、お客様の同意をいただいたものとし、電話やメールによる

  イベント等のお知らせや、物件のご案内等に利用させていただきます。*取得した個人情報は適切に

  管理し、あらかじめお客様の同意を得ることなく第三者に提供、開示することはありません。

  個人情報の取り扱いに関する詳細は裏面にて記載しております。

住宅ローンご利用の方
　　・車のローン 月々　　　円／年間　　万円／残高　　　万円 ・過去に住宅ローン事前審査を受けましたか

　　・他のローン 月々　　　円／年間　　万円／残高　　　万円 □受けた　□受けたことがない

ご来場者

□ □

毎月返済可能額
金利と借入期間

万円

％

年

借入金額

万円

資金総合計

万円

現金／預貯金

万円

親や親族からの援助

万円

自己資金

万円＋ ＝

諸経費 ※資金総合計の10％

万円

マイホーム購入資金 ※残り

万円

ご購入希望の

お住まいは・・・

マイホーム

購入資金 万円 万円

リフォーム費用 物件資金

新人が勝手に育つ不動産売買の動画マニュアルの作り方セミナー
お問い合わせNo.S094452



日時・会場

受講料

お申込方法

お問合せ

一般価格 税抜 15,000円（税込16,500円）／一名様
会員価格 税抜 12,000円（税込13,200円）／一名様

●銀行振込の方は、開催4日前までにご入金をお願いいたします。なお、ご入金の際は税込金額でのお振込みをお願いいたします。

万が一、セミナー開催4日前までにお振込みできない場合は、事前にご連絡ください。

●会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へ ご入会中のお客様のお申込みに適用

となります。

株式会社船井総合研究所

ご入金確認後、マイページの案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

新人が勝手に育つ不動産売買の動画マニュアルの作り方セミナー お問い合わせNo. S094452

（オンラインセミナー申込用紙）

開催要項

▼お申込みはこちら
・お申込みに関してのよくあるご質問は、
「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください

・Zoomご参加方法に関してのよくあるご質問
は「船井総研Web参加」と検索しご確認くだ
さい

▼よくあるご質問

１.Webお申込み ２.お支払い ３.メールが届く ４.セミナー受講

船井総研セミナー事務局 E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp
TEL:0120-964-000（平日9:30～17:30）

【年末年始休業のお知らせ】2022年12月28日（水）正午～2023年1月5日（木）まで

※休業期間中は電話がつながらなくなっております。※Webからのお問い合わせには1月6日以降順次ご回答させていただきます。※なお、受講
申し込みはWebより24時間受け付けております。ご不便をお掛けいたしますが、何卒ご了承くださいますようお願い申し上げます。

オンライン開催 ※全日程同じ内容となります。ご都合のよい日程をご選択ください。

本講座はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。
オンラインミーティングツール「Zoom」を使用いたします。

お申込み時に
クレジットカード・銀行振
込のご選択が可能

受講料のお支払い確認後
開催2日前に受講方法をメールで案
内マイページにもセミナー視聴サ

イトが表示

開催時間になれば
お持ちのスマホ・PCより
セミナー視聴サイトに入室

申込期限

各開催日の4日前まで
・銀行振込み ：開催日6日前まで
・クレジットカード：開催日4日前まで

※お支払い方法によって
異なりますのでご注意ください

※祝日や連休により
変動する場合もございます

※満席などで期限前にお申込みを
締め切る場合もございます

ログイン開始時間

講座の開始時刻30分前より
2023年2月24日（金） 13:00 16:00

開始 終了

下記QRコードを読み込み
もしくは

船井総研HPの右上検索窓に

094452 🔍 で検索

2023年2月17日（金） 13:00 16:00
開始 終了

2023年2月13日（月） 13:00 16:00
開始 終了


