


新築

京都府舞鶴市･福知山市（人口16万人）

営業ツールやスピード診断システムなどをつくったことで、個人の

営業力に頼るのではなく、仕組みで受注ができる環境を整えた。

リノベーションモデルハウスを持っている
会社が地域に弊社しかなく、プレオープン
では100組・グランドオープンでは30組以
上のお客様にご来場いただき、スムーズに
業績を上げることができました‼

1．建築費用

▽

▽

個数 単位
1 項目

30 坪

2 項目

1 枚 ▽
2 枚

1 枚

3 項目

1 式

1 個 ▽
1 個

2 項目

1 枚

1 枚

1 項目 ▽
1 セット

▽

3．建築総費用（1+2） ※工事中の電気料金は、ご負担いただきますようにお願い致します。

※工事中の水道料金は、ご負担いただきますようにお願い致します。

※ウッドショックによる木材価格の変動の可能性があります。

万円 見積有効期限 見積提出から2ヶ月とします。

万円

会社名

設計申込内諾金額 住所

電話番号

担当者

／

￥　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　（税込）

ビフォー
アフター

合計(税込) 

詳細設計
・診断

仕様確定
・変更見積

／

弊社・工事店

／ ／ ／ ／

完工
お引き渡し

↓
アフター

メンテナン
ス

(¥9,925)

印
ご氏名

電気配線図

耐震診断

断熱診断

着工前
ご契約

融資確定

各種申請

1.0以上
アフター

着工前
現地確認

解体前
立ち合い

¥18,899,000

仮住まい

／ ／

弊社・工事店

ご着工

／

着工前準備

家財処分

お客様お客様 お客様

1階

¥20,788,900

¥580,000

坪単価

ウッドデッキ工事 幅１．５間

¥18,008,500

坪20

10 坪

×本体工事 =

¥19,923,750

2階

建築工事費　諸経費5%込 

勝手口追加 採風ドア・面格子付き

縦すべり出し Ｗ＝６４０Ｈ＝１１７０

キッチン（クリナップ） キッチンワークトップ高さ９００変更差額

キッチン（リクシル） 水切りかご追加

¥1,889,900

屋根

基礎

外壁

¥18,112,500

82,000

240,000

40,000

0

17250000

玄関
8,500

内外まるごと

¥1,811,250

0

小計

様邸　資金計画

オプション一覧

消費税10% 

本体工事オプション  

外壁 　金属サイディング（坪単価）※役物・シーリング込

内装工事オプション  

2．オプション工事費用

合計(税込) 

キッチン（リクシル） タオルクリップ追加

ﾊﾟﾝﾄﾘｰ建具付可動棚収納扉Ｈ８尺 幅3尺迄折戸２枚棚７段迄（可動棚）奥行４５０

ﾊﾟﾝﾄﾘｰ建具付可動棚収納扉Ｈ９尺 幅６尺迄折戸４枚棚７段迄（可動棚）奥行４５０

カウンター工事ゴム集成塗装品 幅３ｍ迄奥行３００㎜足付の場合(＋１０，０００）

設備オプション  

サッシオプション  

標準仕様書

ペニンシュラ

0

117,000

オプション工事　諸経費5%込

消費税10％

¥796,425

0

合計

オプション小計

消費税 ¥79,643

¥758,500

¥876,068

建築工事＋オプション工事　諸経費5%込 

建築費用＋オプション工事

外構オプション  

157,000

端数調整 

／ ／ ／

家具

／

詳細プラン
打合せ

詳細仕様
打合せ

詳細仕様
打合せ

CGパース カーテン

照明機器

設備機器 クロス

設計
申込

フローリング

建具

詳細図面

／

2022/6/29

ロゴ

1.0% 30 360

無垢フローリング グラスウール

借入額
金
利

返済
期間

返済
回数

フローリング 断熱

アルミ樹脂複合サッシ 上部構造評点1.0以上

サッシ

／

¥20,888,557 (¥58,024)

(¥45,989)

(¥62,103)

#NUM!

¥26,083,199

#NUM!

¥11,037,463

¥22,000,000

¥18,040,000

¥10,000,000

35 4201.0%

ビフォー 等級１ アフター

上部構造評点

耐震・断熱性能
※あくまでも目安です。

キッチン

風呂

洗面

UB下防湿コンクリート

屋根ガルバリウム鋼板

塗装仕上げ

その他資金

引越し費用

家電費用

契約印紙費用（500万円以上1000万円以内）

JIO保証料

登記費用

-

-

-

-

-

-

-

-

サイズ1616

サイズ900

項目

特記事項

費用目安

¥100,000

¥0

¥10,000

¥100,000

¥300,000

¥0

住宅ローンシミュレーション
※目安です。

総返済額 毎月返済額

240201.0%

¥0

¥0

¥0

¥0

¥0

¥0

¥0

¥510,000

3,000

5,000

0

73,000

33,000

トイレ

耐震

親子扉 一体型トイレ

築 年71等級４

万円
上部構造評点 0.375

倒壊する可能性が高い

ビフォー

424

1950

光熱費
年間差額

21.2

¥18,908,925
万円

光熱費
20年差額

弊社・工事店 各種業者 弊社

保証書発行※既存再利用と
解体範囲を確認

します。

※未確認部分の
腐れなどを確認し

ます。

※各種設備機器の
動作確認等

作成日

解体後
立ち合い

完了検査
竣工検査
立ち合い

弊社・工事店 お客様

27.1
5.9

変更見積

一応倒壊しない

0

10

20

30

ビフォー アフター

27.1

5.9

万
円

光熱費ビフォーアフター目安

❶スケジュールシート
❷耐震・断熱ツール
❸自動調査報告書システム
❹自動積算システム など

未経験でも

ツールやシステム
が揃っていたので
できました。

リノベーション事業を立ち上げたことによる相乗効果は、建替え検討客を新
築・リノベーションのどちらへも誘導することができたことです。それによ
り、これまでアプローチできていなかった客層を獲得することができました。

株式会社エコ・ビータ

代表取締役 下野邦夫 氏

建築家を志し、設計事務所に就職後、30歳で独立し建築設計事務
所「下野建築事務所」を設立。店舗付住宅や医院など民間を中心
に鉄骨造や鉄筋コンクリートの中高層建物の設計を20年間続けま
したが、木造住宅に携わりたいという思いから、エコ・ビータに
社名変更し、新築住宅事業で3億円まで成長。 2019年リノベー
ション事業参入初年度2億円を達成し、新築・リノベーション合わ
せて5億円まで創業1代で業績を上げた会社です。

❶注文住宅会社の悩み

当時は新築事業がメインで、リフォームは新築OBと紹介のみ。2019年のリ
フォームの年商は、OB・紹介のみで6,000万円程度でした。

弊社のあるエリアは閉鎖的な商圏で、人口は目に見えて減少しており、新築住
宅の受注は減っていくこともわかっていました。

また、社長自身が営業･受注をしており、組織的成長が見込めない状態でした。

❷リノベ専門店参入後の業績の推移

2019年 2020年 2021年 2022年

リノベーション

2.7
億円

❸建替えかリノベ検討客へのアプローチが大成功‼

❹成功の秘訣は“リノベーションモデルハウス”でした

❺パート社員でも受注できる営業ツール・マニュアル!

築42年の

リノベーション
モデルハウス

リノベーション
事業立ち上げ 2.5

億円

2.4
億円

2.0
億円

2.0
億円1.8

億円0.6
億円

1.8
億円

リノベーション事業
立ち上げ1年目で売上
1.8億円を達成。

長年、会社売上3億円
だった注文住宅会社
が、売上5億円まで急
成長‼



F社（住宅会社） T社（住宅・ 不動産会社）

M社（住宅・リフォーム会社） S社（リフォーム会社）

売上 売上

売上 売上

商圏 商圏

商圏 商圏

15億円＋リノベ売上5.2億円

岐阜県高山市（人口：13万人）

13億円 ＋リノベ売上3.2億円

福井県 福井市（人口：35万人）

24億円＋リノベ売上3.3億円

岐阜県岐阜市（人口：40万人）

5.6億円（内リノベ売上1.8億円）

青森県八戸市（人口：26万人）

リフォーム売上5億円の地域一番店クラスのリフォーム会社が、
リノベーションモデルハウス集客で、1000万円予算集客が、
10件/年⇨50件/3ヵ月に増加！OPEN3ヵ月で受注5400万円
（5件）平均単価1080万円。

新築・分譲・不動産を中心に年 間13億円売上でOBメンテナ
ンスなど小工事ばかりだったリ フォーム事業が、戸建てリノ
ベーション担当専任化でたった 2人で初年度売上3億円を達成。

新築事業とリフォーム事業を展開する住宅会社が、リノ
ベーション専門店を立ち上げ、既存事業の売上をそのま
まにプラス3.3億円達成！多拠点化で10億円を目指す！

注文住宅・定額制デザイン住宅・ローコスト住宅を展開
する住宅会社が商圏人口13万人の超閉鎖商圏の田舎町で
リノベーションだけで5.2億円（シェア20％）を受注！

断熱リノベモデルハウスで積極的モデルハウス展開で
マーケットシェア20％超を達成! 営業設計兼任1 名で1.4億円達成!

モデルハウスOPENから2ヵ月でリノベモデルハウスで100組集客し
初年度3.3億円受注達成! 2,500万円のスピード受注を達成！

K社（住 宅会社）
売上

商圏

9億円 ＋リノベ売上2.0億円

三重県松 阪市（人口：16.4万人）

注文住宅系の住宅会社が、住 宅着工棟数減少に備えてリノ
ベーション事業に新規参入し、 未経験社員でも受注できる家
づくり勉強会システムの仕組み 化で初年度2.0億円受注！

リノベ事業立ち 上げ初年度に
未経験営業だけ で2.0億円受注!

N社（住宅会社）
売上

商圏

６億円（リノベーション事業４億円）

新潟県新潟市（人口：３０万人）

新築事業を中心に6億円の実績をあげる注文住宅系の工務店が、
2019年にリノベーション事業に参入し、初年度4億円の受注を
あげる驚きの事例に！

新築と兼任での立ち上げで
初年度4億円を受注！



事業立ち上げ初年度で即時業績アップ‼

今、「戸建リノベーション専門店 」 に新規参入すべき３つの理由

「商品」・「集客」・「営業」の成功 ノウハウをすべて公開します！

建築年代別戸建ストック数

理由❶ 需要拡大＆競合不在 理由❷ 高収益・ 低リスクビジネス 理由❸ 高い成功確率！

これからも増え続ける
築35年以上の築古戸建。

万戸超の
リフォーム需要を狙う！

平均単価

万円超

粗利率

超

営業1人売上

億円超

営業経験

不要％

このような方に オススメです！

☑将来に危機感があり新た な収益の柱を検討している
☑価格競争が激しく利益が 残らない事業から脱却したい
☑成功する戸建リノベーシ ョンビジネスモデルを知りたい

驚異の30％超高粗利商品戦略 非競合市場 の集客戦略 採用ゼロ･未経験でも売れる営業戦略

標準仕様の定額制
リノベパックだから
できるスピード営業！

高品質なのに
粗利がしっかりとれる

フルリノベ商品設計！

見積時間を80％削減！
定時に帰れる

リノベ積算システム！

リノベーション
常設モデルハウスで

年間300組集客！

リノベ専門サイトで

安定的に大型案件を
HPから集客！

潜在客を顕在客に変える

魔法のハガキDMで
案件化率アップ！

勉強会営業の導入で

現調対成約率65％！

初回面談から1ヵ月で
設計契約に持ち込める

スケジューリング営業！

建築知識不要の

現場調査システム！


